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【会议报道】

2017年浙江省法律服务月活动拉开序幕

今年是中国入世十五周年，也是浙江商务厅举办“法律服务月”活动的第八个年头。为更好适应新形势发展需要，从法律上维护企业的正当权益，保障我省对外贸易的健康发展，7月12日下午，2017“法律服务月”活动启动仪式暨“一带一路”国家贸易风险防控培训视频会议在杭州主会场和各地级市分会场召开。出席会议的有省商务厅副厅长韩杰和有关处室负责人等领导，会议由省商务厅贸易救济局局长韩洪祥主持，全省各市商务主管部门分管领导和业务处室负责人、省级对外贸易预警示范点负责人共350余人。舟山市商务局相关领导、水产品等对外贸易预警示范点相关工作人员及重点企业派员共10人参加了此次会议。

会上，省商务厅副厅长韩杰通报了全省对外贸易发展及贸易摩擦案件的形势，对下一步如何发挥浙江自身的独特优势，在“一带一路”国家对外贸易发展中，做好法律风险防控提出了要求，他希望各地把活动的组织与正在开展的“两学一做”教育活动充分结合，抓出成效。启动仪式还邀请了浙江金道律师事务所管理合伙人崔海燕律师和北京瑞银律师事务所合伙人王涛律师分别作了《“一带一路”宏观与国别法律风险分析》、《“一带一路”国家贸易救济特点及应对》讲课；中国纺织品进出口商会法律部王婧副主任就《商会如何组织行业化解贸易摩擦》作了经验介绍。

 培训会介绍了“一带一路”沿线的68个国家贸易纠纷分别适用的国家名称和相应条约，包括《联合国国际货物销售合同公约》、《自由贸易协定》、《华盛顿公约》、《双边投资保护协定》、《避免双重征税协定》等，以及各个国家有关民商事司法协助和贸易救济案件特点等内容。

韩洪祥局长对半年来“外贸预警服务平台”运行情况作了通报，要求各地督促检查各预警点填报基础信息，完善网络建设，做好预警信息上报和发布工作。

“法律服务月”活动作为一项精准服务活动，自2010年开始至今，已连续举办了7年。活动坚持面向基层面向企业，邀请省内外国际贸易知名律师、专家为预警示范点行业所在的块状经济进行“法律体检”，为企业在国际贸易经营、贸易摩擦、技术贸易壁垒、知识产权等方面存在的法律问题提供解决方案。今年，省商务厅邀请了34名律师和专家分成6个小组，将陆续分赴各地，舟山区域律师服务团将于7月27-28日到达舟山，届时，企业可就外贸方面遇到的问题进行面对面交流和专家咨询，律师将当面作出专业解答。（张连斌）

【对外交流】

韩国客人来协会访问交流

7月7日上午，韩国驻上海总领馆副总领事朴钟硕、领事李雅禀一行3人、韩国水产业协同组合中央会上海代表处首席代表金泰弘一行2人共5人来协会进行访问交流。市商务局副局长盛惠敏、协会会长马震洲、秘书长冯飞亚、原副秘书长周震海及翻译等5人参加了交流活动。

朴钟硕副总领事首先介绍了此次韩方访问协会的目的，他说，通过访问交流，了解作为海产品产地市场的舟山对韩国水产品出口情况，寻求双方合作的可能性。他说，来协会之前他们已经先后访问了象山石浦和舟山国际水产城。此次访问是领使馆和韩国水产业协同中央会开展与浙江友好交流的一项工作内容。

协会会长马震洲对韩国客人来协会访问交流表示欢迎和感谢，并向韩国客人介绍说，舟山水产品出口韩国有历史悠久，出口量、值均位列舟山出口国的第三位，最高年份出口韩国水产品达4万余吨；双方交流频繁，关系友好，尤其在中韩自贸协定签订实施后，企业在贸易自由化、通关便利化方面均有利好，相信今后双方水产品贸易形势会越来越好。

马会长还向客人介绍了目前舟山对韩水产品贸易中存在的问题。一是韩国对舟山出口水产品偏重于东海捕捞的原料或半成品，易受资源波动的影响；二是随着舟山水产加工业的转型升级，精深加工产品、海洋生物制品不断增加，价格有上升，韩国市场目前接受能力差；三是舟山水产品原料结构正在作调整，近几年远洋鱿鱼、金枪鱼、鲣鱼的出口量约占总出口量的45%，东海捕捞产品约占55%，而韩国目前对舟山的远洋捕捞产品尚缺少“互动”。由于上述原因，自2016年以来输韩水产品有所下降。要突破目前的处境，希望双方企业、协会加强沟通和交流。马会长说，舟山虽是产地市场，但对鱿鱼、金枪鱼、鲣鱼等原料也有较大的需求，希望能在双方企业或跨行间也进行更多的联系或合作。马会长还向客人表达了年内拜访韩国的意向。

盛惠敏副局长在交流中指出，舟山最早对韩贸易的产品就是水产品。2016年韩国是舟山第四大进口国，金额为4.16亿美元，其中主要是进口燃料油。去年舟山出口韩国金额为3.59亿美元，占舟山总出口额的5.7%，位列舟山出口国的第七位，其中水产品为1.11亿美元，占输韩总额的30.9%。中韩自贸协定实施后，2016年嵊泗贻贝得到了几十万人民币的退税，已现早期收获。随着中国（浙江）自贸试验区的推进和国家远洋渔业基地的建设，双方水产品贸易将有进一步发展空间。欢迎韩方多来舟山考察、访问，企业和协会进行多交流、合作。

韩国水产业协同组合中中央会上海代表处科长金红琴在交流中说，中央会是由韩国地方水产业协同组合联合组成的，在国内上海、北京、威海等地均设有代表处，并有自己的银行；中央会对内是水产业的自律组织，对外的作用是积极发展同行间的合作与交流，舟山是产地市场，这是第一次来舟山交流。听了马会长、盛局长介绍后，我知到我们韩国的诸如鲭鱼、金枪鱼等舟山也是有需求的，在海洋生物方面韩国有海参面膜等产品，双方可加强交流和合作，今后我们会带着对舟山感兴趣的韩国水产企业来舟山作进一步的交流。

当天下午，韩国客人参观了舟山晶和水产有限公司的产品陈列室，现场参观了该公司鱿鱼加工车间。

协会与韩方交流这已是第三次。早在2014年9月，协会就曾接待了韩国水产会“自律管理渔业共同体委员长海外研修团”一行十六人；2016年8月，协会副秘书长周震海应邀参加韩国海洋水产研究院在沪举办的“韩中水产品贸易论坛”。随着我国“一带一路”深入推进及中国（浙江）自贸试验区的实施，中韩水产界企业和协会间的交流、合作将会得到加强和发展，双方水产品贸易也必将得到扩大和发展。（协会秘书处）

【经贸预警】

2017年1-6月舟山市水产品对外贸易情况及预警分析

2017年1-6月舟山市水产品对外贸易在第一季度良好业绩的基础上，第二季度增速有所放缓，但与去年上半年同期相比，又有新的提升和发展。

一、出口情况

据舟山出入境检验检疫局统计，2017年1-6月舟山市水产品出口5459批次，出口量为135731.3吨，出口额为47847.8万美元，同比批次增长9.14%，出口量增长14.45%，出口额增长14.94%，继续呈现向上提升的态势。

（一）出口品种

2017、2016年1-6月出口主要品种情况见表一。

表一：2017、2016年1-6月出口主要品种情况

	品种
	2017年1-6月
	2016年1-6月
	同比增长(%)

	
	批次
	重量
(吨)
	金额
(万美元)
	批次
	重量
(吨)
	金额
(万美元)
	重量
	金额

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	鱼类
	2212
	87923.2
	23539.9
	2038
	73570.5
	21445.7
	19.51
	9.77

	（其中鲣鱼、

金枪鱼类）
	498
	27743.6
	9667.6
	524
	33883.9
	10569.4
	-18.12
	-8.53

	头足类
	1935
	27734
	14259.4
	1600
	24573.1
	10034.8
	12.86
	42.10

	虾类
	569
	7995.1
	5609.4
	585
	8067.1
	5606.5
	-0.89
	0.05

	蟹类
	325
	5410.4
	1540.8
	408
	6523.5
	2216.4
	-17.06
	-30.48

	其它
	418
	6668.6
	2898.3
	371
	4959
	2325.4
	34.47
	24.64

	合计
	5459
	135731.3
	47847.8
	5002
	118594.1
	41628.8
	14.45
	14.94


（数据来源：舟山检验检疫局）

舟山水产品主要出口品种仍以鱼类（包括金枪鱼、鲣鱼、鲭鱼）、头足类、虾类、蟹类为主的格局没有变化，上述品种占舟山总出口量的95.08%。其中，鲭鱼、青占鱼等上层鱼类的出口增长较快。

1、鱼类及其制品出口量为87923.2吨，出口额为23539.9万美元，同比出口量增长19.51%，出口额增长9.77%，占出口总量和总额比重分别为64.8 %和49.2%，创鱼类出口历史最高比重，是支撑舟山水产品在高位向上的主要产品。其中，鲭鱼出口量为28914吨，出口额为4907万美元，同比分别增长115.1%和115.6%，占出口总量和总额比重分别为21.3%和10.3%，鲭鱼出口重量首次超过了金枪鱼（包括鲣鱼）和头足类；青占鱼出口量为8048吨，出口额为1350万美元，同比分别增长94.9%和84.9%。近二年，鲭鱼、青占鱼等上层鱼类出口快速增长，弥补了鱼类中金枪鱼、鲣鱼出口量下降的份额，为鱼类出口持续增长做出了贡献。

金枪鱼、鲣鱼出口量为27734吨，出口额为9667.6万美元，同比出口量下降18.12%，出口额下降8.53%，占出口总量和总额比重分别为20.4%和20.2%，出口重量比重同比下降了8.4个百分点。 

2、头足类出口量为27734万吨，出口额为14259.4万美元，同比出口量增长12.86%，出口额增长42.10%，呈现快速增长态势，占出口总量和总额比重分别为20.4%和29.8%。

3、虾类及其制品出口量为7995.1吨，出口额为5609.4万美元，同比出口量下降0.89%，出口额增长0.05%，占出口总量和总额比重继续下降，分别为5.9%和11.7%。

4、蟹类及其制品出口量为5410.4吨，出口额为1540.8万美元，同比出口量下降17.06%，出口额下降30.48%，占出口总量和总额比重继续下降，分别为4.0%和3.2%。

鱼类中鲭鱼、青占鱼等上层鱼类及头足类的出口增长支撑了舟山上半年量、额齐升的局面。

（二）出口国家（市场）

2017、2016年1-6月水产品出口主要国家情况见表二。

表二：2017、2016年1-6月水产品出口主要国家情况

	国家
	2017年1-6月
	2016年1-6月
	同比增长(%)

	
	批次
	重量
(吨)
	金额
(万美元)
	批次
	重量
(吨)
	金额
(万美元)
	重量
	金额

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	日本
	1543
	21653.4
	12495.8
	1330
	17749.9
	8786.1
	21.99 
	42.22 

	欧盟
	1293
	23199.4
	10070.4
	1262
	25252.5
	9504.2
	-8.13 
	5.96 

	韩国
	734
	14346.9
	5092.1
	894
	16591.4
	6221.5
	-13.53 
	-18.15 

	泰国
	165
	11642.6
	3218.6
	206
	13802.5
	3966.7
	-15.65 
	-18.86 

	俄罗斯
	261
	9776.7
	2282.3
	214
	6663.8
	1617.6
	46.71 
	41.09 

	美国
	187
	3450
	1535.4
	202
	3628.3
	1360.1
	-4.91 
	12.89 

	其它国家
	1276
	51662.3
	13153.2
	894
	34905.7
	10172.6
	48.01 
	29.30 

	合计
	5459
	135731.3
	47847.8
	5002
	118594.1
	41628.8
	14.45
	14.94


（数据来源：舟山检验检疫局）

舟山水产品出口主要市场包括日本、欧盟、韩国、泰国和俄罗斯，占60%左右份额，新兴市场包括埃及、伊朗和“一带一路”沿线国家和地区,占40%左右份额。

1、日本：出口量为21653.4吨，出口额为12495.8万美元，出口量和出口额都有大幅提升，同比分别增长21.99%和42.22%，占出口总量和总额比重分别为16.0%和26.1%，排位出口量第二，出口额第一。主要出口品种为鱿鱼、章鱼、虾、蟹、鱼糜制品、金枪鱼制品及精深加工的水产调理产品。

2、欧盟：出口量为23199.4吨，出口额为10070.4万美元，出口量同比下降8.13%，出口额同比增长5.96%，占出口总量和总额比重分别为17.1%和21.0%，所占重量和金额比重同比分别下降4.2个百分点和1.8个百分点，排位出口量第一，出口额第二。主要出口品种为红虾仁、鱿鱼及其制品、金枪鱼、鲣鱼及其制品、鱼片等；

3、韩国：出口量为14346.9吨，出口额为5092.1万美元，出口量和出口额同比分别下降13.53%和18.15%，占出口总量和总额比重均为10.6%，所占重量和金额比重同比分别下降3.4个百分点和4.3个百分点，量、额排位保持第三。主要出口品种为鱼类、虾、小黄鱼、蟹及制品等。

4、泰国：出口量为11642.6吨，出口额为3218.6万美元，出口量和出口额同比分别下降15.65%和18.86%，占出口总量和总额比重分别为8.6%和6.7%，所占重量和金额比重同比分别下降3.1个百分点和2.8个百分点，量、额排位第四。主要出口品种为金枪鱼、鲣鱼原料及供加工金枪鱼、鲣鱼做罐头用的半成品。

5、俄罗斯：出口量为9776.7吨，出口额为2282.3万美元，出口量和出口额同比分别增长46.71%和41.09%，占出口总量和总额比重分别为7.2%和4.8%，量、额排位第五。主要出口品种为鱿鱼及其干制品、虾类、秋刀鱼、鲭鱼等上层鱼类、海鲜配菜、金枪鱼、鱼片等。 

6、美国：出口量为3450吨，出口额为1535.4万美元，出口量同比下降4.91%，出口额同比增长12.89%，占出口总量和总额比重分别为2.5%和3.2%，量、额比重较小，近几年来一直处于低水平状态。

7、其它新兴市场国家：出口量为51662.3吨，出口额为13153.2万美元，出口量和出口额同比分别增长48.01%和29.30%，占出口总量和总额比重分别为38.1%和27.5%。主要出口国家包括埃及、伊朗、菲律宾、越南等“一带一路”沿线国家。新兴市场出口贸易增长较快，与金枪鱼、鲣鱼、鲭鱼、青占鱼等上层鱼出口快速增长密不可分。

二、进口情况

2017、2016年1-6月水产品进口情况见表三。

表三：2017、2016年1-6月水产品进口情况

	品种
	2017年1-6月
	2016年1-6月
	同比增长(%)

	
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	重量
	金额

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	产品
进口
	768
	264136
	17108.6
	425
	177140.3
	12286.3
	49.11 
	39.25 

	其中鲣鱼、金枪鱼类）
	41
	28692
	4490.7
	49
	45149.7
	5409.1
	-36.45 
	-16.98 


（数据来源：舟山检验检疫局）

2017年1-6月，舟山水产品进口量为264136吨，进口额为17108.6万美元，同比量、额分别增长49.11%和39.25%。其中，自捕鱿鱼进口增长较快。金枪鱼、鲣鱼进口量为28692吨，进口额为4490.7万美元，进口量和进口额同比分别下降36.45%和16.98%，量、额呈现继续走低趋势。一增一减反映了舟山水产品两季度的进口走势。

三、市场预警分析

（一）日本市场继续增长。日本市场出口量和出口额同比分别增长21.99%和42.22%，其中，鱿鱼出口量为8814吨，出口额为5303万美元，占出口日本总量和总额比重分别为40.7%和42.4%。鱿鱼等头足类增长为日本市场持续增长做出了贡献。日本市场一直位居舟山出口额的第一位。日本与中国在水产品消费习惯上有很大相似和互补。主要出口产品有鱿鱼、章鱼、墨鱼及其制品、金枪鱼鱼柳和鱼块等加工品及虾、蟹类制品，这些产品属于精深加工产品，附加值相对较高，带动了舟山水产品出口量和出口额整体的增长，是舟山要维护好的主要市场。

（二）欧盟市场出现下滑趋势。欧盟市场出口量同比下降8.13%，出口额同比增长5.96%。由于受全球经济不景气，复苏乏力，贸易保护主义抬头等因素制约，以及英国脱欧事件影响，加深了未来欧洲经济的不确定性。此外，4月受西班牙维哥港远洋鱿钓鱿鱼产品出口受阻影响，第二季度出现下滑趋势也不难理解。

（三）韩国市场出现二位数下降。韩国市场出口量和出口额同比分别下降13.53%和18.15%，出现连续两个季度二位数下降。韩国历来是出口量和出口额前三的市场。舟山水产品出口韩国主要以初级加工品为主，产品价值相对较低，高附加值产品需求不大。对舟山在东海所捕捞的如小黄鱼、安康鱼、虾类、蟹类、头足类等原料或半成品依赖过大，一旦上述资源有波动，出口量也会随之出现下降。此外，今年我国休渔期提前一个月，对此也有影响。

（四）泰国市场出现二位数下降。泰国市场出口量和出口额同比分别下降15.65%和18.86%，出现连续两个季度二位数下降。舟山出口泰国主要是供加工金枪鱼、鲣鱼做罐头用的半成品，因而产品相对其它市场单一。鲣鱼受资源和价格的波动以及泰国生产厂的备货影响，下半年要看鲣鱼资源情况及泰国工厂自身销售、备货状况再做判断。

（五）俄罗斯出口量和出口额同比分别增长46.71%和41.09%，其中，鲭鱼、青占鱼和竹夹鱼等上层鱼类出口有较快增长。中俄如能保持目前双方政经关系，舟山水海产品对俄出口还有很大的增长空间。

（六）其它新兴市场国家出口量和出口额同比分别增长48.01%和29.30%，占出口总量和总额比重分别为38.1%和27.5%。主要出口国家包括埃及、伊朗、菲律宾、越南等“一带一路”沿线国家。由于涉及国家多，以及诸多政治、经济不确定因素，贸易方面要注意规避风险，对出现的问题应及时与有关部门沟通，以及采取国内信保等方式，尽量降低可能带来的损失。

从国内来看，2017年农业部提出了控制国内捕捞量、限船减产以及延长休渔期等资源保护措施，必将对国内捕捞带来影响。远洋鱿鱼产量仍处低位，金枪鱼、鲣鱼的产量仍不乐观，价格上涨，加上国际经济复苏乏力，贸易保护主义抬头，以及我国劳动力红利不再显现，企业应有充分的思想准备和有效的应对方案。（周震海 张连斌）

【行业动态】

国际金枪鱼围网组织年度成员大会在我市召开
前昨两天，国际金枪鱼围网组织( WTPO)年度成员大会在我市新城喜来登绿城酒店举行。这也是国际金枪鱼围网组织首次在中国召开会议。

    据了解，国际金枪鱼围网组织作为连接世界各国金枪鱼围网船东的国际合作平台，对促进国际金枪鱼围网渔业信息沟通交流，以及该行业的长期稳定发展，具有重要的不可或缺的作用。目前，亚洲唯一一个围网金枪鱼中心在泰国曼谷。

    昨天下午，与会成员在舟山国家远洋渔业基地举行座谈会。会上，中外双方围绕着舟山远洋渔业金枪鱼的发展、舟山的金枪鱼加工产业、加工产品，以及捕捞情况，甚至是关于进驻舟山“落户”建厂的相关政策等内容热议。

    座谈会结束后，与会成员一行还参观了位于普陀展茅的舟山佳必可食品有限公司。这是一家以加工鲣鱼（金枪鱼一种）为主的金枪鱼加工企业。透过企业加工车间参观平台的玻璃窗，干净的加工车间内，一排排女工正熟练而迅速地清洗鲣鱼。

一位来自日本的成员用手机掐表计算女工们的工作效率；国际金枪鱼围网组织轮值主席弗朗西斯科·修，劳伦的身子几乎贴着窗，目不转睛地盯着女工们的动作。

“在菲律宾，工人大概每小时能清洗22至23公斤的鱼：但我感觉这些女工大概能达到30公斤／小时，工作效率非常高，质量也很好。”弗朗西斯科·修·劳伦笑道，他们有成员在问舟山的劳动力费用是多少，开始在计划到舟山来建加工厂了。

厄瓜多尔的一家企业老总SEACR惊叹这群高效率的“巧手女工”。他在厄瓜多尔拥有多家鱼柳、鱼粉、鱼油等加工厂。看到女工们高效且高质量的加工能力，让他产生了要到舟山“落户”的念头。

据介绍，中国金枪鱼产品加工企业近30家。其中，、舟山有15家，加工能力初具规模。

目前，舟山作为中国的重量级国家远洋渔业基地。不仅拥有较好的渔业基础设施，且政府支持力度大，是非常吸引世界各地的客员与舟山金枪鱼加工企业对接，并开展合作的。（陈斌娜）
天猫牵手大洋世家探索“原产地联采”

带着数据下网捕鱼将成真

2017年7月11日，天猫和大洋世家在杭州签署战略合作协议，双方探索原产地联采，保证独家好货直供天猫。

当天上午，阿里巴巴宣布成立“五新执行委员会”，全线集结建设新零售。作为新零售战略的具体探索，天猫和国内著名的远洋捕捞和生鲜海产品提供商大洋世家签署战略合作协议，双方探索“原产地联采”合作模式，天猫将把消费者洞察数据分享给合作伙伴，让远在地球另一端的深海捕捞船带着来自中国吃货的偏好数据下网捕鱼。据悉，随着战略合作达成，大洋世家决定把今年捕捞的第一柜到港阿根廷的新鲜红虾通过天猫奉献给中国消费者。目前该产品正在天猫聚划算预售。

带着大数据下网，天猫网罗全球尖货更精准
浙江大洋世家股份有限公司今年4月已从杭州迁到舟山国家远洋基地，是我国远洋渔业的龙头企业。当日的战略合作发布会上，大洋世家总经理曾岳祥介绍，大洋世家是我国远洋捕捞的主力军之一，每年远洋捕捞并带回给中国消费者的海产品达5万吨。曾岳祥说，天猫是国内最好的资源平台，还有最高端的大数据能力，大洋世家有专业远洋捕捞能力，相信通过与天猫合作，能够更有效地为中国消费者提供安全、健康、新鲜、实惠的海产品。此次战略合作后，大洋世家将根据天猫平台生鲜产品消费需求，持续稳定365天为天猫消费者供货。

数据显示，目前中国生鲜市场规模接近1万亿元，线上市场以每年超过50%的速度增长，预计2018年将破千亿元，据易观国际报告，天猫生鲜目前在国内生鲜电商市场占有83%份额。作为中国著名的远洋捕捞和生鲜海产提供商，大洋世家要持续巩固其市场地位，无疑需要借助天猫的海量平台。

据业内人士分析，远洋捕捞跨越半个地球，高成本高风险，从下网到货柜靠港往往需要两三个月，生鲜消费季节性强，用户偏好千变万化，此时，带着大数据下网就可以有效对冲远洋渔业风险。正是基于天猫消费者洞察能力以及其优势平台地位，大洋世家作为上游供货商，此次选择牵手天猫。

据悉，大洋世家此次和天猫建立“原产地联采”的合作模式，和后者一起在供应链源头筛选更符合中国消费者偏好生鲜尖货。供应链全程联合控货，一方面可以减少中间环节，压缩成本，让消费者能够享受到更实惠的原产地商品；另外一方面可以从源头把控品质，高标准、高要求地严选生鲜产品，为消费者提供安全、可信赖的天猫品质生鲜。

阿里国际化布局，缘何不忘采买生鲜这件“小事”？
担任“五新执行委员会”主席的张勇表示，供应侧结构改革启动以来，中国经济在稳定、优化和升级的前提下进入了新一轮的发展周期，互联网、大技术和云计算等新的生产力要素的加入，塑造了新的生产关系，而由底层驱动的制度和商业创新，在产业的各个领域都发生着积极的化学反应，受此驱动，新型的全球化分工和国际合作，将会全面推动源自中国触及全球联动的供给侧改革，“中国将成为世界上最大的消费市场，将成为推动世界经济发展的引擎”。

基于此，阿里巴巴集团通过一系列投资，布局和合作，推动在全球买、全球卖。去年马云在全球拜会了30多个国家元首。其中重要的内容之一是推进宏大的EWTP计划。不过，这些全球布局中，眼尖的消费者发现，每到一地，阿里巴巴总是念念不忘顺手帮天猫采买当地的生鲜农产品。比如今年5月，马云拜会阿根廷总统马克里，当天阿根廷政府与阿里巴巴签下协议，后者承诺将把阿根廷葡萄酒和生鲜产品一揽子带给中国消费者。

事实上，这是着眼国内消费升级的需要。从消费者端看，中国人日益升级的口味要求生鲜平台加大其全球采买能力。天猫生鲜尽管在庞大的阿里巴巴体系内只是一个垂直频道而已，但讨好这一部分高端消费者，巩固其生鲜老大地位，对整个天猫塑造其“理想生活上天猫”的愿景意义非同小可。

为此，天猫还成立了汇聚全球十大纯净原产地计划。阿根廷即为第三站。

据悉，作为在阿根廷当地有捕捞船队的少数商家之一，大洋世家此次和天猫达成“原产地联采”合作后，将2017年首批捕捞到港的阿根廷红虾在天猫平台进行呈现，由喵鲜生进行采买销售。

据悉，目前天猫全球尖端品质生鲜商品数量已超12.5万个，涵盖了140多个国家和地区。

如今，天猫已成为众多国家生鲜品类进入中国的首选平台。目前，加拿大枫糖浆、新西兰奇异果、泰国榴莲、越南芒果，智利帝王蟹、波士顿龙虾、新西兰长寿鱼，还有波兰火鸡、以色列柚子等充满异国风味的生鲜品类，纷纷通过天猫平台端上了中国消费者的餐桌。（舟晓）

打破“离水即死”的魔咒

东海带鱼室内养活取得突破

在27立方米的水池里，300多尾体长50厘米左右的带鱼翻转着银色的身体游来游去，争抢水面上“游动的美食”。这是记者昨天在舟山市水产研究所朱家尖科研基地养殖车间里看到的一幕。

  带鱼“离水即死”一直是困扰带鱼研究的最大难题，由于一直生活在水下80—150米，承受着8个大气压以上的压力，因此离水后外界压力突然降低会导致其多个器官受损并迅速死亡。普通消费者几乎没有见过活带鱼。今年6月份，舟山钓友出海钓上一条活带鱼，连老渔民都说从未见过这样的情况。

    “这批带鱼已经暂养了2个多月，从最初捕捞过来时仅有20多厘米，现在已长到50厘米。带鱼首次在室内养活，一举打破了带鱼‘离水即死’的魔咒。”东海带鱼研究计划负责人、舟山市水产研究所所长徐志进看着这群“孩子”慢慢长大异常兴奋。

    带鱼是东海四大著名海产之一，特别是“舟山带鱼”以其品质上佳、肉质肥厚、口感油润等特点，深受国内外消费者欢迎。近年来因捕捞强度过大，东海带鱼已出现群体小型化、低龄化、单位渔获量下降等现象。徐志进说，如果不加以研究和人工繁育，东海带鱼就难以成汛，东海大黄鱼、小黄鱼、墨鱼的悲剧将重演。
    浙江省海洋水产研究所养殖室主任柴学军，从2013年就开始对东海带鱼的海上人工授精技术进行研究。他说：“根据带鱼的生长习性，项目组在海上对带鱼进行人工授精，从2014年到2016年，分别在舟山、台州等海域渔船上3次成功孵育带鱼苗，但最长的只活了8个小时。”眼下，困扰柴学军的是捕捞中带鱼受到拖网挤压破坏，成熟的卵子难以采集。

    一项水产品养殖科研技术成熟一般需要10年以上的时间。“一位银鲳人工养殖专家曾断言，带鱼人工繁育基本不可能实现。”2016年，当舟山市水产研究所启动带鱼养活试验时，徐志进就深知自己所担的风险，当年他在六横基地做试验，3000多尾野生小带鱼在大海的网箱基本成活，但从海域到陆地迁徙过程中却全部死亡。

    今年3月，市水产研究所抓住带鱼洄游的契机，再次捕获了3000多尾野生小带鱼，在海上网箱暂养了2个月后，分批将部分野生带鱼苗迁到养殖场，经过一个星期的精心饲养，300多尾带鱼已在养殖场安家。徐志进介绍说：“考验期才真正开始，带鱼在人工环境中如何度夏、越冬都是未知数。如果顺利，预计明年2月份，这批带鱼将进人性成熟期开始繁殖。”他表示，虽说这只是东海带鱼研究的一小步，但对带鱼人工繁育技术研究却是一个里程碑。（刘俊）

【两新党建】

协会党员参加舟山市社会组织党性教育培训

7月24日，舟山市社会组织党性教育专题培训班在浙江大学舟山校区国际交流中心一楼海天厅举办。共有70余位党员参加培训。培训班由市委组织部“两新”工作处处长王旭东主持。市社会组织综合党委副书记左良凯参加会议。

市委“两新”工委副书记、市社会组织综合党委书记、市民政局副局长陈军民为培训班做了动员讲话，他强调，一是要充分认识社会组织党建工作的重要性；二是要充分发挥社会组织党员作用；三是社会组织党建要跳出自身局限性，积极参与“五大”会战。他希望，通过教育培训，进一步增强自身的党性意识，每个党员都要在社会组织中，当一面旗帜，履行好义务，不断推进我市“两新”组织党建工作再上台阶。

培训班特别邀请了市委党校党建理论研究所所长张春晓副教授为全体党员作了《学习和遵守党章，做合格党员》的授课。

协会党员参加了此次培训。（协会党支部）
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