第8期

（总第348期）

                                               二О一四年四月二十二日

本 期 目 录

· 政策规定：我省施行出口产品反倾销应对办法
             浙江省出口产品反倾销应对办法

· 工作交流：市粮食行业协会与市出口水产行业协会进行工作交流
· 会议报道：迎接舟山水产电子商务时代的到来
市水产流通与加工协会召开七届三次会员代表大会
· 建设成就：舟山市海洋生物医药产业初具规模
             舟山推进出口水产品结构转型
· 经贸预警：2014年1-3月舟山市水产品对外贸易及预警分析
规范出口水产品商品名  避免发生潜在贸易纠纷
             冰鲜水产品进口商自主检查指南

             FDA拟修改水产品汞含量法规
· 会员动态：舟渔公司召开安全生产工作会议

· 问题探析：虾苗协会的“成长烦恼”

· 协会动态：协会聘请上海瀛泰（舟山）律师事务所为协会常年法律顾问

· 展会信息：关于组团参加2014年第9届上海国际渔业博览会的通知

协会地址：浙江省舟山市新城海天大道681号市国税大楼四楼

  邮政编码：316021    秘书处电话：（0580）2285227（传真同）

协会网站：www.zsea.cn           E-mail:zsscxh@126.com 

【政策规定】

我省施行出口产品反倾销应对办法

浙企腰杆更硬
浙江日报记者  刘乐平  通讯员  孙少波
《浙江省出口产品反倾销应对办法》(以下简称“办法”)已正式施行。这是全国范围内首个由省级地方政府出台的贸易摩擦应对方面的规章。

　　《办法》将预警信息界定为“在出口产品反倾销案件调查机关正式立案调查之前获知的涉及出口产品反倾销的信息，以及在正式立案调查之后对应对工作有重大影响的信息”。同时，规定企业、预警点行业组织、商务主管部门应当自获知预警信息之日起3个工作日内完成报送或者通知工作。

　　记者从省商务厅了解到，我省于2007年在国内首推“对外贸易预警示范点”制度，目前省级对外贸易预警示范点已基本涵盖了我省主要外贸出口产业，在全省块状经济、传统优势产业及新兴产业建成116个对外贸易预警示范点。

　　考虑到预警点行业组织在工作机制、人员配备、设施条件、应对经验等方面相较于非预警点行业组织有一定的优势，《办法》根据实际情况，在一些方面分别提出了不同的要求。《办法》第十四条规定，出口产品反倾销案件调查机关立案后，由涉案产品所在行业的预警点行业组织承担应对职责。

　　根据“防范在先、积极应对、权责明确、分工协作”的原则，综合考虑国际通行规则和我省实际，《办法》对政府部门、行业组织、企业以及律师事务所、会计师事务所等中介组织的职责分别作了规定。

　　企业是当仁不让的应对主体。随着实力和认识的提高，我省小企业打官司的动力正越来越强。《办法》规定，有关企业应当依据企业会计准则，完善企业会计制度，规范出口行为；及时向有关行业组织报送出口产品反倾销案件的信息，配合商务部门和有关行业组织的出口产品反倾销应对工作，并履行应诉主体义务。

　　《办法》规定有关企业和行业组织在以下三种情况下需要向商务主管部门进行报送、说明、告知。一是应诉信息报送，即自应诉之日起5个工作日内将决定应诉的信息报送所在地商务主管部门；二是强制应诉企业的不应诉说明，即自调查机构公布强制应诉企业名单之日起10个工作日内向所在地商务主管部门说明不应诉的理由；三是特殊情况的告知。

　　《办法》还明确了有关企业或者行业组织可以使用的三种救济方式：一是发起或者参加复审；二是经由省商务主管部门向国家商务主管部门提出多(双)边交涉等应对措施申请；三是经由省商务主管部门向国家商务主管部门提出将有关事项提交世界贸易组织争端解决机构裁定的申请。
浙江省出口产品反倾销应对办法

浙江省人民政府令

第319号

《浙江省出口产品反倾销应对办法》已经省人民政府第21次常务会议审议通过，现予公布，自2014年4月1日起施行。

                                       省长   李强
　                                       　2014年2月13日

   （此件公开发布）

第一条 为了维护公平贸易秩序，增强企业抵御国际市场风险的能力，鼓励企业维护自身正当权益，根据《中华人民共和国对外贸易法》《中华人民共和国货物进出口管理条例》等有关法律、法规的规定，结合本省实际，制定本办法。
　　第二条 本省企业出口产品反倾销应对活动适用本办法。
　　本办法所称出口产品反倾销应对活动包括预警、协调、应诉、评估等。
　　第三条 出口产品反倾销应对工作应当遵循防范在先、积极应对、权责明确、分工协作的原则。
　　第四条县级以上人民政府商务行政主管部门（以下简称商务部门）负责指导、协调本行政区域出口产品反倾销应对工作，建立健全应对工作机制。
　　第五条 县级以上人民政府有关部门依职责提供下列协助：
　　（一）财政行政主管部门为出口产品反倾销应对工作提供必要财政支持；
　　（二）人力资源和社会保障行政主管部门为出口产品反倾销人才的培养和引进工作提供人力资源支持；
　　（三）外事行政主管部门负责为赴境外处理出口产品反倾销突发案件的任务审核（审批）和证件办理提供便利并开通绿色通道。
　　各级海关依法向商务部门提供与出口产品反倾销应对工作有关的统计信息、咨询服务等。
　　第六条 有关行业组织（包括被省商务部门确定为对外贸易预警示范点的行业组织和未确定为对外贸易预警示范点的行业组织，下同）应当发挥自律和协调作用，收集、核实、报送有关信息，组织、协助企业开展出口产品反倾销应对工作。
　　第七条 有关企业应当依据企业会计准则，完善企业会计制度，规范出口行为；及时向有关行业组织报送出口产品反倾销案件的信息，配合商务部门和有关行业组织的出口产品反倾销应对工作，并履行应诉主体义务。
　　第八条 鼓励律师事务所、会计师事务所等中介组织为出口产品反倾销工作提供专业服务。中介组织参与出口产品反倾销应对活动，应当遵守有关法律、法规的规定以及与委托人之间的约定，维护委托人利益。
　　第九条 商务部门和有关行业组织应当组织开展出口产品反倾销宣传和培训，帮助企业提高应对意识和能力。
　　企业应当完善内部培训制度，提高自身应对意识和能力。
　　第十条 鼓励企业通过技术创新、市场拓展、境外投资等方式避免出口产品反倾销或者减少反倾销措施造成的损害。
　　第十一条 对外贸易预警示范点的行业组织（以下简称预警点行业组织）负责收集涉及本行业出口产品的反倾销预警信息（以下简称预警信息）。
　　鼓励非预警点行业组织开展预警信息的收集、报送工作。
　　第十二条 企业获知预警信息的,自获知之日起3个工作日内报送有关行业组织；情况紧急的，可以直接报送所在地商务部门。
　　预警点行业组织获知预警信息的，自获知之日起3个工作日内报送所在地商务部门、通知有关企业，并提出应对建议。
　　商务部门获知预警信息的，自获知之日起3个工作日内通知有关行业组织和企业，并提供应对指导意见。
　　第十三条 省商务部门认为有必要的，应当组织召开预警通报会；认为应诉过程中有关事项需要协调的，应当组织召开应诉协调会。预警通报会或者应诉协调会可以由省商务部门委托设区的市、县（市、区）商务部门或者有关行业组织组织召开。
　　第十四条 出口产品反倾销案件调查机关立案后，由涉案产品所在行业的预警点行业组织承担组织应对职责；涉案产品所在行业无预警点行业组织或者省商务部门认为有必要的，省商务部门应当协调确定相关行业组织承担组织应对职责。
　　预警点行业组织或者经省商务部门协调确定承担组织应对职责的行业组织，应当采取下列应对措施：
　　（一）组织、督促涉案企业参与应诉;
　　（二）指导涉案企业配合出口产品反倾销案件调查机关的调查；
　　（三）组织、协助涉案企业开展磋商、谈判等工作；
　　（四）涉案企业包括其他省（自治区、直辖市）企业的，与国家或者相关地方的有关行业组织进行沟通、协作。
　　第十五条 有关行业组织在出口产品反倾销案件应诉过程中组织无损害抗辩的，其在聘请律师、制定应诉方案时，应当充分听取参与无损害抗辩的企业的意见。
　　国家有关行业组织在出口产品反倾销案件应诉过程中组织无损害抗辩的，商务部门和有关行业组织负责协助。
　　第十六条 涉案企业或者有关行业组织决定应诉的，应当自应诉之日起5个工作日内将决定应诉的信息报送所在地商务部门，由所在地商务部门报送省商务部门。
　　被出口产品反倾销案件调查机关选为强制应诉的企业决定不应诉的，企业应当自出口产品反倾销案件调查机关公布强制应诉企业名单之日起10个工作日内向所在地商务部门说明不应诉的理由。
　　第十七条 出口产品反倾销案件有下列情形之一的，有关行业组织或者应诉企业应当及时告知商务部门，并提出应对意见或者建议：
　　（一）出口产品反倾销案件调查机关实施歧视性政策或者调查方式的；
　　（二）应诉企业之间存在分歧，相关行业组织协调存在困难，可能影响应诉结果的。
　　第十八条 应诉企业不得有下列行为：
　　（一）排斥其他涉案企业应诉；
　　（二）诋毁或者以其他不正当手段损害其他应诉企业利益；
　　（三）采取其他可能对应诉秩序或者行业整体应诉工作造成不良影响的行为。
　　第十九条 有关行业组织或者应诉企业在应诉过程中需要非应诉企业提供有关材料的，应当与非应诉企业签订保密协议，并合理使用取得的材料。
　　第二十条 出口产品反倾销案件调查机关或者进口国（地区）出口产品反倾销案件利害关系方发起复审，应诉企业决定参加复审的，相关行业组织予以协助。
　　出口产品反倾销案件调查机关或者进口国（地区）出口产品反倾销案件利害关系方未发起复审，但相关行业组织认为出口产品反倾销措施对本行业有不利影响的，由相关行业组织协调应诉企业发起复审。
　　商务部门认为出口产品反倾销措施对本行政区域相关行业有不利影响的，应当建议应诉企业或者相关行业组织发起或者参加复审；应诉企业或者相关行业组织拒绝发起或者参加复审的，应当向商务部门说明拒绝的理由。
　　第二十一条 涉案企业或者有关行业组织认为出口产品反倾销案件需要国家有关部门采取应对措施的，经由所在地商务部门向省商务部门提出申请。
　　省商务部门认为出口产品反倾销案件需要国家有关部门采取应对措施的，应当向国家商务部门提出开展多（双）边交涉等应对措施的申请。
　　第二十二条 涉案企业或者有关行业组织认为出口产品反倾销案件涉及的事项违反世界贸易组织规则，需要提交世界贸易组织争端解决机构裁定的，经由所在地商务部门向省商务部门提出申请。
　　省商务部门认为出口产品反倾销案件涉及的事项违反世界贸易组织规则，需要提交世界贸易组织争端解决机构裁定的，应当向国家商务部门提出申请。
　　第二十三条 预警点行业组织负责建立本行业出口产品反倾销案件档案，按年度对涉及本行业的出口产品反倾销措施进行行业影响评估，并将评估结果报送所在地商务部门，由所在地商务部门报送省商务部门。
　　第二十四条 参与出口产品反倾销应对工作的有关部门（机构）、行业组织、中介组织和企业，应当对出口产品反倾销案件的应对策略和应诉方案核心内容等重要信息以及应对过程中知悉的商业秘密予以保密。
　　第二十五条 应诉企业有本办法第十八条规定行为之一的，由商务部门责令改正并予以通报。
　　第二十六条 违反本办法第二十四条规定，有关行业组织、中介组织和企业泄露出口产品反倾销案件的应对策略和应诉方案核心内容等重要信息的，由商务部门予以警告，可以处5000元以上2万元以下罚款；情节严重的，处2万元以上3万元以下罚款。
　　违反本办法第二十四条规定，有关行业组织、中介组织和企业泄露应对过程中知悉的商业秘密的，依照《中华人民共和国反不正当竞争法》的有关规定处罚。
　　第二十七条 商务部门和其他有关部门（机构）违反本办法规定，有下列情形之一的，由有权机关对直接负责的主管人员和其他直接责任人员依法给予处分：
　　（一）获知预警信息后未按本办法规定及时通知有关行业组织和企业，造成严重后果的；
　　（二）泄露应对过程中知悉的商业秘密的；
　　（三）有其他玩忽职守、滥用职权、徇私舞弊行为的。
　　第二十八条 本办法所称预警信息是指在出口产品反倾销案件调查机关立案前获知的涉及出口产品反倾销的信息，以及在立案后对出口产品反倾销应对工作有重大影响的信息。
　　第二十九条 本办法自2014年4月1日起施行。
【工作交流】

市粮食行业协会与市出口水产行业协会进行工作交流
4月16日下午，舟山市粮食行业协会会长王国亮、第一副会长兼秘书长陈国权、副会长刘旭峰等三人到舟山市出口水产行业协会秘书处，与会长周佳章、副秘书长史宪孟进行了工作交流。

陈国权副会长在说明了来意后，首先介绍了市粮食行业协会的领导班子构成、会员组成、协会目标任务和工作特点等基本情况，他说，协会是经市民政局副局长、市社会组织促进会会长陈军民同志推荐，专门到市出口水产行业协会学习交流的。王国亮会长在交流中表达了办好粮食协会的心愿。

市出口水产行业协会会长周佳章向粮食协会同志介绍了本协会的成立背景、领导班子、秘书处工作人员、会员组成、工作成效等全面情况。他说，有两点很重要，一是作为行业协会，要紧紧按照党中央提出的“提供服务、反映诉求、规范行为”的总要求开展工作，二是无论干什么事，最要紧的，一是要有人，二是要有钱，办协会也是如此。所谓“有人”，就是要有高度责任心的人，还要有专业人才，所谓“有钱”，就是要有工作经费，“兵马未动，粮草先行”，两者缺一不可。周会长说，现在，从中央到地方，对行业协会商会的培育发展越来越重视，政府职能也在逐步转变，一些政府管不了、管不好的工作将交由社会组织承担，政府花钱买服务，这是必然发展规律。周会长说，中国社会组织实行“民办、公助、党领导”的方针，是适合中国国情的发展之路，现在国家优先培育发展行业协会商会，办好行业协会商会大有可为。周会长说，市商务局领导对水产协会给予了大力支持，激励我们把协会办得更好。

市出口水产行业协会副秘书长史宪孟向粮食协会同志介绍了14年来协会坚持办会宗旨、选好领导班子、反映行业诉求、坚持工作创新等方面的办会体会。（史宪孟）

【会议报道】

迎接舟山水产电子商务时代的到来

4月16日，市商务局商贸发展处根据舟山群岛新区电子商务规划项目调研工作计划要求，在局会议室召开了水产行业电子商务座谈会，商发处处长胡寒萍参加并主持了会议，水产方面参会的有国际水产城，群岛新区水产品交易中心（惠群公司）、舟山渔都商贸网、舟渔、兴业、富丹公司有关从事电子商务工作的负责人，调研组人员、浙江现代商贸发展研究院的四位专家以及协会副秘书长周震海等十余人。

座谈会的目的是调研组听取有关介绍：一、舟山渔业发展现状及趋势，市场、交易平台、展会、行业协会等基本情况；二、目前舟山水产品销售渠道的建设与分布；三、目前水产企业参与电子商务经营情况，存在哪些问题和困难，希望得到哪些支持；四、舟山水产品电子商务平台建设的可行性与建设重点的建议；五、对全市电子商务发展和电子商务规划编制的建议。

周震海副秘书长首先就2013年舟山渔业的结构，近海、远洋、养殖的产量、出口的量、出口金额、出口市场、当前水产品贸易中存在的问题以及水产品电子商务初步了解的一些情况作了汇报和介绍；参加座谈会的六家单位，就本单位接触电子商务的时间、形式、存在的困难以及对政府的要求一一作了发言。

综合以上发言：一、舟山水产企业最早“触电”是在2009年，从市工商局注册的383家水产企业中，有50多家企业注册了域名；国际水产城对舟山水产品指数发布已一年多了；惠群公司对鱿鱼交货也开通了电商平台；舟渔、兴业等公司通过第三方平台实现线下交易，但属刚起步，总体交易量不大；二、舟山水产加工企业的销售还停留在专卖店、超市、分销商的传统销售模式；三、制约企业“触电”的制约因素有很多，归纳起来：1、是经营者虽意识到电子商务势在必行，但思想上并没有真正作好准备；2、企业的相应专业人才缺乏，动力不足；3、投入成本过高，且单一企业产品在网上展示难以吸引客户；4、配送的冷链无法保证；5、与电子商务相关的产品质量纠纷、合适的包装等相关技术法规或标准尚不健全。因而企业认为，舟山水产品是舟山海洋经济的特色，具有属地优势，应该尽早规划，政府要投入实施，使电子商务尽早尽快在舟山新区建设中发挥作用。

参与调查的浙江现代商贸发展研究院的4位专家在企业发言中进行了互动，对企业提出的相关问题进行了解释和探讨；他们将经过二个阶段的调研后，对舟山群岛新区电子商务编制规划，我们期待水产电子商务的春天早日到来。

2月25日，浙江省水产流通与加工协会已在杭州召开了浙江水产电子商务座谈会，在该座谈会上提出了“浙江名优水产品网上展销中心项目”（草案）、方案共分十个部分：项目名称、入围产品、品类设置、服务方式、价格设定、货款结算、物流保障、筹备组织、市场化运作及政策扶持；座谈会对上述10方面进行了热烈讨论，决定由浙江省水产流通与加工协会牵头组建电子商务平台，并组织电子商务专业人才成立公司进行市场化运作，但尚无具体时间表。

我们希望会员企业的主要负责人首先要提高参与电子商务的意识，改变传统的经营模式，电子商务已势在必行；其次要网罗专业人才，创造进入电商的必要基础；其三要关心省、市平台建设和投入运行的进程，企业要在第一时间参与其中，分享电子商务所带来的硕果。（周震海）

市水产流通与加工协会召开七届三次会员代表大会
4月9日，舟山市水产流通与加工协会在定海召开七届三次会员代表大会，出席会议的有省水产流通与加工协会副会长余匡军、市海洋与渔业局副局长章又荣、市民政局民管局副局长王智英，协会会长、海力生集团董事长马震洲等在出席台上就坐，会议由协会秘书长、舟山震洋发展有限公司副总经理李永杰主持。

马震洲会长作了2013年协会工作报告，列举了2013年度所做的十二项工作，并提出了2014年工作思路；副秘书长章志远作了财务工作报告，李永杰秘书长宣读了七家入会企业名单，市海洋与渔业局渔业处副处长程国芳就市人民政府的舟政发[2013]39号“关于促进水产品精深加工和海洋生物产业加快发展的若干意见”和市海洋与渔业局浙海渔政[2014]16号“浙江省海洋与渔业局关于做好2014年海洋伏季休渔工作的通知”及应对IUU等相关政策、法规进行解读；会议还安排了海力生集团公司和中国水产舟山海洋渔业公司相关领导作了交流发言；前者介绍了海洋生物保健品的开发，对金枪鱼等鱼类下脚料进行综合利用，提高产品附加值情况；舟渔公司介绍了当前在水产品加工、销售、安全等方面所面临新的形势，企业应认清形势，从容面对。

市民政局民管局副局长王智英对市水产流通与加工协会2013年度的工作表示肯定，并对协会在加强管理，提高自身素质，更好为企业服务等方面提出了要求。

市海洋与渔业局副局长章又荣也充分肯定了协会2013年度的工作，肯定了马会长的凝聚力和影响力，秘书处在应对IUU提供国内渔船在中西部太平洋渔业委员会注册等方面为企业办实事，企业把协会当成自己的家，希望协会越办越好，更上一层楼。

本协会副秘书长周震海应邀参加会议并发言，他首先祝贺市水产流通与加协会召开七届三次会议，并阐述了我们二家兄弟协会在工作上有太多交集和互相支持，形成了良好的工作关系；对下步工作如会展培训、组团19届中国（青岛）国际渔博会、邀请中国远洋渔业协会来舟进行远洋产品“合法捕捞证明”二次培训等相关工作作了说明。
市商务局外贸处处长余东明也应邀参加了会议。（周震海）

【建设成就】

舟山市海洋生物医药产业初具规模

近年来，我市加快海洋生物医药产业园建设，集聚海洋生物企业抱团发展，国家大院名校普陀联合技术转移中心和基地科技企业孵化取得阶段性成果，海洋高科技成果公共中试车间、浙江海洋学院生物种质资源发掘利用浙江省工程实验室、国家海洋设施养殖工程技术研究中心和浙江省海洋生物医用制品重点工程技术研究中心等建成运行，海洋功能食品和海洋药物的研发生产能力初具规模。截至目前，我市共有海洋生物医药企业23家，其中规模以上企业7家，主要产品多烯康、氨糖美辛片、角鲨烯、贝特令、鱼胶蛋白等10余种，2013年实现产值24.25亿元。（舟山市人民政府）

舟山推进出口水产品结构转型
被称为“中国渔都”的浙江省舟山市推进水产品出口转型，去年水产品出口批次、出口量、出口额继续保持平稳增长，并创舟山水产品出口历史之最。去年舟山水产品出口22.14万吨，出口额8.94亿美元，同比出口量增14.62%，出口额增7.86%。 
 市出口水产行业协会会长周佳章分析了出口市场状况，出口量最大的仍是欧盟市场，虽然尚没有完全摆脱金融危机的影响，但市场在缓慢复苏，从去年10.18%的增幅得以说明市场在向好的方向发展。日本市场也是舟山一个值得期待、稳定的市场，它的市场特征稳定、有计划。
 至于韩国市场，近二年来舟山近海捕捞的小黄鱼、蟹类等资源见好，因而出口韩国有较大幅度提高，但与2008年出口4.9万吨相比还有相当大的差距，如舟山近海捕捞的品种增加，且是低值产品，输韩会有所增加，反之会下降，此外出口量减少与舟山输韩企业大幅减少有关。  
以泰国为主的东盟市场，是舟山水产品出口重点增长地区，主要出口金枪鱼、鲣鱼为主，产品以原料半成品或蒸煮腰肉(鲣鱼)为主，去年出口量2.81万吨，出口额1.03亿美元。我国与东盟建有自贸区，零关税，除泰国外，还有新加坡、马来西亚、越南等市场，泰国比重占67%左右。从2013年来看，金枪鱼、鲣鱼的出口高度集中，投入的资金庞大，因而具有一定风险。 
针对美国市场，周会长分析认为，目前，舟山有40余家可出口美国的注册企业，尽管企业数量颇多，但出口量与此不相对称；2013年出口量、值虽有较大幅度的提高，所占比重从2012年的2.5%提高到3.1%，但出口量也仅为6800多吨，而且多年来一直停留在低水平上，他希望企业在2014年努力开拓美国市场，因为美国对水产品而言是一个开放的市场。 

近年来，舟山水产品出口格局有了较大变化，据市出口水产行业协会统计报表显示，舟山近二年水产品出口主要的品种是金枪鱼、鲣鱼，以及鱿鱼产品。 
去年，金枪鱼、鲣鱼出口量4.82万吨，同比增93.33%；金枪鱼、鲣鱼出口比重占鱼类的41.10%，占舟山水产品出口总量的21.78%，平均月出口量为4000吨，出口到20个国家和地区。鱿鱼，舟山出口5.53万吨，同比增10.14%，占舟山总出口量的比重为24.98%，出口到18个国家和地区。 
舟山水产品出口中有近一半是利用了近海捕捞的资源，另一半是利用远洋渔业资源，可以说舟山水产品出口在产品结构的转型升级方面跨出了一大步。
（中国渔业报）

【经贸预警】

2014年1-3月舟山市水产品对外贸易及预警分析

舟山市水产品对外贸易克服了世界经济不景气的不利局面，自2012年10月起至2013年全市连续十五个月出口量、值在高位保持平稳增长，且在2013年出口量22万吨，出口额8.94亿美元创造历史之最；但在2014年1-3月的对外贸易没有继续实现量、值的同步增长，但仍处于高位小幅盘整。

一、出口情况

根据舟山检验检疫局资料根据，1-3月舟山水产品出口2217批次，出口量51639吨，出口额1.88亿美元，同比批次增长11.52%，出口量增加3.16%，出口值下降-4.87%。

1、出口品种

鱼类仍是第一大出口品种，出口量30023吨，出口额9500万美元，同比出口量增加2.80%，出口额下降6.48%，所占出口比重为58.1%，与2013年同期的58.3%相接近；但所发生变化的是，鱼类中金枪鱼、鲣鱼出口量为7283吨，与去年同期的12898吨下降了43.53%；出口额同比也下降了32.55%；金枪鱼、鲣鱼占鱼类的出口比重为24.26%，而2013年同期比重为44%，下降了近二十个百分点。头足类中鱿鱼、章鱼出口量仍保持在1.06万吨，出口额4166万美元，略下降0.79%，所占出口比重为20.53%；虾类出口量4199吨，出口额2593万美元，同比出口量下降10.06%，出口额增加3.20%，所占出口比重为8.07%，与去年同期的9.36%出口比重下降了1.3个百分点；蟹类资源已连续二年见好，出口量4397吨，出口额1157万美元，同比出口量增加50.23%，出口额增加18.13%，出口所占比重为8.51%，与去年同期4.97%上升了3.5个百分点，表一为舟山1-3月主要出口品种情况。

表一：2014、2013年1-3月主要出口品种情况
	品种
	2014年1-3月
	2013年1-3月
	同比增长(%)

	
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	重量
	金额

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	鱼类
	918
	30022.9
	9500.3
	779
	29206.3
	10158.1
	+2.80
	-6.48

	（其中鲣鱼、
金枪鱼类）
	154
	7283.3
	3593.0
	180
	12898.1
	5327.2
	-43.53
	-32.55

	头足类
	665
	10607.9
	4166.3
	639
	10599.5
	4199.3
	+0.08
	-0.79

	虾类
	234
	4199.2
	2593.3
	263
	4668.98
	2512.8
	-10.06
	+3.20

	蟹类
	241
	4397.2
	1157.2
	160
	2926.97
	979.6
	+50.23
	+18.13

	其它
	159
	2411.4
	1383.0
	147
	2655.25
	1912.4
	-9.19
	-27.67

	合计
	2217
	51638.6
	18800.1
	1988
	50057.0
	19762.2
	
	

	同比（％）
	11.52
	
	
	
	
	
	3.16
	-4.87


（来源：舟山检验检疫局）
2、出口国家

延续2012年以来出口国（市场）态势，欧盟虽出现二位数的降幅，但仍然是出口量第一，出口额第二的主要市场，1-3月舟山出口欧盟10979吨，3613万美元，同比出口量下降10.56%，出口额下降16.88%，出口比重从2013年的24.53%下降至21.26%，所占出口比重下降了3.3个百分点；日本出口量仅下降0.14%，基本保持不变，出口额下降10.98%，但出口额3955万美元仍占舟山第一市场；韩国得益于蟹类等资源性产品，仍保持出口量第二位10659吨，出口额第三位3300万美元，出口量增加27.07%，出口额增加11.35%，出口比重升至20.64%，接近输欧出口量；泰国市场由于1-3月金枪鱼、鲣鱼的大幅下降，致使出口泰国的量为2398吨，985万美元，同比2012年1-3月出口量7550吨下降68.24%，出口额下降63.67%；值得关注的是美国市场出现了好转，出口量1684吨，出口额660万美元，同比出口量增加114.03%，出口额增加104.27%，但出口比重仅占3.26%；与此同时，对新兴市场的开拓出口量18424吨，6287万美元，同比出口量增加35.79%，出口额增加26.40%，占出口比重35.68%，出口主要国家见表二：

表二：2014、2013年1-3月水产品出口主要国家情况
	国家
	2014年1-3月
	2013年1-3月
	同比增长(%)

	
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	重量
	金额

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	日本
	528
	7494.6
	3954.9
	487
	7505.3
	4443.3
	-014
	-10.98

	欧盟
	529
	10978.95
	3612.7
	555
	12275.3
	4347.3
	-10.56
	-16.88

	韩国
	495
	10658.6
	3300.5
	404
	8388.2
	2963.9
	+27.07
	+11.35

	美国
	90
	1684.3
	659.9
	54
	770.3
	323.1
	+114.03
	+104.27

	泰国
	40
	2398.4
	984.8
	75
	7550.2
	2710.3
	-68.24
	-63.67

	其它国家
	535
	18423.75
	6287.3
	413
	13567.7
	4974.3
	+35.79
	+26.40


（来源：舟山检验检疫局）
二、水产品进口

自2012年以来水产品进口一直处在量、价齐升态势，但2014年1-3月出现量增价跌，特别金枪鱼、鲣鱼价格出现了较大波动，水产品进口情况见表三：

表三 ：2014、2013年1-3月水产品进口情况
	品种
	2014年1-3月
	2013年1-3月
	同比增长(%)

	
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	批次
	重量(吨)
	金额
(万美元)
	重量
	金额

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	水产品
进口
	172
	89999.1
	6178.8
	201
	78418.9
	6944.0
	+14.77
	-11.02

	其中鲣鱼、
金枪鱼类）
	15
	27935.4
	3114.6
	20
	21133.5
	3779.7
	+32.16
	-17.60


（来源：舟山检验检疫局）
水产品进口总量89999吨，同比增长14.77%，但金额6179万美元，下降11.02%。其中金枪鱼、鲣鱼27935万吨，鱿鱼62064吨；鱿鱼系自捕运回国，因而在进口水产品中金枪鱼、鲣鱼的量、价应计算在舟山市2014年1-3月的进出口水产品数据中。据此，舟山市2014年1-3月水产品进出口总量为7.96万吨，进出口总额为2.19亿美元。

三、出口市场及产品分析与预警

1、日本市场近三年来相对比较平稳，1-3月出口量仍保持在7500吨左右，但产值下降近11%；联想到2013年全年舟山出口日本量是3.6万吨，2.15亿美元，同比出口量增加12.72%，出口额下降6.28%；说明日本市场对价格的接受程度在逐年下降，也反映了日本经济的困境；2013年如以平均吨、价计算为6000美元/吨，但2014年1-3月平均吨价为5280美元/吨，但与欧盟相比，2014年1-3月出口欧盟的平均吨价为3290美元/吨，每吨高出近2000美元，出口中为虾、章鱼、鱿鱼、鱼糜制品等，因而日本市场对舟山是一个重要的、价格相对比较高，且客户比较青睐的一个市场。

2、欧盟市场，从出口量而言，欧盟是舟山的第一大市场，但从2012年以来，欧盟市场所占比重在不断下降，2012年1-3月出口欧盟所占比重为31.60%，2013年同期所占比重下降为24.54%，今年1-3月进一步下降至21.26%；因而我们要看到欧盟比重不断下降中的危机感，欧盟对鱿鱼、虾、金枪鱼、鲣鱼等有订单，但订单大都为短期，小订单且对价格较为敏感；欧盟自2014年1月1日取消了我国虾、鱿鱼产品的最惠国待遇，因而2013年11、12月出现舟山虾出口“冲关”造成2013年虾的出口量增加二成多，一定程度上影响今年一季度出口量的下降，同时2013年禁虾期开捕后虾资源欠佳，企业库存有限，致使价格上升；鱿鱼在欧洲的出口量相对平稳。

3、韩国市场，韩国市场近二年来有所恢复并上升，出口量10659吨，已接近欧盟，同比出口量增加27.07%，出口额增加11.35%，主要是舟山资源性产品如蟹、虾、小黄鱼、安康鱼等，韩对价格敏感，出口平均吨价为3100美元/吨，要低于输欧产品的平均吨价，韩国对高价位产品接受能力差，且依赖低值产品，因而相应风险也较大。

4、泰国市场，作为舟山第四大出口市场，主要是泰国金枪鱼、鲣鱼罐头市场因受国际金融危机影响，将原料或初级产品转移至中国等相关国家，以解决融资及规避风险；因而金枪鱼、鲣鱼的原料或腰肉成为舟山近二年来主要出口产品，但由于去年下半年开始，泰国的罐头市场受国际市场以及原料价格的上涨，出口受阻，致使1-3月舟山出口泰国金枪鱼、鲣鱼下降68.24%，与去年同期形同“过山车”。而金枪鱼、鲣鱼的出口这二年对舟山水产品出口的拉动作用，由于对泰国出口的大幅下降将对2014年舟山水产品出口会造成明显不利影响。

5、新兴市场，除上述传统市场外，东盟、俄罗斯、阿联酋、埃及、摩洛哥等虽比较分散，但1-3月出口量18423吨，出口额6287万美元，同比量增加35.75%，金额增加26.40%，所占出口比重35.68%，是一个有进一步开拓和提升的有前途的市场。

综上从出口市场而言，舟山要巩固日本市场，关注欧盟市场，留意韩国、泰国市场，发展、开拓新兴市场。

从产品而言，保持稳定鱿鱼产品的出口量，关注欧盟取消我最惠国待遇后，虾类产品对欧盟的出口影响以及泰国，欧盟市场对我金枪鱼、鲣鱼产品的市场前景。

四、下一阶段工作

1、继续监测舟山出口金枪鱼、鲣鱼、鱿鱼及虾类产品每月的出口量、出口额及出口国别，做到心中有数，为上级有关部门提供参考。

2、5-6月做好远洋产品应对欧盟“关于预防、制止和消除非法、不报告和不管制捕捞条例”（即IUU），拟邀请中国远洋渔业协会来舟山进行第二次“合法捕捞证明培训”，使舟山远洋捕捞产品及国内捕捞的金枪鱼、鲣鱼产品顺利出口欧盟。

3、加大组团参展力度、努力开拓市场，计划在5月组织一个会展培训班，总结近几年来参展中国国际渔博会的经验和存在问题，并在历年组团参加中国（青岛）国际渔博会基础上，协会今年增加了组团参加五月份中国国际（厦门）渔博会和九月份第九届上海国际渔博会努力开拓国际市场。

4、今年舟山水产企业将面临涉氨安全整治，协会会员企业均在改造提升企业名单中，小企业改造需1个月左右，大一点企业改造需2-3个月，除关注改造过程中的安全问题外，企业的出口将会不同程度受到影响，加之一季度的出口分析，对2014年全年水产品的对外贸易的走向主要还要看金枪鱼、鲣鱼的国际市场变化，及企业涉氨整治对出口的影响程度。（周震海）

规范出口水产品商品名  避免发生潜在贸易纠纷

近来，法国“兵马俑生态”杂志报导，欧盟市场水产食品可追溯性已成为一个主要症结，尤其在超市、餐饮等部门，水产食品的商业欺诈跟早先曝光的“掺假牛肉问题”一样，形势十分严峻，由“国际海洋保护组织oceana领衔的调查” 中发现，欧盟境内市场的水产食品商业欺诈相当普遍，其中意大利境内的欺诈率高达32%，而西班牙仅褐鳕一个品种欺诈率高达30%，爱尔兰也高达19%，英国为6%，法国最低为3.5%；上述种种均是以低端品种冒充高档商品以赚取不当得利。

联系到舟山水产品出口，在对出口商品描述总体上是根据鱼、虾、蟹的分类填报该商品的名称及相对应的拉丁字母，在贸易上也少有因为商品名称而引发的纠纷；但也应该看到，在国际贸易环境发生变化时，特别是在当进口商因价格出现落差比较大时，为了减少其损失，会出现要求生产商或出口商降低原订单的价格，甚至出现人为原因退柜等贸易纠纷（前几年的输韩梭子蟹的所谓二氧化硫超标遭退柜就是一例）；近日听闻，欧洲某进口商因去年下半年鲣鱼产品价格坚挺时进的货要造成亏损，希望国内出口商降价不成，而动起了对进口鲣鱼进行基因（DNA）检测的脑筋，发现该进口鲣鱼中部分产品并非是进关单中所填报的品名，千方百计寻找降价的理由，挑起贸易纠纷。这在水产品贸易中也少有遇到的纠纷，但目前进、出口商双方还在沟通，并没有正式进入法定程序；因为一是已事过半年，二是已完成通关，三是款项已交付，只是由于价格因素所引起的。

笔者联系了舟山检验检疫局相关部门负责人和有关海洋生物专家，他们认为水产品在捕捞和加工过程中，所捕捞的品种不可能百分之百的是同一品种，例如鲣鱼来讲，就有扁鱼它  鲣、东方弧鲣、园鱼它  鲣等，但它们同属金枪鱼科；鱼类的分类是从“界”、“门”、“纲”、“目”、“科”、“属”、“种”进行逐级细分，所以出口企业要注意的是，如将商品写到“种”了，给进口商的理解就是某个品种，如商品名写了东方弧鲣，那么该商品就是东方弧鲣而不是别的什么鲣类，当然你也不可以写上“金枪鱼”，虽然，鲣鱼属的上位是金枪鱼科，但商品名上是不允许使用“上位概念”的，否则就是商品欺诈行为。又例如，红虾其学名是凹管鞭虾（属管鞭虾科，管鞭虾属），如果商品上写上了“种”名凹管鞭虾，那你的商品就是凹管鞭虾，而不是其它虾类，如果将商品写到“属”即“管鞭虾属”，那么商品中就可包含了凹管鞭虾、大管鞭虾、高脊管鞭虾等同一属的其它品种。

本次预警提醒企业在出口贸易时，特别在贸易不景气或由于价格落差较大且进口商发生较大亏损时，防范可能发生的潜在贸易纠纷，应从填写出口商品名称做起，尽可能不要填写到“种”而应填写到“属”。我国海关税则在十六章1604140000制作或保藏的金枪鱼、鲣鱼及弧鲣（弧鲣属），是允许写到“属”的。（周震海）
冰鲜水产品进口商自主检查指南

　第一条 为落实冰鲜水产品进口商主体责任，指导进口商对境外输我国大陆冰鲜水产品出口商及生产企业按照我国要求进行生产，确保进口冰鲜水产品符合我国食品安全国家标准，制定本指南。

　　第二条 本指南所指自主检查的主体为我国大陆境内进口冰鲜水产品的实际进口商。

　　第三条 进口商制定年度自主检查计划，并据此对境外冰鲜水产品生产企业进行自主检查，确定合格供应商，保证其输我国大陆冰鲜水产品符合我国食品安全国家标准。自主检查计划包括检查时间、检查对象和检查内容。

　　第四条 检查内容包括质量安全控制体系检查、养殖过程质量控制检查、捕捞过程卫生控制检查、生产加工过程卫生控制检查、贮存和运输过程卫生控制检查及产品质量安全检查。进口商结合所进口产品的实际情况，制订自主检查记录表，详实记录自主检查的过程以及各个检查要点的实际情况。

　　第五条 质量安全控制体系检查。境外生产企业参照ISO 22000《食品安全管理体系》等有关标准建立质量安全控制体系，包括原辅料质量安全控制制度、有毒有害物质及包装材料管理控制制度、生产贮存和运输过程质量安全控制制度等。

　　第六条  养殖过程质量控制检查。境外养殖场养殖过程质量控制应符合《中华人民共和国食品安全法》、《中华人民共和国农产品质量安全法》对养殖质量控制的有关要求。参照《出口水产品质量安全控制规范》（GB/Z 21702-2008）相关要求实施检查。

　　（一）进口商自主检查时应获得以下材料:养殖场的水产养殖质量控制文件、养殖场平面图及彩色照片（包括养殖场全貌、养殖池、药房、饲料房等）、药物及饲料使用清单、养殖水质检测报告等有关资料。

　　（二）抽封样检测:现场抽取养殖的水生动物，并送有资质的检测实验室检测致病微生物、重金属、环境污染物、药物残留、生物毒素、寄生虫以及其他相关项目。

　　第七条  捕捞过程卫生控制检查。捕捞渔船、运输渔船应具备所在国家（地区）官方批准的相关资质，渔船和渔获物应安全卫生。应参照《水产品加工企业卫生管理规范》（GB/T 23871-2009）相关要求实施检查。

　　第八条 生产加工过程卫生控制检查。生产加工过程应符合《中华人民共和国食品安全法》对生产加工过程卫生控制的有关要求。应参照《水产品加工企业卫生管理规范》（GB/T 23871-2009）、《出口水产品质量安全控制规范》（GB/Z 21702-2008）相关要求实施检查。

　　（一）进口商自主检查时应获得以下材料：厂、库区平面图、生产车间平面图、人流图、物流图、生产工艺流程图及生产工艺关键部位图片资料、生产加工用水水质分析报告等。

　　（二）实验室的检查包括检验项目及检验设施、设备和仪器；实验室人员资质、培训情况；各类检验设施、仪器设备是否定期校准并标识有效期；实验室检验操作流程是否合理；原料、半成品、成品及加工过程监控实验室报告与现场检查的符合性；检出阳性结果后的原因分析及采取何种处置措施；是否存在外部委托实验室，委托实验室的资质和相关委托检验合同。

　　（三）加工人员的卫生状况应符合卫生要求，工作人员应穿着工作服、戴帽子、口罩及专用鞋。禁止将异物带入加工车间。

　　第九条 贮存和运输过程卫生控制检查。应符合《中华人民共和国食品安全法》对贮存和运输过程卫生控制的要求。应参照《水产品加工企业卫生管理规范》（GB/T 23871-2009）、《出口水产品质量安全控制规范》（GB/Z 21702-2008）相关要求实施检查。贮存、运输和装卸食品的容器、工具和设备应当安全、无害，保持清洁。

　　（一）贮存仓库必须清洁卫生。贮存冰鲜水产品的专用容器必须明确标记，定期清洗或清理，冰鲜水产品不得与非冰鲜水产品或其他货物混存。应具备储存冰鲜水产品的温度控制设施，应当设有温度自动记录装置。

　　（二）运输工具应清洁卫生，运输过程应有防污染措施，不得与有毒有害物质混运。应保证冷藏设施性能并有温度记录装置。

　　第十条 产品质量安全检查。进口商在自主检查时按中国食品安全国家标准对产品实施符合性验证。鼓励进口商获得出口国家（地区）官方或官方指定机构出具的产品符合性证明材料。

　　第十一条 进口商自主检查结束后形成书面报告，报告包括检查时间、检查对象、检查情况描述和评估结论。

　　第十二条 本指南由质检总局负责解释。（质检总局）
FDA拟修改水产品汞含量法规
山东出入境检验检疫局3月13日报道，美国消费者权益保护协会、美国公共利益科学中心等组织要求美国食品和药物管理局（FDA）修改水产品中汞含量的法规，如果FDA不在相应时限内做出回应，他们将向联邦法院提起诉讼。他们希望FDA要求所有在超市中销售的水产品或水产品包装上强制印有汞含量标识。美国多家机构近十年来的科学研究显示，水产品中以甲苯基汞为代表的汞化全哦对消费者造成的潜在危害越来越严重，特别是孕妇在内的高危人群更是会诱发各种风险。FDA称已对提议表示认真研究，将切实考虑其可行性。
详情参见：http://www.sdciq.gov.cn/ztzl/2013jscs/fxyj/fxxx/201403/t20140313 75130.html
                                     (山东出入境检验检疫网站)
【会员动态】

舟渔公司召开安全生产工作会议

3月28日上午，舟渔公司召开安全生产工作会议。总结回顾2013安全生产工作，分析当前存在的主要问题，部署2014年安全生产工作任务。会议要求广大干部员工认清形势、统一思想、明确目标、坚定信心、扎实工作，全面完成各项安全生产任务，为公司加速发展提供坚实的安全生产保障。

公司董事长胡世保、公司总经理董恩和等领导出席会议；公司中层以上领导及二级单位安全员参加了会议。远洋渔业公司、海洋食品公司、物业公司代表在会上进行了安全管理先进经验交流发言。

公司副总经理王政耀回顾并总结了2013年安全生产工作。2013年，在集团公司的正确领导下，公司坚持“安全第一，预防为主，综合治理”的方针，紧紧围绕年初制定的安全生产工作目标，加强领导，落实安全生产责任，不断完善安全生产管理制度，加强安全生产教育和培训，强化安全生产现场管理，加大涉氨隐患排查治理力度，开展安全生产标准化创标工作，在全公司员工的共同努力下，取得了一定的成效，全年未发生因工重伤、死亡事故及职业病，保障了公司各项生产经营活动的顺利进行。

王政耀要求，2014年，我们必须坚持“安全第一、预防为主，综合治理”的安全生产方针，要按照“党政同责、一岗双责、齐抓共管”的要求，明确“管行业必须管安全、管业务必须管安全、管生产必须管安全”，紧紧抓住源头管理、过程控制、应急救援、事故查处四个环节，特别要注重“源头管理、过程控制”，按照集团公司要求，“六抓六到位”，进一步完善安全生产管理制度，强化员工安全生产教育培训，加大安全生产隐患排查治理力度，保障安全生产投入，严格职业健康安全管理体系规范运行，创建安全生产标准化。重点抓好海上安全生产工作以及陆上生产现场的安全管理工作，当前应抓好中氨机房改造，东氨机房关停及物业小冷库的改造工作；做好油库的安全整改及验收工作；进一步做好对外出租场所的安全监管工作，加强厂区内交通安全管理，严防各类事故发生，确保公司安全生产形势的持续稳定。

公司总经理董恩和作总结讲话。他在分析公司安全生产工作面临的形势、挑战和存在的问题后指出，各单位各部门负责人要坚定信心，克服困难，尽职尽责，认真贯彻“安全第一，预防为主，综合治理”的方针，按照“党政同责，一岗双责”的要求，努力完成2014年各项安全生产工作任务，创造平安幸福的安全生产环境，为公司的发展提供坚实的安全生产保障。（来源：舟渔报）
【问题探析】

虾苗协会的“成长烦恼”

人民日报记者  李刚
“上次谈判破裂了，这次怎么谈，心里真没底！”这个三月，广东湛江市对虾苗种协会会长叶富良过得并不平静。下个月，他的谈判对手—SIS（美国南美白对虾改良公司）的代表又将来湛江，与协会再次谈判。

让人欣慰的是，协会与广东海洋大学共同推动的本土亲虾已投放市场，“尽管推广充满挑战，但这终究是属于自己的优种”，每想到此，叶富良又豪情万丈。

一次成功的“降价”与一次破裂的谈判

湛江有“中国对虾之都”之称，对虾年产量约15万吨，出口量占全国1/4，产业链条囊括养殖、育苗、深加工等各个环节。对虾养殖关键在种，这里仅种苗企业就有400多家，是产业链条的“顶端”。

然而，这些种苗企业每年都得和SIS打交道，去年我国进口SIS亲虾13.4万对，其中超过七成销量在湛江。拥有先进技术，SIS的亲虾价格年年噌噌上涨。对虾苗种企业能不能抱起团来，争夺市场话语权？2006年3月，在广东省海洋与渔业局支持下，湛江对虾苗种协会成立了。

“一开始我们就是响应政府号召加入的，但后来发现协会还真能替我们说话。”湛江粤海水产种苗有限公司总经理张良军说，2011年协会为企业争取到了进口亲虾的免税政策，仅这一项就节省了13%左右的增值税。打这起，大家对协会刮目相看。

2012年10月，SIS提出要将2013年亲虾的价格从52美元/尾提高至60美元/尾，这一举动导致虾苗企业怨声沸腾。湛江国联水产对虾育种项目负责人彭树锋说，当时协会组织大家据理力争，最终将价格调整为55美元/尾。

然而，亲虾质量问题日益突出。去年10月，对虾苗种协会正式以亲虾质量下降为由，希望SIS降价，否则将减少亲虾进口量。遗憾的是双方未达成共识，谈判宣告破裂。

对虾苗种协会紧急商讨对策，决定11—12月份湛江地区削减SIS亲虾进口量20%。叶富良说，他们为的就是向SIS表明态度。

协会组织松散，市场受制于人，导致进口不降反增

协会在谈判中的坚定立场，得到了骨干企业恒兴、海兴农、粤海、海茂等支持，这些会员企业均表示，与协会的立场共进退。更有协会成员单位提出，SIS近乎垄断中国市场的局面要尽快改变。他们自信地认为，只要大家团结起来，可以迫使巨头重回谈判桌。

然而，今年进口亲虾的量达到16.7万对，远远高于去年13.4万对。面对苗种企业如此大的进口需求，叶富良很纠结。国内进口亲虾份额基本由SIS、科那湾、正大三家公司掌握，去年由于协会的抗争，SIS公司的份额有所下降，科那湾公司的份额有所上升，但还不足以改变大的格局。SIS每年向全球提供30多万对亲虾，中国是其最大的市场。

去年11—12月份湛江地区SIS亲虾进口量同期相比下降近31%，为此协会企业认为，如此大幅度下降，没有必要再做强制性削减要求，否则养殖企业就面临一个很现实的问题，削减了SIS份额，由哪个产品来替代？

“世界上能提供优质亲虾的公司就那么几家，SIS公司处于明显的优势地位，要找到替代SIS的亲虾比较难。”湛江海茂水产生物科技有限公司董事长陈国良介绍说。

“归根到底，是国内亲虾育种表现令人失望。”叶富良表示，目前国内投入亲虾育种的科研单位和产品还不少，各地钱花了不少，但这些产品没有一个具备推广优势。这也就是他在谈判中缺乏底气的根本原因。而协会是个松散的组织，会员企业是靠脚来投票的。

“如果客户觉得价格高，那可以用另一个产品代替，这些都是由市场来决定。” SIS亚洲区总裁郑光表示。

今年是唯一没有涨价的一年，今后要推动本土品种产业化

SIS的代表又将来湛江，叶富良表示，无论多么困难，他也要代表协会企业和对方谈。“无论结果如何，谈的本身就非常有意义。”去年双方谈判破裂，但SIS今年非常重视亲虾的质量问题，2014年亲虾价格是这些年来唯一没涨价的一年。

湛江多数苗种企业认为，SIS去年价格没有涨起来，在中国销售份额下滑，这也许是双方重新回到谈判桌上的原因。

“协会今后重要的工作，是引导自己的企业培育且推广适合本地养殖的优质亲虾，而不能总是被别人牵着鼻子走。”叶富良说出了他的设想，只有自己手头有了拳头产品，才能打破国外公司的垄断，协会在对话中才能有底气。

彭树锋也表示，没有自己的知识产权，每年受制于人。但现实问题是，目前国内选种育种有前途吗？

今年各企业上报进口亲虾的量达到16.7万对，叶富良表示，这个量太大了。无论如何也要给本土亲虾留下一些空间，否则连希望也没有了。

过去湛江虾农一直养殖的本土墨吉对虾表现优良，只是这些年来未进行产业化选种育种。协会决定以此为契机，全力推动本土墨吉对虾亲虾选种育种产业化。

张良军认为，着眼于长远，应该推动本土亲虾发展，这是业内共识。但墨吉对虾产卵有间断性，一个月只能产1—2次卵，而南美白对虾则可以达3—4次产卵/月，生产效率将成为限制因素。但与南美白对虾相比，本土墨吉对虾的抗病力比较强。这就需要协会、科学院所及企业携手努力。

“在推广本土亲虾产业方面，协会可以承担更广泛的职能。”叶富良说，育出虾苗如果市场推广有难度，送给中小虾厂养殖也要干。他认为，政策资金扶持最能见效，但现在这种条块分割的体制，钱花了不少，但效果有限。叶富良设想，也许今后随着行业协会的力量更加壮大，随着政府职能的转变，本土品种能有更好前景。但眼下看来，还有很长的路要走。
【协会动态】

协会聘请上海瀛泰（舟山）律师事务所为协会常年法律顾问

从2014年4月1日起，协会聘请上海瀛泰（舟山）律师事务所为协会常年法律顾问。事务所将为协会提供九方面的服务，其中参与处理涉及协会的会员单位尚未形成诉讼的民事纠纷、经济纠纷、行政纠纷和其它纠纷作为专门一条写入双方签订的合同之中。因此从即日起，协会所有会员单位如发生上述纠纷需要咨询服务和其它服务的，可以通过协会，向上海瀛泰（舟山）律师事务所请求法律援助。协会电话：2285567。（协会秘书处）
【展会信息】

关于组团参加2014年第9届上海国际渔业博览会的通知

各会员企业：

2014年第九届上海国际渔业博览会暨国际水产养殖展于2014年9月3-5日在上海新国际博览中心（龙阳路2345号N3馆）举办，同期举办的还有2014中国食材和国际配餐展览会，应主办方上海市水产行业协会和歌华展览公司邀请，协会决定组舟山展团参展，标准展会向协会报名参展的为7800元/3×3m，自行报名的为8800元/3×3m，优惠1000元，报告截止时间为6月中旬。

若企业有意愿参展，请向秘书处报名（2285227），逾期不候。

谢谢！

                                         协会秘书处

                                      2014年4月15日

PAGE  
19

