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【地方信息】

今年上半年舟山远洋渔业运回产量45.82万吨，同比增长29.43%

远洋渔获物是舟山出口水产企业的主要加工原料，金枪鱼、鱿鱼和秋刀鱼更是占绝对主导地位。据统计，今年1－6月全市远洋渔业运回（报关）产量45.82万吨，产值76.51亿元，同比分别增长29.43%和8.75%。其中：（1）鱿鱼（鱿鱼钓所捕）产量37.04万吨，产值64.71亿元，同比分别增长33.07%和7.82%（内，阿根廷线内外鱿鱼产量4.74万吨，产值16.24亿元，同比分别增长13.67%和13.50%；东南太平洋鱿鱼产量32.30万吨，产值48.46亿元，同比分别增长37.34%和6.90%）。（2）金枪鱼产量7.69万吨，产值10.54亿元，同比分别增长15.84%和9.88%（内，金枪鱼延绳钓产量2.00万吨，产值5.45亿元，同比分别下降22.08%和5.40%；金枪鱼围网产量5.68万吨，产值5.09亿元，同比分别增长39.84%和32.87%）。（3）过洋性拖网产量0.77万吨，产值0.85亿元，同比分别增长364.97%和323.18%。（4）北太、印度洋公海围网（以鲭鱼类为主）产量0.32万吨，产值0.42亿元，同比分别下降57.71%和23.97%。

根据上述统计，今年上半年除了金枪鱼延绳钓和北太、印度洋公海围网产量减少外，东南太平洋和阿根廷鱿鱼钓产量、金枪鱼围网、过洋性拖网产量均增长，不过，平均价格只有16699.25元/吨，同比下降15.98%，导致产值增速明显低于产量增速。（协会秘书处）
从深海种质资源攻关到健康产品研发，
5个金枪鱼产业链科技项目获省级立项

近日，由省海洋开发研究院主持的“金枪鱼鹅肌肽降尿酸生物制品产业化开发与应用示范”项目成功获得省海洋经济发展厅年度海洋产业科技项目立项，另有4个该研究院参与的科技项目同时获立项。

5个项目串珠成链，覆盖了从金枪鱼深海种质资源到健康产品的海洋渔业全产业链。市科技局相关负责人表示，这些研究的集中立项，标志着我市海洋科技创新在“一条鱼”主题上正从单一环节突破迈向全产业链协同的新阶段。

据了解，作为国内最大的金枪鱼加工基地，我市金枪鱼加工产业规模可观，今年捕捞和进口量预计超20万吨。过去，金枪鱼加工剩下的鱼骨、鱼皮、暗色肉等大量副产物通常被当作低值下脚料处理，利用价值较低。

“我们牵头的项目就是以这些副产物为原料，攻克金枪鱼鹅肌肽规模化制备关键技术，建立快速检测方法，计划开发3种安全有效的降尿酸新产品。”省海洋开发研究院院长助理孙继鹏介绍，金枪鱼鹅肌肽是一种高度稳定的水溶性氨基二肽，具有双向平衡调控尿酸的特点，且长期服用无毒副作用、无依赖性。相比传统降尿酸药物长期使用可能带来的肝肾功能异常风险，这一天然来源的生物制品为高尿酸血症人群提供了更安全的膳食干预新选择。

据介绍，我市此次获批的另4个项目也是“金枪鱼”产业链上的科技项目。在种质资源端，开展金枪鱼等高价值品种驯养与繁育攻关，优化改进现有活体转运及人工驯养技术，推进蓝鳍金枪鱼受精卵国际引种和带鱼精子冷冻保存研究，为突破人工繁殖技术积累关键数据；在材料应用和装备制造端，开展新型防腐蚀碳纤维增强复合材料等船体材料研发，开发新型柴电混合电力推进远洋围网渔船，完成国内首制船工程示范，助力金枪鱼原料捕集；在生态治理端，基于智能生物传感技术开展海洋资源动态监测与精准调控研究，为蓝色牧场、海洋蛋白库奠定长远和可持续发展的基础。

“我们将强化项目管理与服务保障，推动各项目高标准实施，加快科研成果转化应用，赋能‘一条鱼’产业链逐新攀高。”省海洋开发研究院科研处副处长韦江宇表示。（舟山日报方智斌 洪瑶）
我市首次签发加工装配证书，

为出口企业拓展多元化跨境贸易场景提供重要支撑

近日，凭借市贸促会签发的加工装配证书，浙江兴业集团出口的一批冻鲭鱼片，顺利完成了进口地区清关，避免了因单证不符导致的通关不畅和滞港风险。据悉，这是我市首次签发该证书，为出口企业拓展多元化跨境贸易新场景提供了重要支撑。

加工装配证书，是指对全部或部分使用了进口原料或零部件而在中国进行加工、装配的出口货物，当其不符合中国出口货物原产地标准、未能取得原产地证书时，由签证机构根据申请单位的申请所签发的，证明中国为出口货物加工、装配地的一种证明文件。

浙江兴业集团本次出口的冻鲭鱼片，归属水产品大类，需提供原产地证书和健康证。“货物的全部原料都是进口，仅在公司进行了加工，但未发生实质性改变，怎么出具原产地证书呢？”这让首次接触该跨境贸易类型的企业关务负责人韩丽娜犯了难：没有原产地证书，意味着该票货物面临不能清关的风险，会给企业带来不小损失。

接到企业的咨询后，市贸促会仔细审查企业提供的进出口单证，详细了解产品加工工艺，确认符合条件后，仅用一天，就为企业签发了加工装配证书，证明中国为该出口货物的加工地、装配地，而非原产地。

“顺利申领到加工装配证书，不仅帮助我们规避了贸易风险、赢得了客户信任，也为后续拓展市场、获取长期订单提供了有力支持。”韩丽娜表示，客户已对下一票订单有了明显意向，企业也将持续依托此类证书，将产品出口至更多国家和地区。

记者从市贸促会了解到，以往此类贸易需多方协调境内相关机构出具合规凭证，流程繁琐且时效不定。如今，市贸促会主动对接国际惯例，将证书服务前移至本地窗口，大大压缩了办证周期和沟通成本，让企业“少跑腿、快通关”。

除加工装配证书外，今年2月，市贸促会还为我市一家企业从法国进口、储存在保税仓、出口至越南的亚麻，出具了全市首份转口证明书，有效破解了转口贸易中“来源难追溯、通关缺凭证、收汇遇梗阻”等痛点，精准满足了国外客户提货时的清关需求。

“这两项证书的签发，高度契合我市大力发展中转分拨、保税加工、全球维修等新型外贸业态的战略导向，既为本土企业规范贸易流程、降低合规风险、拓展‘一带一路’及RCEP成员国市场提供了有力凭证支撑，也进一步优化了跨境贸易营商环境。”市贸促会法律事务部部长吴胜伟表示，下一步，将持续加强企业“一对一”指导，精简申办材料，推动两项证书全程网办，为全市外贸稳规模、优结构注入服务新动能。（舟山日报汪超群 冯萍娟）
普陀加快实施海洋预制菜精加工厂房新项目，
推动海洋预制菜产业数智化转型

近日，在位于普陀经开区展茅工业区块的浙江海跃星食品有限公司海洋预制菜精加工厂房新建项目施工现场，工人们正在有条不紊开展支模架、外架搭建以及钢筋绑扎等主体结构施工作业。

据了解，该项目计划总投资1.2亿元，占地1.3万余平方米，总建筑面积3.1万平方米，主要建设内容为数智集成的章鱼、鱿鱼、鲍鱼系列加工产品新型绿色工厂车间及研发中心，配套冷藏库、配电房、仓储用房、员工宿舍等附属设施。项目于今年3月20日开工建设，计划明年1月底前建成投用。根据规划，该项目投用达产后，预计可实现年产值2亿元。该项目是区域海洋预制菜产业向数智化、绿色化转型的示范重点项目之一，也是普陀构建海洋特色现代化产业体系攻坚战的关键一环。

“近期遭遇台风和高温天气影响，我们采用科学排班与交叉作业相结合的方式，在保证工程质量和安全生产的前提下，全力抢抓工期。”项目负责人苗斌介绍，目前项目正全力推进主体结构施工，力争明年1月实现主体结构全部完工。

面对紧迫工期与复杂环境，项目团队倒排工期、挂图作战，将“人人勇挑担，全员拼实绩”贯穿施工始终，以实干举措抢抓进度。一方面，合理安排昼夜施工，充分利用白天的高效时段进行主要结构作业，夜间进行辅助性工序流转，最大化利用施工时间；另一方面，在有限的作业面上，通过精确计算，安排不同工种在不同时段、不同区域进行交叉作业，避免“人等机、机等人”的窝工现象。

普陀经开区相关负责人表示，接下去将持续强化项目全生命周期服务保障，主动靠前服务，帮助企业解决实际困难，助力项目早建成、早投产、早达效。（舟山日报胡帆 刘珈伶 赵家恩）

【决策参考】

2025年全国渔业经济统计年报出炉

2025年我国渔业经济总体保持平稳，水产品产量稳步增长，水产品贸易量、额双增，逆差扩大，渔民收入保持增长，渔业高质量发展成效显著。[image: image3.jpg]



一、全社会渔业经济总产值
2025年全社会渔业经济总产值35488.30亿元，其中渔业（一产）产值17354.39亿元（内，水产苗种产值924.62亿元），渔业工业和建筑业（二产）产值7606.08亿元，渔业流通和服务业（三产）产值10527.83亿元（内，休闲渔业产值1062.96亿元同比增长7.52%），渔业一、二、三产业的产值比例为48.9∶21.4∶29.7。

渔业产值中，海水养殖5091.42亿元，海洋捕捞2749.64亿元，淡水养殖9199.36亿元，淡水捕捞313.97亿元。海、淡水产品的产值比例为45.2∶54.8，养殖、捕捞产品的产值比例为82.3∶17.7。

二、水产品产量及人均占有量
2025年全国水产品总产量7652.14万吨，同比增长4.00%，人均占有量54.47千克（按全国140489万人计算），较上年增加2.22千克增长4.25%。其中，捕捞和养殖产量分别为1326.52万吨和6325.62万吨，同比分别增长2.23%和4.38%，两者产量比例为82.7∶17.3；海、淡水产品产量分别为3859.94万吨和3792.20万吨，同比分别增长4.07%和3.93%，两者产量比例为50.4∶49.6。

2025年全国远洋渔业产量247.64万吨，同比增长13.12%，占水产品总产量的3.24%。

三、渔船年末拥有量和渔业人口、从业人员、人均收入
2025年末全国渔船总数46.57万艘、总吨位1166.44万总吨。其中，机动渔船32.92万艘、总吨位1146.60万吨、总功率2059.55万千瓦；非机动渔船13.64万艘、总吨位19.84万吨。机动渔船中，生产渔船31.32万艘、总吨位1000.04万吨、总功率1771.21万千瓦；辅助渔船1.60万艘、总吨位146.56万吨、总功率288.34万千瓦。渔业人口1560.97万（内，传统渔民481.02万，同比减少7.06万下降1.45%），同比减少21.50万，下降1.36%。渔业从业人员1161.90万，同比减少12.27万，下降1.05%。渔民人均纯收入28676.94元，同比增加1545.94元，增长5.70%。 

四、水产品加工与贸易
至2025年底，全国水产加工企业9605家，水产冷库10268座。水产加工品总量2291.88万吨，同比增长1.69%。其中，海、淡水加工产品各为1777.97万吨和513.91万吨，同比分别增长1.16%和3.57%。用于加工的水产品总量2706.57万吨，同比增长2.21%。其中，海、淡水产品各为2045.20万吨和661.37万吨，同比分别增长1.77%和3.59%。

2025年我国水产品进出口总量1165.71万吨，总金额456.45亿美元，同比分别增长4.35%和4.13%。其中，出口458.24万吨同比增长8.11%，金额207.14亿美元同比下降0.13%，均价每吨4520.34美元，同比下降7.60%；进口707.47万吨，金额249.31亿美元，同比分别增长2.05%和7.94%，均价每吨3523.97美元，同比增长5.77%。贸易逆差42.18亿美元，同比增加18.60亿美元。（来源：中国水产品）

美国“强迫劳动”301关税正式落地，中国输美水产品关税12.5%

随着第122条临时关税（对各经贸对象统一征收10％，期限150天）到期，经数月调查、听证和作证，美国政府以所谓“强迫劳动”为名对60个经济体（共86个国家和地区）输美商品征收“301条款”关税，于7月24日正式落地生效，涵盖99.4%的进口商品，实现了关税“续命”和无缝衔接。其中对14个国家（厄瓜多尔、印度、印尼、英国、加拿大、墨西哥、巴基斯坦等）和欧盟的输美产品征收10％的关税，但根据美墨加自贸协定，加拿大和墨西哥的龙虾、雪蟹、三文鱼等主要海产品继续免税。对中国、智利、挪威、日本、韩国、越南、泰国、巴西等45个国家输美商品征收12.5％的关税。不过，与原来中国输美产品已存在25%的301关税是否叠加，还没明确说法。多位美国贸易律师认为，新关税至少要持续到美国总统特朗普第二任期结束，甚至可能成为往后的常态。不过，在美国，反对的人也大有人在，美国25个州8月3日联合向美国国际贸易法院发起诉讼，要求废止新关税措施。
预计，每年输美海产品将新增24亿美元关税成本。受关税冲击最大的是三文鱼，主要供应国是智利和挪威，2025美国进口三文鱼58.4亿美元，缴纳关税3.81亿美元，平均税率约7%。按新的301关税测算，年进口三文鱼关税将达6.06亿美元，增加2.25亿美元。其中，智利三文鱼进口（2025年26.2亿美元）税率从7%升至12.5%，年关税从1.70亿美元升至3.28亿美元，挪威三文鱼进口关税从8%升至12.5%，年关税从0.913亿美元增至1.41亿美元。但美国海产品进口量最大的虾类则喜忧参半，2025年进口虾产品66.7亿美元，关税6.87亿美元，按新的301关税测算，需缴纳关税6.73亿美元，微降2.04%即0.14亿美元。其中，印度将成为赢家，2025年美国进口印度虾类产品24亿美元，缴纳关税3.36亿美元，平均税率约14%，按新的301关税（10%）测算，需缴纳关税2.41亿美元，下降了0.95亿美元；而厄瓜多尔则成了输家，2025年美国进口厄瓜多尔虾17亿美元，缴纳关税1.43亿美元，平均税率约8%，按新的301关税（10%）测算，需缴纳1.71亿美元关税，增加了0.28亿美元，上升19.58%。不过，厄瓜多尔的冰鲜长鳍金枪鱼、冰鲜黄鳍金枪鱼、冷冻金枪鱼鱼柳、非油浸金枪鱼罐头这四个税号海产品获豁免，但最大供应国印尼、越南、泰国并不在豁免名单中。2025年美国进口上述产品5.66万吨，价值6.1亿美元，其中厄瓜多尔1073吨，价值0.162亿美元，厄瓜多尔的增长潜力很大。

2025年美国进口海产品266亿美元，收取关税22.5亿美元，同比增长517％。其中从中国进口313423吨，价值13亿美元，关税总额3.91亿美元，平均税率约30%；从印度进口325420吨（主要是虾类），价值26亿美元；从欧盟进口137714吨，价值13亿美元；从日本进口33335吨，价值5.577亿美元；从加拿大进口约43亿美元。

同时，第二项以产能过剩为由的第301条调查也正在推进之中，一旦成立，美国就要对包括中国、印度、印尼、挪威、越南、欧盟、墨西哥、泰国、日本、韩国、瑞士、马来西亚、柬埔寨、孟加拉国、新加坡、中国台湾地区等16个经济体征收额外关税。美国还依据301条款以“不公平贸易行为”为由，自7月23日起对三分之一的巴西进口商品（大部分海产品获豁免）加征25%的关税；近日，美国援引《1930年关税法》第338条，以涉嫌“贸易歧视”为由，宣布对加拿大的进口商品汽车、酒精和乳制品征收50%的关税。
另外，7月中旬美国一项新的制裁法案已正式提交参议院表决，拟授权总统对购买俄罗斯能源的国家进口商品征收最高100％的关税，中国、印度、日本、欧盟及土耳其、阿塞拜疆等主要海产品贸易伙伴均是潜在对象，但日本和欧盟因与美国签有关税上限15％的贸易协定，影响有限。

可谓法律工具和名目在变，但美国保护主义和单边霸凌的做法一直没变，美国“关税总统”特朗普在122关税到期窗口临近之机利用“喘息期”不断寻找合法性的法源条款，抛出种种替代方案，力图实施新一轮关税，延长其单边保护主义的做法。不过，按中美双方经贸谈判的原有约定，双方将回绕各300亿美元规模的对等降税框架进行谈判磋商，目前双方正就降税安排征求意见，这300亿美元商品是否包含水产品，还没定论。（根据渔易拍和UCN国际海产资讯汇编）

今年上半年中国水产品出口几乎零增长，白鱼狂飙，头足类和鳗鱼萎缩

今年1－6月，中国出口水产品533.09亿元人民币（下同），同比增长0.04%，基本保持平稳运行。但内部结构上出现了不小变化：
1.区域版图上亚洲占比下降，欧洲、非洲、北美补位。出口亚洲市场的占比从上年同期的53.5%降至今年48.3%，近年来首次跌破五成，其中最大出口市场日本减少了6.30亿元（内，活鳗和烤鳗减少5.70亿元，冻金枪鱼片增加2.95亿元），泰国、马来西亚、中国香港、中国台湾分别减少了6.61亿元、2.58亿元、4.50亿元、2.78亿元，同比分别下降了24.6%、20.3%、14.9%、14.4%。对菲律宾和越南的出口也合计下降了12.0亿元。出口东南亚市场的主要是半成品，通过再加工最终销往欧美市场。亚洲让出的份额，被非洲、欧洲和北美填补，其中非洲最亮眼，出口额达57.47亿元，同比增长25.8%，比重升至10.8%。这中间，对加纳、科特迪瓦、尼日利亚三国的出口就有26.41亿元占非洲的46.0%，同比增长52.6%，主要驱动品种是一些平价蛋白的鱼类，包括沙丁鱼罐头出口14.77亿元、冻罗非鱼出口13.43亿元、冻鲭鱼出口8.54亿元、冻鲱鱼出口3.60亿元，合计40.34亿元占70.2%。欧洲是高值加工品的主战场，出口欧盟75.99亿元，同比增长8.5%，加上英国出口额高达91.5亿元，已逼近日本的九成，有望一二年内取代日本成为我国水产品第一大出口经济体。

2.出口市场和产品进一步多元化，市场集中度下降。出口水产品涵盖的税则号由上年同期的170个增至今年183个，出口市场也由上年同期的186个（国家和地区，下同）增至今年的192个，出口产品净增149个。市场集中度下降，前五大出口市场（日本、美国、韩国、中国香港、泰国）的份额由上年同期的48.4%降至今年45.7%，前十大出口市场（前面五个+德国、中国台湾、英国、西班牙、菲律宾）的份额由上年同期的62.8%降至今年60.4%。其中对德国、英国、美国出口分别增加了47.5%、18.2%、7.3%，对西班牙、菲律宾、日本、韩国出口分别减少了12.8%、12.0%、6.2%、1.8%。按出口国增量排位，德国增加5.97亿元，几乎全部来自于冻阿拉斯加狭鳕鱼片（增加5.13亿元）。加纳增加4.84亿元。美国增加3.88亿元，其中冻鳕鱼片和冻黑线鳕鱼片分别增加4.78亿元和1.49亿元。尼日利亚、英国、法国、波兰分别增加3.06亿元、2.39亿元、2.16亿元、1.78亿元。从增速看，波兰和贝宁、尼日利亚、加纳分别增长92%和271%、133%、66%。柬埔寨和委内瑞拉也实现了翻番增长。新兴市场出口增长弥补了一些传统市场的出口滑坡。

3.加工制品比例进一步上升，在品种上出现了五增五减现象。按海关税则号分，鱼片及鱼肉、干腌熏制品出口分别增长了25.5%和21.5%，制作保藏品和冻鱼、甲壳动物、鲜冷鱼分别下降了1.0%和5.8%、3.9%、10.6%，而软体动物和活鱼则分别下降了22.5%和25.3%，其中鱼片及鱼肉、制作保藏品、干腌熏制品等三大系列的加工制品占比从上年同期的55.6%升至今年61.8%，其中前两项就占58.8%（较上年同期提升5.6个百分点），加工化率提升了6.2个百分点，鱼片及鱼肉出口额已逼近制作保藏品，即将成为第一大出口品类，鱼片系列出口增加31.8亿元几乎对冲了软体动物出口19.9亿元的下滑和冻鱼出口5.3亿元的下滑，说明中国水产品出口从卖资源加速向卖加工制品转型。其中，山东、辽宁两省的两条白鱼（大西洋鳕、阿拉斯加狭鳕）来进料加工出口飙升。欧美市场白鱼片线和非洲市场平价蛋白线已成为中国水产品出口两个具有区域特色的增长极，具体显现为五大品种出口增加：（1）鳕鱼片出口35.21亿元，同比增加10.45亿元增长42.2%，主要是出口美国、英国、德国、西班牙、加拿大五国全部实现了两位数增长。（2）冻阿拉斯加狭鳕鱼片出口27.57亿元，同比增加10.26亿元增长59.3%，主要是对德国、法国、英国、美国、韩国、波兰六国的出口增长势头强劲。（3）冻沙丁鱼罐头出口20.34亿元，同比增加7.52亿元增长58.7%。（4）冻罗非鱼出口15.52亿元，同比增加3.82亿元增长32.6%。（5）冻金枪鱼鱼片出口10.92亿元，同比增加3.33亿元增长43.8%。此外，一些高值小品种出口也在悄悄崛起，如鲟鱼子酱出口4.07亿元，同比增长23%，其中美国、法国、德国分别占1.35亿元、0.54亿元、0.48亿元。相反，也有五大品种出口下降：（1）冻墨鱼及鱿鱼出口42.49亿元，同比减少18.42亿元下降30.2%，成为出口零增长最大拖累点。（2）其他制作保藏鱼出口41.73亿元，同比下降12.1%。（3）其他冻鱼出口23.23亿元，同比下降16.9%。（4）活鳗鱼出口3.74亿元，同比下降54.4%。（5）烤鳗出口29.28亿元，同比下降7.2%。

同时，也有一个值得缓解的风险因素，即一些大宗出口品种对单一市场的依赖度过高。如冻金枪鱼片83.1%销往日本，冻章鱼67.8%销往韩国，烤鳗61.6%销往日本、其他冻鱼片59.6%销往日本，冻黑线鳕鱼片43.1%销往美国。一旦这些市场出现贸易壁垒措施或消费转向，将直接冲击10–35亿元规模的出口，风险很高。另外，对美国的出口超一半依赖于来进料加工（以冻鳕鱼片、冻鲑鱼片为主）再出口，对关税和原产地规则最敏感，美国贸易政策的不断变动影响很大。（根据水产商情摘编）

【行业信息】
今年上半年中国出口欧盟的鱿鱼产品数量暴跌49.4％，仅为1.97万吨
据欧盟统计，今年上半年中国出口欧盟的冷冻鱿鱼数量暴跌49.4％，仅19690吨。暴跌原因，主要是秘鲁鱿鱼增产，供应增加，抢占了部分中国市场份额。其次是自今年1月10日起欧盟新版CATCH数字溯源规则实施后，水产企业在出口国内近洋捕捞的鱿鱼时，输欧申报流程操作不顺畅，影响了出口进度。

今年1-6月，欧盟冷冻鱿鱼进口总量152273吨，同比下滑21.2％，其中，七大供应国138246吨占90.8％。秘鲁排第一位，进口量48591吨占欧盟进口总量的31.9%，同比增长47.5％，去年同期排第三位；印度排第二位，进口量28127吨占18.5%，同比下降27.7％，去年同期排第一位；摩洛哥排第三位，进口量21857吨占14.4%，同比下降4.3％，去年同期排第四位；中国排第四位，占比12.9%，上年同期排二位；阿根廷排第五位，进口量9390吨占6.2%，同比下降13.4％，去年同期排第六位；智利排第六位，进口量6106吨占4.0%，同比下降71.1％，上年同期排第五位；泰国排第七位，进口量4485吨占2.9%，同比下滑5.3％。（根据冻品攻略摘编）

今年上半年我国活蟹进口突破10亿美元，创历史新高

2026年上半年，中国进口活蟹（税号03063399）5.99万吨，进口额首次突破10亿美元创历史新高，同比分别增长4%和13%。进口均价16.72美元/公斤，同比上涨9%，主要是在消费的重要节点和采购高峰期——春节前，批发商提前增加库存，推动节前价格处于高位。但春节后，市场供应增加，活蟹进口均价逐月回落，1月19.78美元/公斤，2月18.01美元/公斤，3月18.22美元/公斤，4月16.12美元/公斤，5月15.33美元/公斤，6月13.28美元/公斤。随着俄罗斯低价螃蟹进入国内市场，6月进口量达1.13万吨，金额1.504亿美元，同比分别增长35%和32%，均创历史同期新高，但进口均价同比下降2%，也是近一年来较低水平。

按供应市场分，（1）从俄罗斯进口2.178万吨，价值6.201亿美元，同比分别增长22%和27%，继续保持我国的最大供应国地位，占我国进口总额的62%，而进口量占比仅仅略高于三分之一，主要是俄罗斯蟹类价格高，进口均价达到28.47美元/公斤，同比上涨5%。（2）从越南进口1.065万吨，价值1.025亿美元，同比分别增长5%和22%，进口均价由于高价值产品比例上升，达9.62美元/公斤，同比上涨17%。（3）从印尼进口5753吨，价值0.543亿美元，同比分别下降5%和3%，基本保持稳定，均价维持在9.44美元/公斤。（4）从孟加拉国进口3913吨，价值0.271亿美元，同比分别增长2%和4%。（5）从缅甸进口3560吨，金额0.229亿美元，同比分别下降20%和27%，呈持续下降态势，且幅度较大。（6）从美国进口2447吨，价值0.459亿美元，同比分别增长35%和15%，均价18.74美元/公斤，同比下降15%。（7）从巴基斯坦进口2014吨，价值0.145亿美元，同比分别增长14%和13%。（8）从印度进口1672吨，金额0.132亿美元，同比分别增长8%和7%。（9）从加拿大进口1442吨，金额0.306亿美元，同比分别下降56%和51%，市场表现较弱，进口均价21.25美元/公斤，同比上涨9%。（10）从欧盟进口848吨，金额0.113亿美元，同比分别下降30%和25%。（根据冻品攻略摘编）
蓝鳍金枪鱼“国产化”迈出关键一步，全产业链项目落地福建

7月30日，福建省福州市举行蓝鳍金枪鱼全产业链合作暨四方战略合作框架协议签约仪式，福建蔚蓝海洋集团、马耳他MFF渔业集团、福建水产研究所、莱州明波水产公司四方围绕蓝鳍金枪鱼全产业链开展深度合作，集中力量攻关孵化提效与仔稚鱼营养调控等关键技术，推动蓝鳍金枪鱼从“引种试验”走向“本土规模化养殖”，走的“贸易先行、研发跟进、产业落地”的渐进路径，逐步构建从受精卵引进、鱼苗孵化、商品鱼养殖技术研究、亲鱼培育到精深加工及国内外市场营销的全链条闭环体系。

四个合作方：马耳他MFF渔业集团是马耳他最大、地中海第二大蓝鳍金枪鱼养殖企业，拥有蓝鳍金枪鱼养殖配额及超低温蓝鳍金枪鱼出口资质，其上游资源具备稳定的供应能力；蔚蓝海洋集团将为项目落地提供产业综合平台支撑；福建水产研究所在海水鱼繁育、养殖技术研发、种质资源保护积累了丰富的科研成果；莱州明波水产是国内最早开展工厂化循环水养殖的企业，在海鱼苗种繁育、陆基循环水系统设计和深远海养殖设施开发方面有产业化经验。

四个合作方表示，力争三、五年建成国内领先的蓝鳍金枪鱼产业基地，填补福建省高端海水鱼全产业链领域的空白，提升福建高端水产品供给能力与海洋产业附加值。7月上旬，全国首批马耳他大西洋蓝鳍金枪鱼“蓝龙1号”受精卵顺利入关，运抵漳州龙海的省海洋水产种业研究中心隔离检疫场并正式投用。这标志着我国蓝鳍金枪鱼受精卵境外引种实现了“零的突破”，有力填补了蓝鳍金枪鱼引育技术领域的空白，为后续繁育养殖攻关奠定了关键基础。（根据海鲜指南摘编）

韩国再现“黄金鱿鱼”行情，价格飙升[image: image2]
7月28日，在韩国市场中型冷冻整条远洋鱿鱼价格达5482韩元（约3.77美元）/条，较2021-2025年同期平均水平4482韩元（约3.08美元）高22.4%，已被当地媒体称为“黄金鱿鱼”。韩国主要的进口水产品阿拉斯加狭鳕也同步涨价，当天中型狭鳕价格达2833韩元（约1.95美元）/条，高于过去五年同期均价2459韩元（约1.69美元），涨幅15.2%。

据韩国远洋渔业协会（KOSFA）介绍，许多远洋渔船单船装载能力3000吨，正常情况下远距离生产，燃油成本要占运营成本的30－35%，油价高位时可能升至50－60%。近期进入韩国市场的这些水产品是远洋捕捞冻品，其价格传导存在明显滞后，不会立即体现在零售端，而是随着新一批货源抵达市场才逐渐显现。因为远洋渔船从4月份开始作业，从捕获经冷冻储存，再到返回港口、进关流通，往往需几个月。而当时国际能源价格处于高位，燃油涨价要数月后才能通过供应链传导至市场，才开始影响价格。

不光冻品，国际水产原料的涨价还影响到加工品，像罐头产品的成本上涨沿着“燃油—捕捞成本—冷冻原料—加工生产—零售”的链条逐步传递到终端。因3月份的泰国市场鲣鱼基准价达到2000美元/吨，韩国水产食品企业世和（Sajo）近日通知主要零售商，将从8月3日起提高部分罐头产品出厂价。其中，金枪鱼罐头涨价10%，太平洋秋刀鱼罐头和鲭鱼罐头涨价20%。 

对此，乐天玛特、易买得等韩国大型零售企业开始推出打折促销活动，但这只能在短期内缓解消费者的购买压力，却无法改变进口原料成本上升的事实。如后续高成本货源持续进入市场，加工经销商只能在利润压缩和价格调整间寻找新的平衡。

未来，韩国市场的水产品价格将受到国际油价、汇率以及主要渔场资源情况的影响。如鱿鱼和狭鳕捕捞量恢复，供应增加可缓解成本压力；若资源供应偏紧，则高价行情可能维持更长时间。（根据冻品攻略摘编）
【经贸预警】
   2026年1-6月舟山市水产品对外贸易情况及预警分析
一、外贸概况

据统计，2026年1-6月舟山市水产品出口量161395.7吨，金额430612.9万元人民币（下同），同比均下降11.1%,出口额最大的前三大品类是鲣鱼金枪鱼类、头足类和虾类。

进口方面，一般贸易水产品进口量39247.5吨，金额133423.6元，同比分别增长23.4%和10.8％。

二、出口品种情况

1-6月舟山水产品出口品种结构基本没有变化，仍以冻鱼类（鲣鱼金枪鱼类、鲭鱼及其制品）、头足类（鱿鱼、章鱼及其制品）、虾类及其制品、蟹类及其制品为主，以上四类合计量、额占上半年全市水产品出口总量、额的96.4%和98.1%，具体详见表一。

表一：2026、2025年1-6月主要出口品种情况
	品种
	2026年1-6月
	2025年1-6月
	同比增长（%）

	
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量

	金额


	1.鱼类
	109753.3 
	260486.5
	117053.0 
	258370.7
	-6.2 
	0.8 

	内:鲣鱼金枪鱼类
	63011.3 
	170402.8
	54229.5 
	152656.5
	16.2 
	11.6

	内:鲭鱼类
	14165.2
	16569.9
	25843.7
	21092.3
	-45.2 
	-21.4 

	内:其他鱼类
	32576.8 
	73513.8 
	36979.8 
	84621.9 
	-11.9 
	-13.1 

	2.头足类
	30957.3
	97171.6
	42724.7 
	145698.6
	-27.5 
	-33.3 

	3.虾类
	9053.8 
	54222.6
	10683.7 
	61777.4
	-15.3 
	-12.2 

	4.蟹类
	5829.6
	10342.0
	5882.1
	12019.6
	-0.9 
	-14.0

	5.其它类
	5801.7
	8390.2
	5211.2 
	6839.5
	11.3
	22.7

	合计
	161395.7
	430612.9
	181554.7
	484705.8
	-11.1
	-11.1 


今年1-3月，全市水产品出口量78136.2吨，金额199232.8万元。其中，鲣鱼金枪鱼类出口量27835.0吨，金额75165.0万元；鲭鱼出口量9483.5吨，金额10333.8万元；头足类出口量15116.6吨，金额47757.7万元；虾类出口量3442.7吨，金额22022.7万元；蟹类出口量3883.2吨，金额6541.3万元。
今年4-6月，全市水产品出口量83259.5吨，金额231380.1万元，环比（与1-3月相比）分别增长6.6%和16.1%。其中鲣鱼金枪鱼类出口量35176.3吨，金额95237.8万元，环比分别增长26.4%和26.7%；鲭鱼出口量4681.7吨，金额6236.1万元，环比分别下降50.6%和39.7%；头足类出口量15840.7吨，金额49413.9万元，环比分别增长4.8%和3.5%；虾类出口量5611.1吨，金额32199.9万元，环比分别增长63.0%和42.1%；蟹类出口量1946.4吨，金额3800.7万元，环比分别下降49.9%和63.2%。
由此可见，今年第二季度全市水产品出口总量、额较第一季度均有增长。其中，鲣鱼金枪鱼类和虾类的出口量、额环比大幅增长，鲭鱼类、蟹类出口量环比呈腰斩，出口额亦剧减，头足类出口量、额环比呈小幅增长。
今年1-6月全市水产品主要品类出口量、额详见如下：
鱼类及其制品出口量109753.3吨同比下降6.2%，金额260486.5万元同比增长0.8%，分别占今年上半年全市水产品出口总量、额的68.0%和60.5%，主要出口市场有日本、欧盟、泰国、韩国以及非洲等。其中，鲣鱼金枪鱼类出口量63011.3吨，金额170402.8万元，同比分别增长16.2%和11.6%，主要市场有欧盟、日本、泰国、越南、阿尔及利亚、墨西哥等；鲭鱼类出口量14165.2吨，金额16569.9万元，同比分别下降45.2%和21.4%，主要市场有非洲、东盟、俄罗斯等。
头足类及其制品出口量30957.3吨，金额97171.6万元，分别占今年上半年全市水产品出口总量、额的19.2%和22.6%，同比分别下降27.5%和33.3%，主要市场有日本、欧盟、泰国、韩国、美国等。
虾类及其制品出口量9053.8吨，金额54222.6万元，分别占今年上半年全市水产品出口总量、额的5.6%和12.6%，同比分别下降15.3%和12.2%，主要市场有欧盟、日本、韩国及中国台湾省等。
蟹类及其制品出口量5829.6吨，金额10342.0万元，分别占今年上半年全市水产品出口总量、额的3.6%和2.4%，同比分别下降0.9%和14.0%，主要市场有韩国、美国、日本等。
从总体看，我市水产品出口量、额均出现了明显下降，特别是头足类出口降幅较大。在鱼类中，鲭鱼类出口量、额骤减。
三、出口市场情况
今年1-6月，舟山市水产品出口市场主要有日本、泰国、韩国、西班牙、越南、俄罗斯、阿尔及利亚、墨西哥、葡萄牙、中国台湾省等，以上十大市场合计出口量114078.3吨，金额318880.6万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的70.7%和74.1%。主要出口市场具体情况详见表二。
表二：2026、2025年1-6月水产品出口主要市场情况
	经济体
	2026年1-6月
	2025年1-6月
	同比增长（%）

	
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量

	金额


	1.日本
	23308.8
	98109.6
	21217.2
	94341.3
	9.9
	4.0

	2.欧盟
	24833.2
	87815.7
	42994.9
	129037.5
	-42.2
	-31.9

	内:西班牙
	13148.9
	46038.4
	16646.9
	59395.4
	-21.0
	-22.5

	内:葡萄牙
	4318.0
	17346.2
	7928.0
	30175.4
	-45.5
	-42.5

	内:意大利
	1808.3
	6918.9
	3752.7
	12945.2
	-51.8
	-46.6

	3.韩国
	21133.5
	40567.9
	17208.3
	37793.9
	22.8
	7.3

	4.泰国
	21164.3
	46671.9
	20017.3
	44724.2
	5.7
	4.4

	5.俄罗斯
	7510.2
	13869.5
	6516.0
	14102.7
	15.3
	-1.7

	6.其他
	63445.7
	143578.3
	73601
	164706.2
	-13.8
	-12.8

	内：越南
	9260.2
	17497.7
	7023.0
	10471.9
	31.9
	67.1

	内：美国
	2402.9
	12044.4
	3053.7
	16642.7
	-21.3
	-27.6

	内：阿尔及利亚
	6727.7
	16820.8
	6287.4
	15381.8
	7.0
	9.4

	内：墨西哥
	4672.1
	11542.9
	8700.9
	23444.6
	-46.3
	-50.8

	合计
	161395.7
	430612.9
	181554.7
	484705.8
	-11.1
	-11.1


从上表看，同比2025年，出口量、额双双上升的市场有日本、韩国、泰国、越南、阿尔及利亚。其中，对越南、韩国市场的出口增幅较大。
经统计，对日本市场出口量23308.8吨，金额98109.6万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的14.4%和22.8%，同比分别增长9.9%和4.0%，主要出口品种有鱿鱼、章鱼、鲣鱼、金枪鱼、虾以及鱼糜制品等。
对欧盟市场出口量24833.2吨，金额87815.7万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的15.4%和20.4%，同比分别下降42.2%和31.9%，主要出口品种有虾仁、金枪鱼、鱿鱼等。其中，对西班牙出口量13148.9吨，金额46038.4万元，同比分别下降21.0%和22.5%；对葡萄牙出口量4318.0吨，金额17346.2万元，同比分别下降45.5%和42.5%；对意大利出口量1808.3吨，金额6918.9万元，同比分别下降51.8%和46.6%。
对韩国市场出口量21133.5吨，金额40567.9万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的13.1%和9.4%，同比分别增长22.8%和7.3%，主要出口品种有头足类、梭子蟹、黄鱼、鱼糜、鳗鱼等。
对泰国市场出口量21164.3吨，金额46671.9万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的13.1%和10.8%，同比分别增长5.7%和4.4%，主要出口品种有做罐头用的鲣鱼金枪鱼类半成品及鲭鱼、贻贝等。
对俄罗斯市场出口量7510.2吨同比增长15.3%，金额13869.5万元同比下降1.7%，分别占上半年全市水产品出口总量、额的4.7%和3.2%，主要出口品种有鲭鱼、头足类和贻贝等。
对越南市场出口量9260.2吨，金额17497.7万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的5.7%和4.1%，同比分别增长31.9%和67.1%，主要出口品种有头足类、虾蟹类、金枪鱼类、鲭鱼类等。
对美国市场出口量2402.9吨，金额12044.4万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的1.5%和2.8%，同比分别下降21.3%和27.6%，主要出口品种有头足类、冻梭子蟹、金枪鱼制品等。
对阿尔及利亚市场出口量6727.7吨，金额16820.8万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的4.2%和3.9%，同比分别增长7.0%和9.4%，主要出口品种有虾类、鲭鱼等。
对墨西哥市场出口量4672.1吨，金额11542.9万元，分别占上半年全市水产品出口总量、额的2.9%和2.7%，同比分别下降46.3%和50.8%，主要出口品种有虾类、冻鱼片、鱼糜等。
此外，在东盟、欧盟、拉丁美洲、非洲、北美等主要洲贸组织中，出口量排第一的是东盟38970.1吨，同比增长9.1%，排第二的是欧盟24833.2吨，同比下降42.2%；出口额排第一的是欧盟87815.7万元，同比下降31.9%，排第二的是东盟81398.3万元，同比增长11.8%。对拉丁美洲出口量15511.9吨，金额36931.3万元，同比分别下降27.5%和34.3%，出口量排第四位，出口额排第三位。对非洲出口量17207.9吨，金额32165.5万元，同比分别下降24.0%和11.6%，出口量排第三位，出口额排第四位。对北美出口量2676.8吨，金额13410.5万元，同比分别下降20.7%和25.3%。
总之，今年上半年我市水产品外贸出口承压明显，除了对东盟出口量、额双双增长，对其他洲贸组织的出口量、额均出现两位数下降。在主要出口国中，我市水产品出口较为倚重的日本市场出口量止跌回升，对韩国和越南市场的出口量、额显著增长，而对西班牙、葡萄牙、意大利等欧盟国家的出口量、额急剧下降，对墨西哥、美国的出口降幅也较大。此外，对俄罗斯、阿尔及利亚、中国台湾省等市场的出口增量明显。
四、主要出口市场和产品预警分析
2026年全球经济整体复苏偏弱，贸易增速放缓，中东地缘政治冲突引起的波斯湾和红海航运阻梗推高了原料和物流成本；全球贸易保护主义抬头，许多国家和地区不断推出食品安全、环保、海洋渔业管理类技术性贸易壁垒措施；生产链供应链重构加速，水产加工产能和订单更多流向越南、厄瓜多尔、印度等新兴市场，国际竞争加剧。在诸多因素的重重压力之下，我市出口水产企业迎难而上，全力保市场稳订单，基本保持了水产品出口大头，体现了较强的韧性，在外贸中不乏亮点。
1、 从产品角度看，出口品种仍以鱼类、头足类、虾蟹类为主，占全市水产品出口总量、额的96.4%和98.1%。水产品出口量最大的品类是鱼类，出口量、额分别占上半年全市水产品出口总量、额的67.1%和59.4%。其次是头足类，出口量、额占上半年全市水产品出口总量、额的19.3%和24.0%。鱼类中，鲣鱼金枪鱼类出口仍占大头。
今年以来，金枪鱼外贸形势复杂多变，遇到了资源波动、贸易壁垒和消费结构变化等多重挑战。舟山作为全国最大的金枪鱼加工与出口基地，积极放大产业链规模优势，表现优异，鲣鱼金枪鱼类制品出口同比增长明显。特别是二季度，环比重量、金额分别增长26.4%和26.7%，不仅加快了自身的出口增长，也有力填补了其他水产品出口明显下滑带来的缺口。其中，鲣鱼制品和冻黄鳍金枪鱼的出口量分别增长了30%和70%，但由于燃油涨价引起原料价格上升，物流成本提高，加工利润空间下降。下半年还需高度关注：美国自1月1日正式执行《海洋哺乳动物保护法》（MMPA）的有关进口禁令，要求来自被认定不符合“可比性”要求的渔业的产品必须随附“可准入认证”（COA），否则将拒绝清关。这将增加舟山金枪鱼出口企业的合规成本和贸易的不确定性；印尼4类金枪鱼产品出口日本自8月1日起享受零关税待遇，替代此前9.6%的最惠国税率，这将显著提升其竞争力，间接影响舟山金枪鱼产品出口日本。不过，随着RCEP红利的持续释放，从东盟国家进口金枪鱼关税已降至5.5%，舟山企业可考虑从印尼、菲律宾等国进口冷冻金枪鱼原料，缓解原料成本高企的压力。
2026年全球鲭鱼配额紧缩，大西洋鲭鱼供应不足，日本的太平洋鲭鱼捕捞配额也大幅削减，进入量减价涨周期，规格越大，涨幅越高。舟山出口的原料主要来自东海近洋捕捞的太平洋鲭鱼，性价比优势更加凸显，也受到了国际市场的青睐。但欧盟CATCH数字化渔获溯源新规门槛较高，申报复杂，是当前制约舟山鲭鱼输欧的最大障碍，很多企业无法履约欧盟订单，甚至不敢接，导致上半年我市鲭鱼出口量下降45.2%，短期内下降趋势还难以扭转，仍需要磨合，但可将非洲、越南、泰国、菲律宾、中东和俄罗斯作为舟山鲭鱼出口的主要增长点，加以进一步培育和拓展。
受外需疲软及秘鲁渔场产量增加影响，今年上半年舟山头足类出口量、额呈双降态势，幅度分别高达27.5%和33.3%，成为我市水产品出口下降的主要因素之一。当前遇到的主要困境包括前期高价采购原料，后期原料价格下行后，企业不愿低价出售，造成库存压力巨大；欧美市场的溯源要求和合规成本提高；外需不足，同业内卷，竞争激烈，海外客户压价，加工利润压缩。为此，要继续巩固传统市场，更好挖掘北非、东南亚等潜力市场，不断拓展新兴市场，根据不同市场要求开发新产品。
舟山虾类出口以东海海捕虾加工制品为主，部分企业以进口虾进行再加工。上半年东海海捕虾受休渔管控，原料供给有限，价格偏高。要紧盯我市虾类出口的核心市场日本、韩国，并兼顾好东南亚和欧美市场，利用东海海捕虾原料的质量优势，加强促销工作。
上半年蟹类产品在四大品类中出口量降幅最小，主要表现为一季度出口显著增长，二季度大幅下滑，大规格优质蟹类货源偏紧，海外订单以短单、小单为主，压价明显，利润大幅压缩。预计下半年，东海开渔后，梭子蟹原料供给大幅增加，但大规格蟹类依然稀缺，重点要盯住舟山蟹类第一大出口市场——日本，并兼顾韩国市场，利用欧美国家亚裔人口喜好虾蟹类制品的渠道，出口适销对路产品。
2、 从市场角度看，今年1-6月舟山水产品出口量、额整体承压，不同市场分化明显。
日本、韩国市场是舟山水产品出口的第一大和第三大传统市场，订单分别以长单和短单、小单为主，韧性强，对东海海捕水产品认可度较高，但对检验标准和原料溯源的要求日趋苛严，企业合规成本增加。禁渔期开捕后，随着虾蟹类等原料供给增加，有望带动出口回暖，出口企业也要严格按照日韩客户的工艺标准和流程，提高产品质量，巩固这两个出口主力市场。
以泰国、越南为代表的东盟市场是所有洲贸组织中唯一出口量增长的洲贸市场，尤其是鱿鱼和冷冻虾制品、贻贝出口表现较好，呈结构性增长，RCEP关税优势更加凸显，但东南亚市场同质竞争激烈，对高附加值成品接受度有限。出口企业要利用双方产品原料来源的差异性，大力开发温带及亚热带海产品，着力研发适合东南亚市场的新产品，实行错位竞争，进一步挖掘增长潜力，为全年的出口稳定作出更大贡献。
欧美市场对高附加值产品需求大，但对绿色和技术性贸易壁垒日趋苛严，企业合规门槛大幅抬升，已成为水产品出口的最大制约因素。出口企业要在合规经营管理上下功夫，炼好企业内功，稳住出口订单。
非洲市场出口基数低，潜力大，现主要出口北非和西非国家，以冷冻鱿鱼、冻虾、鱼糜等大宗性冷冻品为主，对高附加值调理制品需求有限。出口企业要发挥“一带一路”政策优势，加快发展跨境电商，利用自非洲建交国进口享有零关税待遇，借助过洋性渔业渠道进口非洲水产品，再通过双向交流带动出口，开发适销对路产品，拓展东非、南非、中非市场，做大蛋糕，为全年的出口稳定贡献更大力量。（协会秘书处）
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