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【地方信息】
2025年青岛国际渔博会闭幕，舟山水产企业成绩斐然

10月29-31日，第28届中国（青岛）国际渔业博览会在山东青岛红岛国际会展中心隆重举行，展会共设14个展馆，总面积11万平方米，来自51个国家和地区的1602家企业参展，其中包括21个国家（地区）展团和13个境内展团，136国家（地区）的42029名专业买家和观众前来参加，33万专业买家造访线上展会商务平台，到其栏目“全球渔商荟”访问量更是高达232万余次。从参展企业的行业分布来看，水产加工占25.66%,水产原料占23.81%，进出口及分销占16.95%，居前三位，三者合计占66.42%；从专业观众所属行业来看，水产加工占34.05%,水产贸易占23.33%，水产分销占17.08%，居前三位，三者合计占74.46%；从专业观众采购意向来看，水产冻品占30.64%，水产加工品占27.88%，水产养殖／自有品牌占14.54%，居前三位，三者合计占73.06%。

今年是协会第25次组团参展青岛国际渔博会，共有47家企业（包括嵊泗贻贝行业协会5家企业联合体），参展总面积1518.5平方米（折合168.72个标准展位），较上年增长14.6%和4.2%，创历史新高，是国内规模最大的展团之一，充分展示了舟山水产企业的整体形象。企业参展工作人数291名，共发放资料12200余份，接待国内外新老客户13500余人次，其中新客户6900人次（以国内客户为主），意向贸易额1.3亿元，达成合作项目36个金额3800余万元。

协会从年初开始筹备参展工作，从组织发动、报名、分割、协调、抽签，到确定摊位，始终坚持公开公平公正原则，获得了参展企业的赞誉。展会期间，市、县（区）政府领导和有关单位也很重视，副市长周国玲亲自带班，市商务局、经信局、海洋经济发展局、科技局以及普陀区、嵊泗县等相关领导30余人莅临展馆巡视、指导，了解实情，为企业开拓国际市场增强了信心。
从展会透露出来的信息看，随着全球海产品市场的复苏和中国消费的恢复以及一些渔业资源的衰退，南美白虾、澳洲岩龙虾、北极虾、北欧鲭鱼、大西洋真鳕、鱼粉等纷纷涨价。

青岛国际渔博会期间，还举行了国际鱿鱼行业高峰论坛、国际金枪鱼行业高峰论坛、国际三文鱼行业论坛、MSC渔业的未来论坛、进口鱼类生产&中国消费市场洞察发布会、俄罗斯狭鳕鱼籽——中国消费者优质天然蛋白新来源及其市场潜力研讨会和英国海产品商务对接会、挪威－中国海产峰会、加拿大海产高峰论坛、爱尔兰海鲜青岛招待会等配套活动，议程众多。协会会长石胜旗应邀参加了国际鱿鱼行业高峰论坛，并作了《中国鱿鱼加工出口行业的挑战与破局之道》的精彩演讲，受到与会专家的称赞。（协会秘书处）

“一条鱼”全产业链再添新军 中水金枪鱼研发加工中心投产

一条条金枪鱼从-60℃超低温冷库运出，经过分割、去皮、修整、检测再次运往冷库存储等待出口……10月28日，总投资约1.9亿元的中水金枪鱼研发加工中心项目正式投产，为我市“一条鱼”全产业链再添新军。

据悉，该中心位于定海区干览镇明珠工业园内，由浙江中水海洋食品有限公司负责建设并管理运营，总建筑面积超3.2万平方米，于2025年6月完成竣工验收，9月底完成整体移交，是一个集超低温冷藏、高端研发、精深加工于一体的综合性金枪鱼产业基地。项目核心功能包括具备全球领先技术的多温区冷库和达到进口国标准的精加工车间。

据介绍，金枪鱼加工车间采用U型布局与全闭环自动化流程，设计年加工超低温金枪鱼能力达5000吨。为确保加工精度与产品安全，车间还引进行业顶尖的电动锯、金属检测仪等关键设备，严格对标国际出口卫生标准。

中心构建了先进的智慧园区管理系统。通过数字孪生可视化平台，对仓储、安防、能源、车辆及物流等进行一体化、可视化管理，实现实时监控与能耗管理，全方位保障运营安全与效能。

浙江中水海洋食品有限公司总经理袁明舟介绍，为锁住金枪鱼的顶级鲜味，中心采用了全球领先的复叠式制冷系统，可实现-60℃的稳定超低温环境，最大限度保持金枪鱼的原始风味与营养，其他低温库则采用环保高效的氨与二氧化碳复叠系统。

据了解，目前中心已储存包括超低温金枪鱼在内的各类海产品近万吨，加工车间已完成试生产，累计加工超低温金枪鱼约175吨，生产出鱼柳、鱼块等高品质产品。

“依托园区远洋捕捞的资源优势，我们具备了从远洋捕捞到终端销售的完整示范性产业链。”袁明舟表示，该中心的投产将进一步提升金枪鱼产品附加值和丰富市场供给，满足国内消费者对高品质海产品日益增长的需求，同时也将通过“船队+工厂”的双核心优势强化企业竞争力，全力推动我市乃至全国远洋渔业产业转型升级与可持续发展。（舟山日报社吴建波　于奉月　邵鼎盛）
两大项目齐上阵，展茅作为舟山金枪鱼加工集聚中心的地位进一步放大

除了已有的融创、佳必可、荣舟（归属于平大荣远洋渔业集团）、企润、泰和、海汇、壬海等8家金枪鱼加工企业外，近期又有两大金枪鱼精深加工项目相继落地普陀区展茅街道。这标志着展茅作为舟山金枪鱼加工集聚中心的地位进一步放大，也意味着舟山的金枪鱼加工正从原料型加工向精深加工和高端产品转型，有利于放大集聚效应，提高综合效益。

项目一：浙江智创味来食品工业公司高品质金枪鱼海洋全产业链精深加工项目也是舟山在建的重点项目，位于普陀经济开发区展茅区域（一期）A-50-02地块，占地面积20153.54平方米，总建筑面积41766平方米，将配套建设金枪鱼生产车间、冷藏库、氨机房、配电房、办公楼、宿舍楼及污水处理用房等。建成后每年需要金枪鱼原料3万吨，预计可年产金枪鱼鱼柳5000吨、金枪鱼罐头5000吨、金枪鱼软包装5000吨、金枪鱼利乐包800吨及金枪鱼调理产品600吨，形成集生产、加工与配套设施于一体的水产加工体系。目前，已取得建设工程规划许可证，正在施工建设厂房及配套设施。

浙江智创味来食品工业有限公司成立于2025年2月，注册资本1000万元，法人代表徐剑宏，注册地址位于普陀区展茅街道世创路7号，也是浙江融创食品工业有限公司（总经理也是徐剑宏）的姊妹企业，经营范围包括食品生产和销售、水产品冷冻加工和批发销售、货物进出口、技术开发与咨询等。

项目二：浙江柏顺生物有限公司金枪鱼精炼鱼油和鱼蛋白肽粉精深加工项目,总投资3亿元，规划用地面积3万余平方米，自2024年12月开工建设，高峰期施工安排500人同时作业，目前主体土建工程已基本完工，正在进行内部装修和设备安装，计划于2026年1月中旬竣工试运营。项目建成投产后，将拥有金枪鱼精深加工生物科技生产线10条，年加工金枪鱼4万吨，涵盖金枪鱼罐头、蛋白粉等精深加工，年产值6亿元。
浙江柏顺生物有限公司成立于2024年6月，注册资本1亿元，法人代表张斌，注册地址位于普陀区展茅街道中科路2号普陀海洋科创园，经营范围包括水产品收购、加工、批发、销售；海洋生物活性物质提取、纯化、合成和研发；保健食品生产、销售；食用农产品收购、批发、加工、销售；畜牧渔业饲料生产、销售、研发；货物和技术进出口等。（根据冻品攻略和壹渔业汇编）
2025年中国水产加工品行业发展报告出炉
根据中国水产产业联盟发布的《2025年中国水产加工品行业发展报告》，我国水产加工业正从“量的扩张”迈向“质的提升”，从“吃得饱”迈向“吃得好”，预制菜、水产调味品和功能性食品已成为新的增长引擎，生态化、智能化、品牌化正成为行业发展的三大关键元素。

1.产业规模：2024年中国水产品产量7410万吨，仍居世界首位。其中，加工产量2200万吨，同比增长2.6%。水产加工企业9433家，加工能力超3000万吨，主要集中在山东、福建、浙江等沿海省份，合计占73%。企业正从传统“鲜冻原料型”向“深加工+预制菜”转型，2024年全国预制菜市场规模超1595亿元，预计2026年将达2576亿元，成为水产加工行业的重要增量之一。从“捕捞经济”到“厨房经济”，水产品不仅是出口原料，更是走向家庭餐桌的终端消费。

2.水产加工品五大核心板块：潜力与瓶颈并存。⑴冷冻加工品。仍是行业主力，出口量居全球第一，但长期存在“违规添加、冷链漏洞、副产物利用率不足”等痛点。未来增长将更多依赖高值副产物利用与智能冷链体系建设。⑵鱼糜制品。2023年全球鱼糜市场规模35.97亿美元，预计到2033年将达66.28亿美元。中国是最大消费国，但原料短缺与标准体系缺失严重制约行业升级。⑶藻类制品。2024年全球市场规模480.8亿元，中国占37%居全球首位，但因技术瓶颈和投入不足，仍以初级原料出口为主。⑷罐头制品。2024年全球市场规模304.6亿美元，预计到2032年将达451.1亿美元，年复合增长率5.13%，但同质化与高包装成本削弱了利润空间。⑸海洋功能食品。产品涵盖鱼肽、海藻脂类、海洋多糖等功能成分，预计2030年中国市场规模将超800亿元，出口占90%，已成为未来新的增长极，但研发转化率低，品牌影响力小，高附加值仍掌握在少数头部企业手中。
3.国际贸易量升价跌，隐忧显现：2024年中国水产品出口417万吨，金额1.433万亿元，同比分别增长12.7%和2.6%；进口484万吨，金额1.319万亿元，同比下降3.4%和5.0%。出口单价下滑，价格竞争激烈，主要靠“性价比”取胜，出口市场相对集中，日本、美国、韩国是前三大目的地，其中对美出口量增长10%。进口端呈现“减量提质”趋势，主要来自于厄瓜多尔、俄罗斯、越南、印度、美国等。未来的竞争，不在于产量，而在于标准和品牌。

4.监管与安全：监管重心前移，正从“事后抽检”转向“源头管控+全链追溯”。2024年全国共抽检水产制品33248批次，合格率95.97%。其中生鲜冷冻品合格率最低，为94.52%，主要是兽药残留（79.62%）、污染物超标（12.66%）和违规使用添加剂。行政处罚407起，其中罚款占96.81%。主要违法行为有进货查验不全、药物超标、标签虚假、保质期超期等。未来三年，数字化监管与企业信用体系将成为企业的合规新门槛。

5.消费与品牌：水产品销售从价格战走向体验战，2022－2024年水产品线上销售额由131亿元降至108亿元，累计下降超17%。其中，海鲜及制品类产品线上销售占97.4%，而调味品仅占2.6%，不过后者增速最快，2024年销售额增长13.5%（内，蚝油类产品占71%）。消费者需求升级，从“实惠、新鲜”转向“即食、鲜活、礼盒、高蛋白”，从“吃得饱”变为“吃得精、吃得方便”。在品牌上，“劲仔”“美好时光”等休闲水产品品牌已跻身第一梯队，市场占有率分别占5.5%。品牌化、场景化、年轻化将成为中国水产品的新三驾马车。
6.技术与创新：水产加工正从“制造业”走向“科技产业”，新质生产力重塑产业格局，光2024年新上市的水产加工品就有超百种，其中冷冻调理品占49.5%，熟制水产品占20%，功能水产品占6.7%。未来几年，超高压杀菌、超声波速冻、智能分选、气调保鲜、区块链溯源等技术将全面提升行业效率与安全水平。

7.趋势与启示：未来水产加工行业将围绕六条主线，⑴生态养殖与资源可持续。随着海洋资源压力的上升，绿色、低碳、可追溯养殖将成为国家政策导向。⑵智能制造与技术升级。自动化设备、数据化监控、AI品控将显著降低成本。⑶质量体系一体化。统一的国标体系将成为企业准入门槛。⑷产业协同化。从养殖、加工到冷链、零售全链联动。⑸市场高端化。功能型、礼盒型、即食型产品将主导消费升级。⑹贸易全球化。参与标准制定、布局海外工厂，将是企业国际化的突破口。

未来，中国水产加工行业不再只是价格与产量的博弈，而是品牌、技术、标准与信任的综合竞争。这场“深海之战”，将从“渔获经济”走向“海洋食品经济”，从“代工出口”走向“全球品牌”。未来五年，谁能抓住“智能化、品牌化、绿色化”这三条主线，谁就能在这片蓝海中稳定立足。（根据水产商情摘编）

中美元首会晤确认第五轮中美经贸磋商达成的关税下调等共识

10月30日，中美两国元首在韩国釜山举行会谈，正式确认了在马来西亚吉隆坡举行的第五轮中美经贸磋商达成的三方面框架性共识，一是美方同意下调芬太尼关税，由原来的20％降为10％，同时24％对等关税将继续暂停一年，期间只征收10％基础关税，双方同意继续延长部分商品豁免期一年（如黑线鳕、鲆鲽类等白鱼）。中方也停止实施芬太尼反制关税。二是中美双方暂停实施相关出口管制等措施（美方称出口管制50%穿透性规则）一年。三是中美双方暂停实施海事、物流和造船业的301调查措施和反制措施一年。

之后双方都采取了实际行动，履行了相关承诺，11月10日正式生效。不过，这还不是法律文件，仍有变数，下一步还要通过双方经贸谈判，签署正式协议，才能变成法律文书。

根据这一谈判结果，中国输美水产品关税将由约55％降为约45％（301调查关税约25％＋芬太尼关税10％+对等关税中的基础关税10％）。美国输华水产品关税将由约45%降为约35%（301调查反制关税约25％＋对等关税反制税10％）。

由此可见，未来一年中美关税大战将处于休战状态，这将为中美贸易营造一个正常的良好营商环境。（协会秘书处）

【经贸预警】

2025年1-9月舟山市水产品对外贸易情况及预警分析
一、外贸概况
据统计，2025年1-9月舟山市水产品出口266655.6吨，金额731953.6万元人民币（下同），同比分别增长14.5%和15.6%。主要出口品种仍是鱼类、头足类和虾蟹类。同比：在鱼类主要出口品种中，鲣鱼等金枪鱼类出口量、额增幅较小，鲭鱼类出口量、额止跌回升；头足类出口量、额大幅增长；虾类出口量、额略有增长；蟹类出口量、额不同程度下降。

今年1-9月全市水产品进口量5.5万吨同比下降1.5%，金额191760.3万元同比增长59.6%。
二、出口品种情况

今年1-9月舟山水产品出口品种仍以鱼类（鲣鱼等金枪鱼类、鲭鱼类及其制品）、头足类（鱿鱼、章鱼等及其制品）、虾类及其制品、蟹类及其制品为主，以上四类合计重量258793.6吨，金额721368.2万元，分别占同期全市水产品出口总量、额的97.1%和98.6%，具体详见表一。

表一：2025、2024年1-9月舟山水产品主要出口品种情况
	品种
	2025年1-9月
	2024年1-9月
	同比增长（%）

	
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
增长
	金额
增长

	鱼类
	174939.1
	405617.4
	153809.1
	367023.0
	13.7
	10.5

	内:鲣鱼等金枪鱼类
	90754.5
	263335.1
	85889.3
	254764.7
	5.7
	3.4

	内:鲭鱼类
	32995.0
	26630.1
	30676.7
	23137.9
	7.6
	15.1

	内:其他鱼类
	51189.6
	115652.2
	37243.1
	89120.4
	37.4
	29.8

	头足类
	60210.3
	207723.6
	49610.9
	150359.1
	21.4
	38.2

	虾类
	15430.1
	90453.0
	15310.0
	87201.5
	0.8
	3.7

	蟹类
	8214.1
	17574.2
	8687.0
	19819.8
	-5.4
	-11.3

	其它类
	7862.0
	10585.4
	5466.2
	8630.5
	43.8
	22.7

	合计
	266655.6
	731953.6
	232883.2
	633033.9
	14.5
	15.6


今年第三季度，全市水产品出口量85100.9吨，金额247247.8万元，环比（第二季度，下同）分别下跌6.3%和0.3%。其中，鲣鱼等金枪鱼类出口量36525吨，金额110678.6万元，环比分别增长30.5%和37.9%；鲭鱼类出口量7151.3吨、金额5537.8万元，环比分别下跌44.1%和43.0%；头足类出口量17485.6吨、金额62025万元，环比分别下跌11.1%和14.4%；虾类出口量4746.4吨、金额28675.6万元，环比分别下跌20.2%和19.0%；蟹类出口量2332吨环比下跌11.4%，金额5554.6万元环比增长1.6%。

今年1-9月，全市水产品出口量266655.6吨，金额731953.6万元，同比分别增长14.5%和15.6%，具体为：

鱼类出口量174939.1吨，金额405617.4万元，同比分别增长13.7%和10.5%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为65.6%和55.4%，同比分别下降0.5个和2.6个百分点。主要市场有欧盟、日本、泰国、韩国以及非洲等。其中，鲣鱼等金枪鱼类出口量90754.5吨，金额263335.1万元，同比分别增长5.7%和3.4%，主要出口欧盟、日本、泰国、越南、阿尔及利亚、墨西哥等；鲭鱼类出口量32995吨，金额26630.1万元，同比分别增长7.6%和15.1%，主要出口东盟、非洲、俄罗斯等。
头足类及其制品出口量60210.3吨，金额207723.6万元，同比分别增长21.4%和38.2%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为22.6%和28.4%，同比分别提高1.3个和4.6个百分点。主要出口市场有日本、欧盟、韩国、泰国等。
虾类及其制品出口量15430.1吨，金额90453.0万元，同比分别增长0.8%和3.7%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为5.8%和12.4%，同比分别降低0.8个和1.4个百分点。主要出口市场有欧盟、日本、韩国及中国台湾省等。
蟹类及其制品出口量8214.1吨，金额17574.2万元，同比分别下降5.4%和11.3%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为3.1%和2.4%，同比分别下降0.6个和0.7个百分点。主要出口市场有韩国、美国、日本等。
从总体上看，今年1-9月全市水产品出口量、额同比明显增长。在传统四大类中，头足类增幅最大，蟹类是唯一出现负增长的大类。
三、出口国家（市场）情况

今年1-9月，舟山水产品主要出口市场有西班牙、日本、泰国、韩国、葡萄牙、墨西哥、俄罗斯、越南、阿尔及利亚、意大利等，以上十大市场合计出口量173651.5吨、金额528659.5万元，占同期全市水产品出口总量、额的比重65.1%和72.2%。在主要洲贸组织中，欧盟以总量69673.3吨和金额215109.2万元分别排第一位，具体详见表二。

表二：2025、2024年1-9月舟山水产品出口主要国家情况
	国别
	2025年1-9月
	2024年1-9月
	同比增长（%）

	
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
增长
	金额
增长

	日本
	32919.2
	147038.2
	36544.4
	138333.0
	-9.9
	6.3

	欧盟
	69673.3
	215109.2
	55931.5
	186289.4
	24.6
	15.5

	内:西班牙
	33057.4
	114662.1
	32611.2
	109532.5
	1.4
	4.7

	内:葡萄牙
	12153.1
	44774.3
	10308.6
	36897.7
	17.9
	21.4

	内:意大利
	5111.2
	18913.2
	3343.2
	11822.9
	52.9
	60.0

	韩国
	23257.5
	51715.8
	21745.2
	46797.6
	7.0
	10.5

	泰国
	27788.9
	63173.7
	25893.7
	60003.3
	7.3
	5.3

	俄罗斯
	10136.4
	22945.1
	6622.4
	16403.8
	53.1
	39.9

	其他
	102880.3
	231971.6
	86146.0
	185206.8
	19.4
	25.3

	内；越南
	9080.9
	13854.9
	12255.4
	18449.3
	-25.9
	-24.9

	内：美国
	4775.4
	25863.7
	4784.6
	23556.5
	-0.2
	9.8

	内：阿尔及利亚
	8254.4
	20116.1
	7994.9
	22562.6
	3.3
	-10.8

	内：墨西哥
	11892.6
	31466.1
	8847.9
	22302.6
	34.4
	41.1

	合计
	266655.6
	731953.6
	232883.3
	633033.9
	14.5
	15.6


在主要市场中，水产品出口量、额同比增长的有俄罗斯、意大利、墨西哥、葡萄牙、韩国、泰国、西班牙等市场，出口量下降的有越南、日本和美国等市场，出口额下跌的有阿尔及利亚和越南等市场。

与今年上半年相比，对意大利、俄罗斯、墨西哥等市场的出口量、额继续保持快速增长的势头，但对泰国、西班牙等市场的出口量、额增速明显放缓，而对越南市场的出口则出现了较大幅度的负增长。

对日本市场的出口量32919.2吨同比下降9.9%，金额147038.2万元同比增长6.3%，出口量、额分别排出口国第二位和第一位，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为12.3%和20.1%。主要出口品种有鱿鱼、章鱼、鲣鱼、金枪鱼、鲭鱼及其制品等。
对欧盟市场的出口量69673.3吨，金额215109.2万元，同比分别增长24.6%和15.5%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为26.1%和29.4%，主要出口品种有虾仁、金枪鱼、鱿鱼、鲭鱼及其制品。其中，对西班牙市场的出口量33057.4吨，金额114662.1万元，同比分别增长1.4%和4.7%，出口量、额分别排出口国第一位和第二位；对葡萄牙市场的出口量12153.1吨，金额44774.3万元，同比分别增长17.9%和21.4%；对意大利市场的出口量5111.2吨，金额18913.2万元，同比分别增长52.9%和60.0%，是十大出口市场中增速最高的。
对韩国市场的出口量23257.5吨，金额51715.8万元，同比分别增长7.0%和10.5%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为8.7%和7.1%。主要出口品种有梭子蟹、鲭鱼等。

对泰国市场的出口量27788.9吨，金额63173.7万元，同比分别增长7.3%和5.3%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为10.4%和8.6%。主要出口品种有做罐头用的金枪鱼鱼柳和鲭鱼、贻贝。

对美国市场的出口量4775.4吨同比下降0.2%，金额25863.7万元同比增长9.8%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为1.8%和3.5%。主要出口品种有头足类、蟹类、鲣鱼及金枪鱼等。

对俄罗斯市场的出口量10136.4吨，金额22945.1万元，同比分别增长53.1%和39.9%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为3.8%和3.1%。主要出口品种有头足类、鲣鱼。

对墨西哥市场的出口量11892.6吨，金额31466.1万元，同比分别增长34.4%和41.1%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为4.5%和4.3%。主要出口品种有鲣鱼、虾类、秋刀鱼。

对阿尔及利亚市场的出口量8254.4吨同比增长3.3%，金额20116.1万元同比下降10.8%，其占同期全市水产品出口总量、额的比重分别为3.1%和2.7%。主要出口品种有鲣鱼、鲭鱼、鱼糜。

此外，在东盟、欧盟、拉美、非洲、北美自贸区等主要洲贸组织中，对欧盟的出口量69673.3吨，金额215109.2万元，同比分别增长24.6%和15.5%，均排第一位；对东盟的出口量50884.3吨同比下降1.4%，出口额102549.2万元同比增长4.4%，均排第二位；对拉美的出口量、额同比分别增长64.5%和67.0%；对非洲的出口量、额同比分别增长36.6%和28.0%；对北美自贸区的出口量同比下降1.4%，出口额同比增长8.4%。
总之，今年前三季度，我市水产品外贸出口延续了增长趋势，但增速放缓，显露承压态势。在主要出口国中，对意大利、俄罗斯的出口大幅增长，对西班牙、韩国、泰国、墨西哥、阿尔及利亚等国的出口增速回落，对日本的出口量出现了近10%的下滑，而对越南的出口则出现了两位数大幅下降。
四、主要出口市场和产品预警分析

今年以来，我市水产出口企业面对美国关税大战、技术与绿色贸易门槛升高、市场竞争加剧等多重压力，依托物流和劳力、产业链等优势，努力扩大出口，稳定出口渠道，取得了较好成绩，表现出较强的韧性。
1、从产品角度看，主导产品优势突出。出口品类仍以鱼类、头足类、虾蟹类为主，合计占同期全市水产品出口总量、额的比重分别达97.1%和98.6%。其中，鲣鱼等金枪鱼类是出口量最大的品类，其次是头足类，两者合计的出口量、额占同期全市水产品出口总量、额的比重分别达56.6%和64.4%，为全市水产品出口的整体增长奠定了基础。在鱼类出口中，鲣鱼等金枪鱼类和鲭鱼类仍占大头。

舟山作为我国主要的金枪鱼捕捞、加工基地，今年以来金枪鱼进出口呈现出“量额背离”态势：进口端下滑明显，出口端则量增价减，不过对西班牙等核心市场的出口仍保持增长态势，但罐装金枪鱼出口增速回落，欧盟市场的整体采购节奏受原料供应影响有所调整，特别是巴布亚新几内亚8月出台的叫停金枪鱼原料出口新规，直接改变了西太平洋海域的金枪鱼贸易流向。同时，大西洋海域实施的FAD禁渔期、部分海域对捕捞监测的高要求有可能影响金枪鱼原料的供应；欧美市场持续抬高准入标准，美国沃尔玛等商超要求2025年内旗下金枪鱼原料需来自渔业改善项目或获MSC认证，2027年前实现渔船100%国际观察员监测；欧盟还细化了盐水冷冻金枪鱼卫生标准，要求渔船需具备相应冷冻能力并经审批确认。这些严苛规定和要求将迫使金枪鱼捕捞、加工企业加大合规投入，增加生产成本，影响经济效益。

今年上半年，国内的海洋渔业资源有所恢复，青黄占（鲐鲹鱼）增产，为本地鲭鱼加工提供了一定的原料保障，舟山的鲭鱼出口快速增长，如柏大水产等出口企业通过严格管理，冷冻鲭鱼产品受到了日本、欧盟和韩国等国的欢迎。但随着明年全球鲭鱼配额大幅削减叠加前期库存消耗殆尽，高度依赖挪威鲭鱼出口的波兰、荷兰等加工厂也面临原料供应紧缺，刺激价格飙升，第三季度舟山的鲭鱼出口增速已开始回落。

2025年以来，远洋鱿鱼生产继续发力，产量产值同比激增，强大的远洋自捕鱼船队为舟山鱿鱼加工提供了原料支撑，冷冻鱿鱼圈成了欧美市场的紧俏品，深加工即食产品则受亚洲市场青睐。虽然头足类出口依然领跑，但随着各种生产要素成本的上升，舟山远洋鱿鱼的捕捞加工优势逐渐减弱，出口增速放缓，加上精深加工产品开发滞后，舟山企业又缺乏定价权，容易受国际市场价格波动的影响。

虾仁是舟山虾类的主要出口产品，主要出口市场在欧盟，但也存在一些贸易壁垒和不确定性。此外，美国的关税大战也对舟山企业的对美虾类贸易产生很大影响，成本大幅增加，利润空间萎缩。

2、从市场角度看，舟山出口市场长期聚焦欧盟、日本、东盟等区域，形成了相对稳定的市场格局。欧盟和日本作为传统高端市场，对水产品品质要求高，舟山凭借完整的产业链优势，占据了较高的市场份额；对东盟市场，则依赖地理和贸易政策优势，成为舟山重要的增长型市场；而对非洲、南美等新兴市场，舟山现有的开拓力度仍有差距，还难以通过多元市场分散贸易风险。
2025年，尽管水产品外贸的外部环境恶化，发达国家不断抬高准入门槛形成隐性贸易壁垒，如欧盟、日本等传统市场对水产品的质量检测、食品安全标准日趋严苛，还要求水产品全链条可追溯；越南、印尼等国依托成本优势抢占欧美、东盟低端水产市场，挤压舟山金枪鱼半成品和鲭鱼等产品的出口空间，同质化竞争加剧；中美关税博弈虽暂停一年，但输美水产品综合税率仍然偏高，给舟山输美水产企业带来了严重冲击。不过，舟山水产品出口仍有不少优势和机遇，如区域贸易协定为舟山提供了新的出口契机，东盟作为中国第一大贸易伙伴，RCEP生效后，舟山可依托地理和贸易政策优势，加上东盟的水产品需求旺盛，贸易壁垒又相对美欧日韩低，适合舟山转移部分出口产能，可进一步扩大对东盟市场的出口，实现高速增长。此外，中东、南美等地区的水产品消费市场正逐步成长，若能针对性调整产品结构，开发适合当地需求的新产品，有望成为舟山水产品出口市场的新增长极。（协会秘书处）
全球底层鱼论坛预测2026年白鱼产量整体下降，

其中阿拉斯加狭鳕和巴伦支海真鳕降幅较大

在不久前日本东京举办的2025年底层鱼论坛上，专家们预计2026年全球白鱼产量将下降约5%，其中真鳕和狭鳕两大主要品种降幅尤为明显，其中真鳕配额下降10%，北太平洋海域狭鳕配额下调14万吨。这将进一步推高北大西洋和北大平洋主要产区的原料价格，使白鱼正式进入一个“稀缺定价”的新周期。特别是欧盟市场对白鱼的进口依赖度已高达94%，影响更大。现将2026年各种白鱼的配额或产量预测如下： 

1.大西洋真鳕供应量64万吨，同比下降近11%。因俄罗斯主张上调巴伦支海的大西洋真鳕配额至315033吨，而俄罗斯－挪威联合渔业委员会则建议巴伦支海的大西洋真鳕配额下调至269440吨（同比下降21%），两国谈判陷入僵局，还未达成协议。业内人士保守预测巴伦支海的大西洋真鳕配额约25万吨，同比下调22%。其中，挪威13.1万吨，减少25%；俄罗斯11.9万吨，减少21%。冰岛配额最多，为20.4万吨，下调4%。只有丹麦的格陵兰和北美产量将上升，如格陵兰配额由2025年6.9万吨上调到2026年7.1万吨。

2.黑线鳕配额增长8%左右。其中，巴伦支海的黑线鳕配额14.2万吨（挪威8万吨，俄罗斯6.2万吨），同比上升13%；英国和冰岛的黑线鳕配额也有所增长。

3.绿青鳕配额30万吨，同比下调1.2万吨。其中，挪威配额17.3万吨，同比削减0.7万吨。

4.北太平洋海域狭鳕配额372万吨，同比减少14万吨。其中，美国阿拉斯加狭鳕配额130万吨，同比减少10万吨；俄罗斯远东地区狭鳕配额242万吨，较上年减少4万吨，但俄罗斯年实际捕捞量200万吨左右，如2024年产量199.8万吨，而同年配额有228.5万吨，2025年配额246万吨。今年1－10月产量已达191万吨，全年肯定超200万吨。
5.太平洋真鳕配额24.8万吨，同比下调1.5万吨。其中，美国配额14.8万吨，同比减少1.4万吨；俄罗斯配额约10万吨，较2025年减少1100吨。

6.无须鳕产量105.3万吨，同比增长2.1万吨。其中，新西兰、阿根廷和智利产量有所上升，纳米比亚产量有所下降。

7.养殖白鱼产量：越南巴沙鱼产量增长4万吨，印尼、埃及的罗非鱼产量显著增长，中国罗非鱼产量增速明显放缓。（来源：UCN国际海产资讯）

日本冷冻鱼糜因供大于求，库存已连续三月超5万吨

据日本渔业机构报道，因日元贬值，进口成本增加30%，美国阿拉斯加狭鳕鱼糜的到岸价同比上涨20%，日本企业被迫提价，鱼糜制品的零售价创历史新高。8月竹轮价格同比涨12%，蒲鉾涨9%。但日本工人的工资没有同步增长，又抑制了消费，导致日本家庭的实际消费量下降3.5%，陷入了量减价增的怪圈，也进一步加剧了鱼糜产品供需背离的深层次矛盾。今年7-8月日本冷冻鱼糜的库存已连续三个月超5万吨高位，其中北海道地区同比激增90%，狭鳕鱼糜库存翻番，出货量同比暴跌50%。

在供应端，俄罗斯原料的进口量同比激增52%，大幅挤占了美国阿拉斯加原料的份额，俄罗斯鱼糜成品（到岸价较本土低15%）的进口量和北海道当地产的狭鳕鱼糜产量同比分别增长35%和12%。而在需求端，因被预制菜分流，餐饮渠道订单减少，传统鱼糜制品需求萎缩，加上日本鱼糜制品特别是北海道地区更喜欢使用日本国产原料，导致下游的鱼糜加工企业原料采购量同比下降18%，库存周转天数增至45天。

北海道是日本冷冻鱼糜的主要产地，贡献了日本60%的狭鳕鱼糜产量。目前，俄罗斯鱼糜的供应量大幅增长，而日本居民的实际购买力下降，短期内很难缓解高库存压力，也悄然改变了全球鱼糜贸易的格局，建议中国从业者以此为鉴，高度重视通胀对大众蛋白消费结构的冲击，积极调整产品定位，规避风险，大力开辟新兴市场，择优选择原料采购渠道，加速开发适应新市场需求的鱼糜制品。（根据渔易拍汇编）

阿根廷红虾捕捞季推迟，货源紧缺导致中国买家被迫寻找替代品

受工会与生产商劳资纠纷引发持续罢工的影响，今年阿根廷红虾近海捕捞季缩短至两个月（远低于正常的四个月），导致产量仅为常年的45%，创十年来最低，并于10月10日提前结束。由于供应短缺，阿根廷红虾价格从上年的7.5美元/公斤涨至现在的9美元/公斤，这对偏好海冻产品的中国买家尤为不利，作为最大市场的中国消费者难以接受如此高价。更为雪上加霜的是根据阿根廷渔业部门最新调查，现阿根廷海域的红虾资源密度未达可捕标准，原定11月开启的陆上（岸冻）捕捞季被推迟，要待11月11-12日补充调查后再决定开捕时间。而且岸冻捕捞季也难以满足中国消费者对海冻产品的需求。[image: image1]
目前，阿根廷供应商的红虾库存已清空，客户如要买海冻产品可能要等到2026年年中。这将进一步触发全球抢购，加剧本已紧张的红虾供应形势，迫使许多中国买家转向其他替代品。

今年1-9月，中国进口阿根廷红虾1.37万吨同比增长23%，价值1.095亿美元，但阿根廷前9个月的出口量、额双降超20%，预计第四季度中国对阿根廷红虾的进口量、额将大幅下降。（根据渔易拍汇编）
【行业信息】

秘鲁赤鱿的捕捞配额又两次上调，达到60.99万吨创历史新高
秘鲁生产部根据秘鲁海洋研究所最新资源的评估，10月份又两次上调2025年秘鲁赤鱿的捕捞配额，由9月底的55.98万吨升至60.99万吨（10月初曾上调至57.28万吨），创历史新高，20多天累计增加配额5万吨。其中，10月1－25日的捕捞上限由原来5.3万吨增至9.0131万吨，日均3600多吨。10月26日至11月25日，还设立了一个月的繁殖禁渔期，禁止赤鱿资源的捕捞、运输、加工及销售，着眼于保护鱿鱼产卵，确保资源可持续利用。这也意味着，秘鲁赤鱿的市场供应将趋紧，影响全球市场价格。

秘鲁生产部还批准在秘鲁沿岸100海里内实施“巨型鱿鱼行动IV”，为秘鲁25艘小型渔船配置科研观察员，收集赤鱿的相关资源数据，为2026年管理对策提供科学参考，并强化了对外国船队的监管，对200海里专属经济区实施24小时监测，防止非法捕捞。

业内人士指出，秘鲁赤鱿捕捞配额的上调，将对国际市场供应格局带来深远影响，有利于平衡渔民的利益，增加原料供应，压低全球鱿鱼市场价格，但也会增大资源波动的风险。（来源：冻品攻略）
泰国鲣鱼价格回落，而黄鳍金枪鱼全面走强
因最近几周印度洋鲣鱼产量恢复较好，大多渔船已接近高峰期产量，供应充足，11月份泰国鲣鱼行情开始回落，曼谷罐头厂采购的印度洋鲣鱼价格为1670-1680美元/吨（CFR），但目前报价已被压低到1600美元/吨，有的甚至尝试报价1550美元/吨。
在东太平洋，鲣鱼生产虽有所好转，但过了10月9日至11月8日的捕捞窗口期，11月9日开始又要休渔，厄瓜多尔散货贸易商报价维持在1800-1850美元/吨，整体价格稳定。

而黄鳍金枪鱼价格则出现了普涨态势：在厄瓜多尔曼塔，出口欧盟的批发价（MSC认证）已升至1950-1980美元/吨，预计11月中旬价格还要继续上涨；印度洋塞舌尔地区的黄鳍金枪鱼价格上涨至1750欧元/吨；欧洲西班牙的黄鳍金枪鱼报价突破2000欧元/吨。这反映出高端餐饮及罐头厂对优质黄鳍金枪鱼原料的稳定需求。（根据UCN国际海产资讯和冻品攻略汇编）

新一代的10秒钟极速冷冻技术为鱼类保鲜开辟了新途径
最近，一家日本公司（Frostix）推出了一项新的海鲜冷冻技术（HybridICE），利用23.5%的盐水溶液制成液态冰，在-21.3°C的极低温环境下在10秒钟内将海鲜完全冻结，实现超快速冷冻，确保不会破坏海鲜细胞结构，防止血液进入海鲜肉质，保持鱼肉的品质和新鲜度，延长保质期。

这种特殊的超低温瞬时冷冻技术，可用于金枪鱼、鲑鱼、虾类等所有海鲜的冷冻，确保海鲜鲜度维持五年甚至更长时间，且质量几乎不会下降。即使解冻后，鱼肉依然能保持原有新鲜度和质感。相比普通冰箱，这种冷冻方式的冷冻速度要高出近100倍，且使用的液态冰在运输过程中无需电力支持，能长时间保持低温，确保海鲜质量不受影响。

HybridICE技术可根据不同的盐水浓度，生产不同温度和用途的冰，为海鲜运输和保存提供更多选择和灵活性，也使海鲜运输和保存更加高效且可控，减少了温度波动的风险，提升了海鲜质量和新鲜度。
过去这家日本公司主要将设备销售给医疗行业，现希望将HybridICE技术推广到更多的海鲜公司，特别是那些物流冷链系统不够完善的地区。（来源：壹渔业）

一家芬兰企业通过技术创新将鱼类副产物变为即食海鲜产品
长期以来在传统的鱼类加工中，鱼头、鱼鳍、鱼骨等“边角料”主要用于生产饲料、鱼油或保健品，价值有限。但芬兰食品科技公司Hailia通过技术创新，重新加工这些“边角料”，将其转化为质地、口感接近熟鱼片，可直接食用的海鲜食品。

这项技术将鱼的食用率提升了20-40%，创造了全新的产品类别，也减少了浪费和碳排放，增加了加工企业收入，提高了原料利用率，为全球海鲜供应提供了可持续的解决途径。随着全球海产品消费的增加，预计到2050年将增长50%，更有必要提高海产品资源的利用率，为食品供应链提供更多的可持续蛋白，开辟新的低碳蛋白源生产途径。

该公司成立于2021年，专注于开发高效的海产品加工技术，使鱼类副产物焕发出新的价值。该公司还向国外的加工企业推广技术设备，2024年联合芬兰海产品加工商Kalavapriikki以及零售巨头S-Group合作，利用虹鳟鱼加工中产生的边角料再加工，推出首款商业化产品“撕碎型虹鳟鱼肉”，上市的首月销售量达3.6万包。据初步的碳足迹数据显示，用Hailia技术生产的虹鳟鱼产品每天公斤碳排放量仅为0.6公斤CO₂，低于大多数动物蛋白，甚至低于许多植物蛋白，显示出副产物加工在环保方面有巨大的发展潜力。

今年Hailia宣布完成了一轮融资计划，还与多家鲑鱼、远洋鱼及白鱼生产商洽谈授权合作，通过技术授权模式，让水产加工企业在自己工厂也可使用Hailia技术设备，将副产物转化为高附加值产品。（根据壹渔业摘编）

今年第45周鱿鱼市场量价齐跌，供需失衡加剧行情下行
2025年第45周（10月31日至11月6日），受秘鲁高产与国内消费放缓的影响，国内远洋鱿鱼市场“热度”快速降温，进入年末前的“冷静期”，价格与成交量双双下滑。
一、浙江省舟山国际农产品贸易中心交易情况如下：
1.东南太平洋鱿鱼量价齐跌，市场承压：平均结算价18940.82元/吨，环比下降5%，成交量6360吨，较上周减少23%。其中以特小原条（1490吨）和小原条（1798吨）为主，超五成。小原条、中原条跌幅均超过200元/吨，大片与大头产品下降500元/吨，片子、尾鳍、小条和特小条价格下调1000－1500元/吨。

2.西南大西洋鱿鱼稳中趋弱：平均结算价36524.91元/吨，价格小幅回落，中小规格产品降幅明显，150-200g规格下跌688元/吨，200-300g规格下跌344元/吨，但终端市场结构调整带来新需求，鱿鱼鲞产品销售稳步增长，部分加工企业订单保持稳定。

3.西北太平洋与印度洋鱿鱼交易停滞：报价维持不变，但无交易记录，加工厂普遍延缓出货。

二、山东省威海国际海洋商品交易中心的秘鲁鱿鱼与阿根廷鱿鱼价格同步下探：秘鲁赤道鱿鱼价格，300-500g规格降至19100元/吨，500-1000g规格17300元/吨。阿根廷鱿鱼报价35300－37200元/吨，整体呈弱势。

目前，东南太平洋公海鱿鱼生产良好，单船日产4－6吨，秘鲁的今年赤鱿捕捞量创60万吨历史新高，但随着10月26日至11月25日一个月禁渔期的实施，秘鲁赤鱿的线内捕捞季已步入尾声，部分加工厂已无原料可供，出口节奏放缓，仅剩大规格鱿鱼尚有库存。而中国作为秘鲁赤鱿的最大买家，占其出口额的50－60%，尽管远洋自捕鱿鱼的进关量环比下降，但现在中国主要港口仍有库存压力，下游订单并没跟上，消化速度放慢。当前市场采购主要是刚性需求，买方多持观望态度。

在终端产品市场，因企业前期库存充足，节后消费偏弱，普遍采取了“稳价去库”策略，11月上旬山东省威海市石岛地区的鱿鱼冻制品价格仍保持稳定，阿鱿串、耳条、鱿鱼花等均维持在23000-26000元/吨的原有水平。而熟制品市场因海外订单不如预期，国内电商渠道竞争激烈，利润空间萎缩，略显疲软。如山东首烟台市龙口地区的鱿鱼尾丝、尾片、鱿鱼条等下滑1元/斤，降幅2－3%；手撕风琴鱿鱼片价格则收窄至46－48元/斤。

尽管上游供应量有所减少，但库存尚未完全消化，国内鱿鱼市场处于去库存周期，表现为价格探底，需求观望，短期内还难以扭转。不过，随着秘鲁禁渔期生效及年底节庆备货季临近，市场预期将逐渐转暖。11月下旬至12月初，鱿鱼价格有可能止跌企稳，不过反弹空间有限。（根据冻品攻略汇编）。
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