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【协会动态】

协会调研走访会员企业了解当前企业生产经营情况

2月下旬3月上旬，协会秘书处同志调研走访了好德（海士德）、晟泰、融创、富丹、桃花百润等会员企业，了解去年以来水产加工企业的生产经营情况。在新冠疫情大流行，遭遇前所未有的世纪挑战的特殊背景下，尽管遇到了物流不畅、国际运价不断飙升、人民币升值、劳务成本增加、防疫规定限制等诸多不利因素，但通过企业全体员工的共同努力，上下一心，同舟共济，水产加工企业经受住了考验，有的还取得了销售业绩（内销）上扬的成绩。同时，企业反映比较突出的有三大问题：一是疫情防控要精准发力，降低经济损失。水产加工企业完全支持国家的“动态清零”防疫政策，但目前一些地方的防疫过度问题仍相当严重，如盲目扩大防疫范围、执行“一刀切”政策、核酸检测频繁导致检测力量跟不上影响企业正常运行；二是西码头的舟山国家远洋渔业基地惠群码头，远洋自捕鱼卸货速度慢、等待时间长，有的船东干脆跑到山东那边去卸货，舟山水产加工企业还得去山东那里购买原料，这样，光运费每吨就增加300－500元。而邻近的舟山综合保税区3个码头却空闲晒太阳，据说是体制原因（综合保税区归省海港集团）；三是近几年近海捕捞可加工的原料越来越少，需大量进口原料，但水产品进口因防疫成本太高，相关手续繁锁导致水产品进口原料大幅下降，企业感到难以支撑。为此，呼吁有关部门不断总结防疫经验，精准施策，根据实际情况，分门别类，实行一事一策，提高精准防疫的科学性、有效性，降低经济损失；协调有关部门准许将舟山综合保税区码头作为远洋自捕鱼卸货的补充备用码头，在舟山国家远洋渔业基地惠群码头来不及卸货时，允许分流一部分远洋自捕鱼的货物到舟山综合保税区码头卸货，从而妥善解决远洋自捕鱼卸货难卸货慢的问题；对水产品原料进口要根据进口国的疫情情况和捕捞后原料有否靠过岸登陆，区别对待，采取不同的防疫政策，提高防疫精准度。（协会秘书处）

协会派员参加市工商联第八次代表大会

2月25日，舟山市工商业联合会（总商会）第八次代表大会在新城举行。各县（区）工商联代表、市属商（协）会代表共200余人参加了会议，市出口水产行业协会作为会员单位也应邀参加。市四套班子领导出席，市委书记何中伟和省工商联领导作了重要讲话。

大会期间，代表们深入学习了习近平总书记系列重要讲话和中共十九届六中全会精神、全省民营经济发展大会精神，听取并审议了庄伟意代表市工商联第七届执行委员会（理事会）所作的“凝心聚力促发展 实干争干续新篇 为高质量发展建设共同富裕示范区先行市贡献力量”的工作报告。 

会议还选举产生了由162名成员组成的市工商联（总商会）第八届执行委员会（理事会）委员（理事），庄伟意继续当选为新一届执委会主席（会长）、诸葛明海当选为常务副主席（副会长），金洪生当选为副主席（副会长）兼秘书长。其中，协会副会长范国锋（西峰水产董事长）、俞明富（舟富食品董事长）当选为市工商联副主席，协会副会长徐舟波（富丹食品董事长）和协会金枪鱼分会会长张明（桃花百润水产董事长）当选为市总商会副会长。（协会秘书处）

【决策参考】

浅谈俄乌战争对海产品贸易的影响
随着俄乌战争的持续，美西方国家（包括欧盟、美国、英国、加拿大、澳大利亚和日本、韩国、新加坡、瑞士等）对俄罗斯进行了一系列经济制裁，包括将俄罗斯主要国有银行从SWIFT交易系统踢出，并冻结俄罗斯6000亿美元外汇储备等等。这对海产品贸易将产生严重影响，可表现为两大方面：

一是对世界各国海产品贸易的影响：

1、俄罗斯是世界小麦和能源、金属等矿产资源输出大国，乌克兰也是粮食输出国，近日美国宣布禁止进口俄罗斯油气、煤炭等能源产品和海产品，英国也宣布在2022年底前将逐步停止进口俄罗斯石油及其产品，并考虑禁止进口俄罗斯天然气，欧盟计划今年将俄罗斯天然气的依赖减少三分之二，并在2027年前结束对俄罗斯燃料供应的依赖。这都将刺激石油、天然气、煤炭和粮食、金属等大宗商品价格的上涨，并抬高海洋捕捞的燃料成本和物料运输的成本，新冠疫情大流行引发的供应链瓶颈问题将更加恶化，最终会传导到世界海产品的价格普遍上涨。

2、幅员辽阔的俄罗斯对美西方国家关闭领空将严重影响制裁国家航空企业空运挪威、法兰群岛的三文鱼至东亚地区销售，迫使其绕道飞行，大大增加空运成本（预计增加一倍），这必将刺激包括中国在内的东亚地区三文鱼销售价格的上涨。当然中国航空企业的飞机仍可不必绕道直飞北欧航线。

二是世界各国与俄乌海产品贸易的影响：

1、由于俄罗斯卢布大幅贬值，极大地削弱了俄罗斯的购买力。俄罗斯贸易商进口海产品已无利可图，俄罗斯原产水产品将成为市场主流。加上银行又上调利率（超过23%），企业无法融资，经营更加困难。俄罗斯进口海产品主要有鲱鱼、鲭鱼（鲐鲹鱼）、虾类、三文鱼、鱿鱼类等。目前，世界三大集装箱货运公司已暂停返往俄罗斯的运输，一些供应商开始停止向俄罗斯发货。

俄罗斯是世界海洋捕捞业大国，也是全球最大的鳕鱼（狭鳕、真鳕和黑线鳕）、野生鲑鱼（三文鱼）和深海蟹（帝王蟹和雪蟹）捕捞国，却又严重依赖出口，主要原因是俄罗斯渔业资源和市场错位。主要渔场在太平洋沿岸，而人口却大量集中在中西部地区，从东运到西运输成本很高，故形成了东部地区出口海产品而中西部地区进口海产品的怪现象。2021年俄罗斯海洋捕捞量470万吨，其中狭鳕167万吨、真鳕16.4万吨、太平洋三文鱼53.9万吨、鲱鱼39万吨、鲭鱼6.7万吨。在捕捞产量中，临近我国的远东地区高达346万吨，占73.62%。2021年俄罗斯出口海产品164.5万吨、金额58.5亿美元，分别比上年减少11.55%和增长26%，出口到世界67个国家（较上年增加7个国家），其中韩国（量、额各占37%和50%），中国（量、额各占21%和18%）、荷兰、日本 、白俄罗斯、乌克兰和尼日利亚排前7位。2021年中国因防疫因素限制进口，输华海产品退居俄罗斯出口第二位，而对欧洲出口增长最快，对德国、挪威、法国、葡萄牙、波兰、意大利的出口增长均在112%－250%。对韩国、日本的出口也分别增长49%和93%。俄罗斯主要出口品种鳕鱼和螃蟹（包括帝王蟹和雪蟹），分别达25亿美元和6.13亿美元，各占42.74%和10.48%。其中，俄罗斯每年向欧盟出口狭鳕16万吨、真鳕15.6万吨、黑线鳕2万吨，分别占欧盟进口份额的19%、17%、19%。制裁后，虽然美西方国家与俄罗斯的买卖双方还可通过第三方国家货币（如人民币）支付结算，但跨境支付的额外成本必然会增加，加上世界三大集装箱企业暂停往返俄罗斯，俄罗斯与美西方国家的海产品贸易必将急剧大幅下降，除非某一产品世界其他国家没有替代品，才能获得美西方国家的豁免。目前，美西方国家一些消费者自行对俄罗斯产品进行了抵制。在英国，俄罗斯产的海产品已开始下架。这对中俄海产品贸易来说，却是一个新的契机，双方可用人民币或卢布结算，避开踢出SWIFT交易系统的制裁，但主要受益的是中方进口俄罗斯海产品。特别是狭鳕原料对华销售有望走强，辽宁大连、山东青岛等北方地区通过加工再出口欧美市场（贴中国产地标签），2021年出口金额高达3.13美元，光出口美国就有2.55万吨0.75亿美元，如欧美国家在执行制裁时坚持认定这部分海产品原产地就是俄罗斯，则这部分海产品出口欧美市场就要受严重影响，需另寻出路，转销其他市场或内销，但目前欧盟对进口俄罗斯白鱼（主要是鳕鱼）还尚未禁止。
就舟山与俄罗斯的海产品贸易来说，以舟山出口俄罗斯（西部）为主，2021年出口1.12万吨，金额2.56亿元，分别比上年增长9.8%和28.5%，占总出口量、额比重为4.3%和3.8%，分别居出口国第6位和第5位，以粗加工原料出口型为主，附加值不高，主要出口品种有鲭鱼、秋刀鱼、鱿鱼、虾类、贻贝、金枪鱼鲣鱼类和海鲜配菜，预计因汇率因素、集装箱班次减少和俄方客户企业融资问题将受到较大影响。但俄罗斯海产品（主要为远东地区捕捞的鳕鱼和螃蟹）原来出口到韩国、日本、美国的份额（2021年高达106.47万吨，其中出口美国4.89万吨）因被制裁将受严重影响，其中其输美已被美国禁止，需转向其他市场。这对我们进口俄罗斯远东地区海产品（许多都是俄罗斯捕捞渔船直接在我国港口卸货）却是一个新的契机，但加工后的销售方向应转向内销，开拓内销市场，避开美西方国家对俄罗斯原产品可能的制裁。这就需要加工企业根据我国国民的消费习惯和口味来开发新产品。目前，由于防疫关系，我国北方港口从俄罗斯进口散装海产品时断时续，俄罗斯方面表示，下一步将通过陆路运输来缓解。舟山已有个别企业计划进口俄罗斯远东地区鳕鱼做罐头和鱼片。
2、对乌克兰来说，俄乌战争的持续将导致大批难民逃往国外，海产品消费急剧下滑，同时影响国内物流，造成供应链中断，进口渠道因黑海港口封堵，货物难以进入，导致货柜无法及时到港卸货、客户没法提货，引发合同履行、货物退运、订单取消、信保理赔、货物收款等方面的法律纠纷问题。近日，乌克兰最大的三文鱼加工厂设施也在冲突中被毁。而乌克兰80%海产品源于进口（来自60多个国家），2020年进口41.1万吨，总值约8.04亿美元，其中挪威（占27.3%）、冰岛（占26.4%）、美国（占10.9%）、加拿大（占10.2%）排前四位。进口最多的是鲱鱼、其次有鲭鱼、鳕鱼、波罗的海鲱鱼、三文鱼、狭鳕、多春鱼、沙丁鱼、诺托鱼、巴沙鱼、虾、蓝鳕、贻贝、鱿鱼、秋刀鱼和鲽鱼。舟山输乌海产品不多，影响有限。
此外，如俄乌战争久拖不决，俄乌两国对水产品罐头和方便、自热类食品的需求也会增加，水产加工企业可考虑在这方面更好挖掘潜力。（协会秘书处）

农业农村部印发《关于促进“十四五”远洋渔业高质量发展的意见》

不久前，农业农村部制定印发了《农业农村部关于促进“十四五”远洋渔业高质量发展的意见》（以下简称《意见》），确定“十四五”远洋渔业发展的指导思想、主要原则、发展目标、区域布局和重点任务，对推进远洋渔业高质量发展做出总体安排。

《意见》明确，到2025年，远洋渔业总产量稳定在230万吨左右，严格控制远洋渔船规模（包括渔船数量和企业数量），区域与产业布局进一步优化，远洋渔业企业整体素质、装备智能化水平和生产效益显著提升。

《意见》提出，“十四五”期间，远洋渔业发展要把握稳中求进总基调，稳定扶持政策，强化规范管理，控制产业规模，促进转型升级，提高发展质量和效益，深度参与全球海洋治理与国际规则制定，加强多双边渔业合作交流，促进远洋渔业高质量发展。

《意见》就“十四五”远洋渔业产业结构和区域布局进行了统筹规划。一方面，巩固提升大洋性渔业，对金枪鱼、鱿鱼、中上层鱼类及极地渔业的区域布局进行细化；另一方面，规范优化过洋性渔业，提出精细化管理西非和东南亚等传统合作区，积极开发东非和南太等新兴合作区，稳步拓展拉美、西亚、南亚等潜力合作区。

《意见》立足于推进远洋渔业转型升级、提升发展质量效益，提出了四个方面的重点任务。一是推动远洋渔业全产业链、规模化、集聚发展，鼓励远洋渔业企业加快向产业后端发展，打造集捕捞、养殖、加工、冷链、配送、市场和品牌建设的新型全产业链经营形态；以远洋渔业基地建设为依托，打造辐射面广、带动性强的区域性远洋渔业产业集群，提升产业质量和效益；二是健全远洋渔业发展支撑体系，强化科技支撑，加强人才培养；三是提升远洋渔业综合治理能力，全面加强监管能力建设，不断提高安全生产水平，深入参与国际渔业治理；四是加大远洋渔业发展保障力度，加强组织领导，完善政策体系，深化协调服务。

下一步，农业农村部将围绕《意见》主要目标，推动各地落实《意见》确定的重点任务，持续提升远洋渔业企业规范发展与国际履约能力，推进“十四五”远洋渔业高质量发展。（来源：农业农村部渔业渔政管理局）

2025年海产品将替代猪肉成为国人主要的蛋白质来源

中国在“十五·五”规划中，计划到2025年将海产品（包括养殖海产品和野生海产品）产量增加到6900万吨，实现海产品生产超过猪肉的目标。目前，该计划正在制定中。
中国海产品产量从2017年的6450万吨增加到2020年的6540万吨，2021年为6570万吨，2022年将增至6610万吨。“十五·五”期间，海产品生产水平将高于文件中提出的5500万吨猪肉生产水平，猪肉被认为是中国人饮食中的主要蛋白质，今后被海产品所取代具有象征意义。
2022年2月11日国务院发布的一份文件呼吁加大对远程渔业基地的投资。远程渔业基地指的是中国渔业企业在西非、拉美和大洋洲建设的渔港和加工中心。（来源：冻品攻略）

2022年中央政府将采取积极稳健的财政货币政策 

加大对企业的退减税力度
全年财政赤字率拟按2.8%左右安排，财政支出规模比去年扩大2万亿元以上。安排中央本级支出增长3.9%，其中中央部门支出继续负增长。中央对地方转移支付增加约1.5万亿元、规模近9.8万亿元，增长18%、为多年来最大增幅。拟安排地方政府专项债券3.65万亿元。扩大新增贷款规模和普惠金融覆盖面，推动金融机构降低实际贷款利率、减少收费，降低综合融资成本。实施新的组合式税费（减退税并举）支持政策，延续实施扶持制造业、小微企业和个体工商户的减税降费政策，并提高减免幅度、扩大适用范围。对小规模纳税人阶段性免征增值税。对小微企业年应纳税所得额100万元至300万元部分，再减半征收企业所得税。今年对留抵税额提前实行大规模退税。优先安排小微企业，对小微企业的存量留抵税额于6月底前一次性全部退还，增量留抵税额足额退还，全面解决制造业等行业留抵退税问题。预计全年退税减税约2.5万亿元，其中留抵退税约1.5万亿元，退税资金全部直达企业。（协会秘书处汇编）

【会员动态】

海士德双轮驱动做强“鱼文章”

章鱼“游”到了浙江海士德食品有限公司的生产车间，才算是真正找到了自己的“鱼生价值”。在这里，它可以被加工成50多种口味各异的海鲜食品，以最让人垂涎的样子，出现在国内外消费者的餐桌上。

近日，记者来到浙江海士德食品有限公司，生产车间内一片忙碌景象。“1、2月份我们就已经做了500吨的产品，价值3600多万元。”生产车间主任严盛芬说，目前车间有200多名工人，全部4条生产线均已开足马力，4月份的订单都排满了。

受疫情等因素影响，招工难、出口订单减少等问题困扰着许多水产企业，海士德缘何能做到及时复工，订单增加？“为了留住人、招足人，我们推出了两项奖励措施。”该公司办公室主任郑妍说，一是给之前留舟过年和提前返舟上工的工人提供双倍工资；二是对介绍新员工进企业的老员工给予现金奖励。奖励措施激励下，许多工人提早返厂，到了正月初十，近一半工人到位，基本完成复工。   

同时，顺应国内国际双循环格局，及时调整市场战略，也是海士德蹄疾步稳的关键因素。“我们深耕日韩市场多年，后来又拓展了欧洲和东南亚市场。疫情发生后，我们逐步向国内市场进军。”企业市场部经理干海宾说，随着产品接连打入福建、广州等地，内贸比重已占总贸易量的40%，去年内贸销售金额近9000万元，今年预计可达1亿多元。为更好扎根国内市场，企业还在开设淘宝电商的基础上，积极探索抖音直播带货模式，努力让海士德成为国内家喻户晓的名品牌。

激励措施解决用人问题，双循环战略谋定发展方向。“双轮”驱动之下，去年，海士德总产值达到近2亿元，今年产值预计2到2.5亿元之间。“我们的鱿鱼丝食品已打入国际知名品牌便利店，希望日后在国内市场，也能达到这样的规模。”郑妍说。（普陀新闻杨翼荣）

【经贸预警】

多家出口水产企业因检出微生物超标
被俄罗斯通报应引起高度重视

自去年12月以来，我市先后有5家水产加工企业在出口的金枪鱼切片、马鲛鱼、虾、鱿鱼管和海鲜配菜中因检出嗜温好氧和兼性厌氧微生物含量等超标，被俄罗斯联邦兽医和植物卫生监督局通报，其中2家企业因2次检出超标被亮红灯，被暂时禁止出口俄罗斯。

协会提醒出口水产企业应引起高度重视，坚持水产品安全质量第一，提高思想认识，增强食品安全意识；按照出口国的标准，制定技术应对方案，改进生产工艺流程；落实责任，层层把关，注重每一道生产工艺的质量把控和周围环境的清洁卫生，及时消毒，减少交叉污染，切实提高水产品安全质量。（协会秘书处）

2021年舟山市水产品对外贸易情况及预警分析

一、外贸概况

据相关部门统计，2021年舟山市水产品出口量为262273吨，出口额为673073.7万元人民币（以下简称元），同比分别增长7.8%和1.6%，水产品出口外贸量、额均小幅上涨，在全球经济连续两年遭受新冠肺炎疫情背景下，为“十四五”开局之年的舟山水产品外贸出口形势开了个好头。进口方面，包含自捕鱼运回和一般贸易进口，水产品总量、总额分别为60.6万吨和76.1亿元，同比重量增长6.1%，金额下降12.4%。其中鱿鱼进口重量、金额分别为42.8万吨和45.6亿元，同比重量增长6.9%，金额下降22.9%；鲣鱼、金枪鱼类产品进口重量、金额分别为7.0万吨和9.1亿元，同比分别下降16.7%和18.7%。

二、出口品种情况

舟山市水产品出口品种格局基本没有变化，仍以冻鱼类（金枪鱼、鲣鱼、鲭鱼等及其制品）、头足类（鱿鱼、章鱼等及其制品）、虾类及其制品、蟹类及其制品为主，以上四类合计重量、金额占舟山市水产品出口总量和总额（以下简称“比重”）的98.6%和99%，具体情况详见表一。

表一：2021、2020年1-12月主要出口品种情况

	品种
	2021年1-12月
	2020年1-12月
	同比增长%
	占比2019年同期%

	
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量增长
	金额增长
	重量
百分比
	金额
百分比

	鱼类
	165702.2 
	344351.3 
	158187.6 
	352199.2 
	4.8 
	-2.2 
	79.5 
	79.2 

	内:鲣鱼、金枪鱼类
	69882.4 
	182101.9 
	75485.0 
	186483.2 
	-7.4 
	-2.3 
	83.8 
	87.2 

	内:鲭鱼
	36019.7 
	30821.5 
	30883.4 
	33426.1 
	16.6 
	-7.8 
	59.2 
	50.2 

	内:其他鱼类
	59800.1 
	131427.9 
	51819.2 
	132289.9 
	15.4 
	-0.7 
	96.6 
	90.7 

	头足类
	56879.9 
	181665.6 
	45750.6 
	164877.7 
	24.3 
	10.2 
	106.9 
	96.1 

	虾类
	20044.3 
	100264.5 
	16196.6 
	93893.9 
	23.8 
	6.8 
	107.3 
	94.3 

	蟹类
	15926.3 
	40275.9 
	14779.9 
	38140.3 
	7.8 
	5.6 
	72.6 
	74.1 

	其它品种
	3720.3 
	6516.4 
	8403.7 
	13297.8 
	-55.7 
	-51.0 
	138.6 
	100.7 

	合计
	262273.0 
	673073.7 
	243318.5 
	662408.9 
	7.79 
	1.61 
	86.0 
	85.1 


从上表可见，鱼类出口重量同比小幅增长，但出口金额同比小幅下降。出口重量和金额分别为165702.2吨和344351.3万元，重量同比增长4.8%，金额同比下降2.2%；比重分别为63.2%和51.2%，同比分别减少1.8和2.0个百分点。鲣鱼、金枪鱼类重量和金额分别为69882.4吨和182101.9万元，同比分别下降7.4%和2.3%；比重分别为26.6%和27.1%，同比分别减少4.4和1.1个百分点。鲭鱼重量、金额分别为36019.7吨和30821.5万元，同比重量增长16.6%，金额下降7.8%；比重分别为13.7%和4.6%，同比重量比重提高1个百分点，金额比重下降0.5个百分点。其他鱼类出口重量同比增长15.4%，金额同比下降0.7%；比重分别为22.8%和19.5%，同比重量比重提高1.5个百分点，金额下降0.4个百分点。鱼类出口主要市场包括欧盟、泰国、日本、韩国以及南美、非洲市场等。

头足类及其制品出口同比大幅增长。出口重量、金额分别为56879.9吨和181665.6万元，同比分别增长24.3%和10.2%；比重分别为21.7%和27%，同比分别增长2.9和2.1个百分点，主要市场包括日本、欧盟、美国等。

虾类及其制品出口重量、金额分别为20044.3吨和100264.5万元，同比分别增长23.8%和6.8%；比重分别为7.6%和14.9%，同比分别增长1.0和0.7个百分点。主要市场包括欧盟、日本、韩国及我国台湾省等。

蟹类及其制品出口重量、金额分别为15926.3吨和40275.9万元，同比分别增长7.8%和5.6%；比重分别为6.1%和6.0%，重量和金额比重同比几乎持平。主要市场包括韩国、美国、日本等。

从出口重量第四季度环比数据来看，除鲣鱼、金枪鱼类出口环比下降外，表中其他产品出口均有较快增长，平均涨幅超25%。特别是以鲭鱼、其他鱼类以及虾蟹类环比增长均超30%。根据不同原料的库存和供应情况，希望企业分析原因选好品种加工出口，有利出口贸易持续增长。

另外，从出口占比疫情前的水平（2019年数据）来看，鲭鱼和蟹类占比较低，说明该类产品受疫情影响出口最为严重，其中蟹类受国内网络销售分流，鲭鱼类存在渔船捕捞程度不强等原因，从数据上看，还有很大空间等待填补。而头足类、虾类以及其他鱼类已恢复到疫情前96%以上，特别包含了出口日本的鱿鱼等头足类以及出口欧盟的虾类等这些我市拳头产品，甚感安慰。关键是目前鱿鱼和金枪鱼原料紧缺问题严重，迫切希望省、市政府部门和海关在防疫措施稳步推进下，也能妥善处理疫情对国外原料的进口影响，对原料依赖严重的进口企业来说到了存亡的边缘。

三、出口国家（市场）情况

舟山市水产品出口目的市场依次为日本、欧盟、韩国、泰国、俄罗斯、墨西哥、越南为主，以上市场合计重量和金额占舟山市水产品出口总量和总额的70.2%和75.2%，具体详见表二。

表二：2021、2020年1-12月水产品出口主要国家情况
	国别
	2021年1-12月
	2020年1-12月
	同比增长%
	占比2019年同期%

	
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量
(吨)
	金额
(万元)
	重量增长
	金额增长
	重量
百分比
	金额
百分比

	日本
	45395.4 
	176127.0 
	39943.2 
	170583.0 
	13.7 
	3.3 
	96.9 
	91.6 

	欧盟(不含英国) 
	57351.3 
	165435.8 
	57599.0 
	153181.3 
	-0.4 
	8.0 
	83.4 
	84.8 

	内:西班牙
	31501.7 
	96239.6 
	34133.4 
	97963.7 
	-7.7 
	-1.8 
	94.1 
	95.5 

	内:意大利
	7483.7 
	24474.7 
	3579.2 
	10863.2 
	109.1 
	125.3 
	159.1 
	152.8 

	内:葡萄牙
	7874.9 
	20549.5 
	6216.9 
	16206.2 
	26.7 
	26.8 
	57.7 
	56.2 

	韩国
	28550.5 
	70116.5 
	26195.5 
	74966.8 
	9.0 
	-6.5 
	86.2 
	74.7 

	泰国
	15316.2 
	29285.0 
	15502.2 
	31793.5 
	-1.2 
	-7.9 
	98.8 
	86.3 

	俄罗斯
	11177.7 
	25612.6 
	10177.3 
	19930.4 
	9.8 
	28.5 
	45.8 
	63.1 

	其它市场
	104481.9 
	206496.8 
	93901.3 
	211953.8 
	11.3 
	-2.6 
	89.9 
	87.8 

	合计
	262273.0 
	673073.7 
	243318.5 
	662408.9 
	7.79 
	1.61 
	86.0 
	85.1 

	注:越南
	15420.7 
	15023.7 
	10623.2 
	12960.4 
	45.2 
	15.9 
	107.4 
	105.6 

	注:墨西哥
	10809.7 
	24337.6 
	8967.7 
	20227.4 
	20.5 
	20.3 
	363.0 
	364.7 

	注:阿尔及利亚
	6703.3 
	15216.3 
	7483.9 
	18797.2 
	-10.4 
	-19.1 
	75.7 
	69.4 


从上表具体看，日本市场出口金额位列第一。出口重量、金额分别为45395.4吨和176127万元，同比分别增长13.7%和3.3%。比重分别为17.3%和26.2%，同比分别提高0.9和0.4个百分点。主要出口品种包括鱿鱼、章鱼、鲣鱼、金枪鱼、鳗鱼、虾以及鱼糜制品等。

欧盟市场（不含英国）出口重量位列第一。出口重量、金额分别为57351.3吨和165435.8万元，同比重量下降0.4%，金额增长8.0%。比重分别为21.9%和24.6%，同比重量下降1.8个百分点，金额增长1.5个百分点。其中，出口西班牙比重最大，出口重量、金额分别为31501.7吨和96239.6万元，同比分别下降7.7%和1.8%，比重分别占12%和14.3%，同比分别下降2.0和0.5个百分点；对意大利出口增速迅猛，重量、金额分别为7483.7吨和24474.7万元，同比分别增长109.1%和125.3%；对葡萄牙出口也呈现两位数增长，重量、金额分别为7874.9吨和20549.5万元，同比分别增长26.7%和26.8%。出口欧盟主要品种包括虾仁、金枪鱼、鱿鱼、鲭鱼等其它鱼类。

韩国市场稳居第三，市场整体转好。出口重量、金额分别为28550.5吨和70116.5万元，同比重量增长9%，金额下降6.5%；比重分别为10.9%和10.4%，重量同比增长0.1个百分点，金额下降0.9个百分点。主要出口品种包括梭子蟹、小黄鱼、鱼糜、虾和安康鱼等。

泰国市场出口重量、金额分别为15316.2吨和29285万元，同比分别下降1.2%和7.9 %；比重分别占5.8%和4.4%，同比分别下降0.5和0.4个百分点，出口品种主要是做罐头用的鲣鱼、金枪鱼类原材料。

俄罗斯市场出口重量、金额分别为11177.7吨和25612.6万元，同比分别增长9.8%和28.5%；比重分别为4.3%和3.8%，同比分别增长0.1个和0.8个百分点。主要出口品种包括鲭鱼、秋刀鱼等。

从出口重量第四季度环比数据来看，表中所列墨西哥、泰国、其他市场、韩国及日本市场增长位居前列，俄罗斯、西班牙及欧盟整体市场下降位居前列，各国对疫情和管理不同影响市场严重，企业应及时调整出口方向适应国际贸易复杂环境。

另外，从出口重量占比疫情前的水平（2019年数据）来看，墨西哥、意大利、越南、泰国、日本、西班牙市场恢复最好，均达到94%以上，俄罗斯、葡萄牙、阿尔及利亚市场恢复较差，还不到疫情前水平76%，而韩国、其它市场等平均恢复到疫情前水平86%。目前影响各大市场海产品出口主要因素包括原材料价格、通关周期、海运费、汇率等变化，希望政府能够加强平台动态信息服务，为帮助企业择优出口市场做好保障工作。

四、主要出口市场和产品预警分析

1、从出口产品角度看，除头足类和虾类外，其它产品出口相比前三季度增幅收窄，鲣鱼、金枪鱼类出口出现下降。因此头足类和虾类已超过疫情前水平，而鱼类整体包括鲭鱼和蟹类增幅下降，占比疫情前水平比例略有回落，鲭鱼和其他鱼类第四季度增长不错，占比疫情前水平比例略有增长。

鲣鱼金枪鱼类出口下降主要是原料紧张所致，西太平洋仍然存在鱼类供应的问题，捕捞放缓、船员新冠、旅行限制等等都影响了出售量。目前看，全球新冠疫情短期内尚无法出现根本性好转，由于金枪鱼产业境外所在国家一般经济欠发达、医疗技术落后、防疫条件和能力有限，直接影响到船只出航作业时间和生产效率。预计2022年鲣鱼金枪鱼类原料紧张情况仍会持续。

2、从市场角度看，墨西哥为代表的拉丁美洲和越南为代表的东盟市场均超疫情前水平；泰国市场上半年金枪鱼出口表现不错，接近疫情前水平；日本市场是最为稳定、附加值高的市场，出口已恢复至疫情前水平96%以上；韩国市场属于平均水平，约为86%；欧盟市场表现偏下，出口恢复至疫情前水平84%左右，主要市场西班牙和葡萄牙不及预期，但意大利市场下半年发力增长，已达疫情前水平的1.5倍；只有俄罗斯和阿尔及利亚表现较差，似乎显示鲭鱼等上层鱼类捕捞开发深度不够影响了市场。

3、从海运费角度看，全球疫情导致国际运费空前上涨，这是过去两年海产业面临的最严峻挑战之一。新冠疫情早期时，国际运输断崖式下行，出于环保等要求，全球航运业淘汰了部分旧船，也使得后期运力受到影响。另外，此前西方国家放松货币政策，抬高了货物和服务的价格。由于疫情影响，海员供应受限，再加上市场存在投机炒作因素，进一步抬升海运价格。有资深业者预测，短期内此类现象可能不会有所改善，2022年海产业经营者仍然要承担一系列成本压力。

4、从区域全面经济伙伴关系协定看，RCEP已于2022年1月1日正式在签署国家生效，对外贸企业来说，这是一个巨大的红利。特别是中国和日本首次达成关税减让安排，在RCEP实施降税的首年，日本从中国进口的商品中，55.5%的税目关税降为零；中国从日本进口的商品中，24.9%的税目将实现零关税。此外，我国除了在RCEP项下与其他14个缔约方实施5张关税减让表外，同时与我国已经签署的中国与东盟、新加坡、韩国、澳大利亚、新西兰以及亚太贸易协定等6个区域贸易协定形成税率交叉。虽然我国与这些生效成员此前已经有了双边关税减让安排，但在RCEP项下将有部分新增降税产品，二者将形成相互补充、相互促进的关系。如印尼和马来西亚的加工水产品都享有关税减让。

总之，新冠肺炎疫情已肆虐全球两年，目前全球供应链继续混乱和崩溃，将进一步削弱全球经济复苏动能。且2021年中国外贸领域存在 “三缺”“四升”问题，缺芯、缺柜、缺工，以及运费、原材料成本、能源资源价格、人民币汇率上升问题，其中诸多因素严重影响我市水产企业外贸形势，因此，2022年又将是困难与希望交织、企业煎熬难受的一年。（舟山市水产预警点）

【行业信息】
日本2021海产品出口上升，中国是第一大目的国
据日本财务省统计，2021年日本的海产品出口已恢复，个别甚至超过了新冠疫情前的水平。这与日本政府2021年12月宣布的农林业和渔业年度出口额首次超过1万亿日元（87亿美元）一致。其中鱼类、甲壳类动物、软体动物和其他水生无脊椎动物已从新冠疫情大流行的影响中恢复，甚至超过了疫情前的水平。2021年日本这一类别（包括少量观赏鱼和孵化苗）的出口额2027.7亿日元（17.5亿美元），比上年增长39%，比2019年、2018年分别增长21%、15%；鱼制品类别出口额650.5亿日元（5.6亿美元），比2020年591.0亿日元（5.1 亿美元）增长10%，但仍比2019年的686.7亿日元（5.9 亿美元）下降9%，比2018年736.9亿日元（6.3 亿美元）下降12%。可见，已有所复苏，但还未达到新冠疫情大流行前的水平。
日本出口的主要海产品有扇贝、鲭鱼、黄尾鱼、金枪鱼和加工海参。其中，扇贝的出口增长104%。对主要出口市场中国和美国的出口量增加，中国现已成为日本海产品出口的第一大目的国，扇贝贡献很大。由于受中国和美国的外出就餐需求复苏以及美国减产的影响，扇贝单价上涨。在预制海产品中，预制海参的出口额下降14%。扇贝丁（通常是干的）需求也下降，部分原因是上年出口量很大，导致库存水平很高。（来源：渔易拍）

去年我国海鲜的零售价格飙升10%  线上销售功不可没
据上海一位海鲜营销主管称，2021年下半年，我国海鲜的零售价格上涨明显，平均上涨10%左右，据与主要西方海鲜出口贸易集团合作的SMH International首席执行官王先生介绍，“由于与新冠疫情相关的运费、检测和证书，一系列进口商品（如鲑鱼、虾等）的价格肯定会更高。许多企业很早就努力消化成本，但现在也有一部分转嫁给了消费者。不过在农历新年期间，也看到了强劲的销售和消费者信心。今年春节前的库存水平高于上年——没有出国游，但国内游更多，酒店、餐厅和服务行业有所回升，零售额比上年有了很大改善，”他说，“面对新冠疫情，我国加强对冷冻商品和进口海鲜的管理，推高了价格，目前海鲜消费仍在复苏中，但还落后于新冠疫情前的水平。许多客户希望至少维持他们的营销水平，尤其是在中国海产品消费量每年持续增长的情况下，市场寻求更高质量的商品。”
对未来一年中国海鲜市场的前景，王先生表示仍未明朗。他说：“毫无疑问，中国仍坚持对新冠疫情的零容忍态度，并根据未来的案例采取有力措施。春节和冬奥会采取了额外的预防措施。对食品进口限制也有所增加，限制了供应并推高了海鲜成本。”但他补充道，在原本黯淡的销售环境中，在线销售一直是一个亮点。“进口商和贸易商将把更多精力放在这些渠道上。进口商和贸易商希望行业能实现更大的稳定性，并逐步放宽对酒店、零售和餐饮服务部门的限制。”（来源：渔易拍）

海洋产品“中央厨房”及供应链项目签约 
日前，普陀经开区管委会（位于展茅街道）与欣悦海国际控股（香港）有限公司举行“云上”签约仪式，双方就“海洋产品‘中央厨房’及供应链项目”签署了投资合作协议。 该项目总投资1.3亿元，全部达产后，预计年产值3.15亿元、综合税收1800万元。

“近年来，中央厨房作为一种统一采购、统一加工和统一配送的集成式厨房模式，市场需求大幅增加。”普陀经开区管委会相关负责人介绍，目前中央厨房市场规模已超3000亿元，同产业链上的预制菜市场规模3500亿元，中央厨房预制菜将成为下一个万亿级产业。

正是看中了这一点，普陀积极抢抓中央厨房预制菜行业发展的风口，希望依托当地水产捕捞、加工及贸易体量大的优势，通过引进培育新模式新业态，引领普陀水产精深加工提档升级，延长产业链条，提升水产品附加值。

据悉，投资方欣悦海国际控股（香港）有限公司是七欣天国际控股有限公司下属子公司。目前七欣天在全国拥有近300家直营门店，连续九年荣登中国餐饮百强企业榜单。（舟山日报 钱令杰、刘慧静）
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